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PREFACIO A LA SEGUNDA EDICION

En los veinticinco afios transcurricdes desde la publica-
cién de este libro, ha habido muchas discusiones a pro-
posito de las cuestiones que examina, tanto del lado aca-
démico como del marxista. En aquellos dias, la mayoria
de mis colegas académicos en Inglaterra consideraban
que estudiar a Marx constituia un curioso pasatiempo
(no obstante lo cual, Keyunes, que era alérgico a Marx,
acogld mi Ensayo amablemente), en tanto que en Esta-
dos Unidos esto era mal visto. Por otra parte, toda critica
del maestro se consideraba como impia, y el intento de
aplicar métodos académicos de andlisis a sus problemas
resultaba inutil.

Pero ahora, en cambio, los académicos no toleran
el anAlisis estitico, sino que se han vuelto a poner de
moda los problemas del progreso y el desarrollo, revi-
viendo el interés por los economistas clasicos y, entre
éstos, por Marx. Por su parte, los marxistas estin ahora
dispuestos a admitir que algunas partes del analisis aca-
démico pueden separarse de su ideologia inaceptable
y aplicarse a problemas reales.

Empecé a leer El capital exactamente como empeza-
mos a leer un libro cualquiera, para ver lo que habia
en él, y me encontré con muchas cosas que ni sus dis-
cipulos ni sus adversarios me habian hecho prever. Piero
Sraffa me hacia bromas diciendo que yo trataba a Marx
como a un pequefio precursor conocido de Kalecki.
En cierto sentido, esto no es una simple broma. Hay
efectivamente muchos indicios en FEl capital de una
teoria de la demanda efectiva. Los discipulos de Marx
pudieron haberla formulado antes de que Keynes y Ka-
lecki la aprendieran a partir de los hechos brutales de
la gran crisis, pero no lo hicieron. Los marxistas de-
clarados saludaron cn Inglaterra la T'eoria general con

(1]




2 PREFACIO A LA SEGUNDA EDICION

los consabidos motes de finanzas sesudas. El elemento
“keynesiano” en Marx era poco conocido.

Los académicos ni siquiera pretendian comprender a
Marx. Pareciame a mi que, aparte del prejuicio, para
ellos constituian una barrera sus habitos metafisicos de
pensamiento del siglo diecinueve, ajenos a una genera-
cién educada para investigar el significado del signifi-
cado. Por consiguiente, traté de traducir los conceptos
de Marx en un lenguaje comprensible para el acadé-
mico. Esto desconcertd y enojé a los marxistas declara-
dos, para quienes la metafisica es preciosa por s{ misma.

La tarea de traduccién resulta ahora mucho mas facil
de lo que fuera a la sazon.

Explotacién. Para el propio Marx, la teoria de la ex-
plotacién, esto es, la teoria de la distribucién del pro-
ducto neto de la industria entre salarios y beneficios,
surgi6 de la teoria del valor, en el sentido de una teoria
de los precios relativos de los bienes. La asociacién en-
tre las dos ha constituido una fuente abundante de
confusion.

Para separarlas, consideremos una economia compues-
ta de capitalistas y trabajadores (la tierra es libre),
cuyo tnico producto sea el “trigo” de Ricardo. No exis-
ten precios de mercancias, puesto que no hay mas que
una. El Unico precio, en tal sistema, es el precio en
trigo del tiempo de trabajo, esto es, la tasa del salario
real. Las condiciones técnicas de la produccién deter-
minan el producto neto por hombre-afio de trabajo,
esto es, la cosecha, menos la semilla del trigo, dividida
por el namero de trabajadores empleados. Por tanto,
la tasa de salario en trigo determina el beneficio por
individuo empleado. La proporcién de beneficio, o ex-
cedente, del salario es el tipo de explotacién. Y el tipu
del beneficio sobre el capital se determina al mismo
tiempo. El empresario que mantiene intacto su capital
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divide la cosecha en dos partes: una de ellas es una
reserva destinada a proporcionar semilla de trigo y sa-
larios para el afio siguiente, remplazando la reserva que
se habia utilizado en el curso del afio anterior, y la
otra es el ingreso que puede consumir, incluyendo en
el consumo los pagos a criados, curas, rameras, etc.,
esto es, a los trabajadores no productivos. La relacion
entre este ingreso consumible y la reserva es la tasa de
beneficio.

Y parece obvio que este anilisis no puede resultar
fundamentalmente afectado por el hecho de que, en lu-
gar de una sola, admitamos una diversidad de mercan-
cias. Se puede suponer, en efecto, que las mercancias
se venden todas a precios que rinden una tasa uniforme
de beneficio para todo el capital. Sin duda, esto intro-
duce una serie de problemas molestos relativos a la
medicién del producto neto y de la reserva de capital,
toda vez que los precios cambiaran con la tasa de sa-
lario real, pero no altera, con todo, el sentido basico
del razonamiento. '

Todo el alboroto a propésito del valor y los precios
permitia a los académicos eludir el penetrante andlisis
de la explotacién que Marx habia derivado de Ricardo.
Y al propio tiempo ocultaba a los marxistas el hecho
de que no se les habia proporcionado una teoria expli-
cita y propiamente suya de la distribucién.

Marx abandondé el minimo de subsistencia en térmi-
nos de trigo que constituye el eje del sisterna de Ricar-
do, y admitié una vaga determinacién histérica de los
salarios reales. Cuando los capitalistas invaden inicial-
mente la economia artesana y campesina, han de pagar
un salario que permite mantener mis o menos el régi-
men de vida acostumbrado. Posteriormente, en el vo-
lumen 1 de El capital, la existencia del ejército de re-
serva de mano de obra mantiene el nivel de los salarios
méis o menos constante, aunque podrd haber periodos
de salarios en aumento, por ejemplo cuando la acu-
mulacién de capital rebasa el aumento de la mano de
obra disponible. Pero en el volumen tercero, en cam-
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bio, encontramos, en conexién con la tasa descendente
de beneficio, una tasa constante de explotacién, junta-
mente con una productividad en aumento. En el vo-
lumen primero, el progreso técnico, ahorrador de trabajo,
tiende a aumentar el tipo de explotacién y es proba-
ble que reduzca el tipo de salario porque reduce la
demanda de mano de obra. En el volumen tercero deja
el tipo de explotacién mds o menos constante, y el tipo
de beneficio del capital resulta comprimido. Los mo-
vimientos del nivel de los salarios en el volumen pri-
mero dependen de la fuerza de negociacién relativa
de capitalistas y trabajadores y del equilibrio politico de
poder. El tipo constante de explotacién del volumen
tercero no se explica, y el hecho de que implique un
nivel ascendente de salarios reales pasa desapercibido.
Me asombré al encontrarme con esto en mi primera lec-
tura de EI capital. Y ninguna de las discusiones y con-
troversias que he sostenido desde entonces ha logrado
aclarar este punto. 7

En la vida real nos encontramos con las dos situacio-
nes. En los modernos paises industrializados la tasa de
explotacién es relativamente estable, y el nivel del sa-
lario real suele subir, normalmente, a medida que el
progreso técnico aumenta la productividad, en tanto
que la situacién descrita en el volumen primero corres-
ponde globalmente a la de muchas economias subde-
sarrolladas. Constituye un gran mérito del método de
Marx el que se preste a la interpretacién histérica, a
diferencia de la teorfa mecénica del equilibrio de los
académicos, pero los intentos de los sostenedores del
marxismo de creer en la pobreza creciente de los tra-
bajadores y el descenso simultineo de la tasa de benefi-
cio han causado, con todo, mucha confusién.

Precios relativos. El valor de la corriente de produccién
de una determinada mercancia es el producto neto del
trabajo normal necesitado para producirla (correspon-
diente al importe de los salarios mas la plusvalia),
més el valor de las materias primas empleadas en el
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proceso v la sustitucién del valor de la depreciacién del
equipo usado, expresado todo ello en términos de can-
tidad de tiempo de trabajo. Marx inicia su analisis del
capitalismo declarando que normalmente los bienes se
intercambian a precios proporcionales a sus valores. Para
él, esto constitufa el meollo del problema entero.

Toda vez que los precios eran proporcionales a los
valores, el producto neto de la venta de la producciéon
de una hora de trabajo por individuo serfa uniforme
para todos los bienes, de modo que, con un tipo de
salario uniforme, habria una relacién uniforme eutre
beneficios y salarios. Marx no ignoraba la dificultad
de Ricardo —de que, por razones técnicas, diversas cla-
ses de mercancias requieren proporciones diversas de
capital y de trabajo, y de que la competencia entre
capitalistas tiende a establecer precios que rinden una
tasa uniforme de beneficios del capital, de modo que
no se puede obtener una relacién uniforme entre bene-
ficios y salarios—, pero es obvio que él considerd que,
en cierto modo, la ley del valor es cierta siempre.

Este antiguo rompecabezas ha sido aclarado ahora
por la publicaciéon de Production of Commodities by
Means of Commodities, de Sraffa, y el famoso problema
de la transformacién de valores en precios ha quedado
eliminado. En determinadas condiciones técnicas existe
un patrén de precios correspondiente a cada tipo de
beneficio. Los precios son proporcionales a los valores
cuando la tasa de beneficio es igual a cero (conviene
decir, de paso, que Keynes me seflalé esto al leer mi
Jibrito).

Con tasas positivas de beneficio, los precios sélo se-
rian proporuonales a los valores si todas las mercancias
requirieran la misma proporcién de capltal de txabaJo
Alguna vez se ha dicho que, en el volumen primero,
Marx traté de que esta situacién se aceptase. De ser

si, la dificultad de Ricardo quedaria simplemente des-
cartada. Esto pareceria apoyar mi aserto en el sentido
de que, una vez dada la tasa general de explotacidn,
los precios relativos no son particularmente interesantes.
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En cuanto proceso histérico, los precios de las ma-
nufacturas se fueron desarrollando a medida que el
capitalismo conquistaba gradualmente los dominios del
artesano y el campesino. Al principio, el nivel de sa-
larios que habia que pagar lo fijaba el nivel de ingresos
del artesano, en tanto que los precios de las mercancias
estaban limitados por los precios de los productos del
trabajo manual. EI nivel superior de produccién por
individuo de los trabajadores organizados en empresas
capitalistas determiné la parte del beneficio en el valor
de venta del producto. El profesor Bensusan Butt!
presenta un modelo en el que el capitalismo empieza
por atacar el producto alli donde su superioridad con
respecto al trabajo manual es maxima, y lo absorbe
por completo antes de atacar el préximo, de modo que
en todo momento, hay un tipo uniforme de beneficio en
el interior del sector capitalista que va decreciendo con
el transcurso del tiempo. Es el caso, sin embargo, que
histéricamente el capitalismo atacé en diversos puntos
a la vez. Primero, cada mercancia ha de haber tenido
su propio tipo de explotacién y su propio tipo de be-
neficio; y luego intervino la competencia para igualar
el tipo de beneficio. No hay razén alguna para postu-
lar una tendencia hacia la igualacién de las tasas de
explotacién de modo que los precios resulten propor-
cionales a los wvalores.

En cuanto el proceso légico, la proporcién de bene-
ficios y salarios en cada mercancia particular puede
calcularse cuando se conoce la tasa de beneficio. Y la
transformacién va de los precios a los walores, pero no
al revés.

Por consiguiente, pese a la oposicién suscitada, no
puedo retirar la observacién del final del capitulo 3.
El concepto del valor constituye, asi creo, un ejemplo
notable de cémo una nocién metafisica puede inspirar
un pensamiento original, pese a estar totalmente vacia
ella misma de significado operante.

1 On Economic Growth, Oxford, 1960.
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Capital constante y capital variable. En la economia
estatica del trigo descrita mas arriba, el importe de los
salarios, esto es, el trigo pagado a los trabajadores du-
rante un afo, es exactamente lo mismo que el fondo de
salarios, esto es, una parte de la existencia recurrente
de trigo que vuelve a aparecer después de cada cosecha,
suficiente para remplazar los salarios pagados el afo an-
terior.

Marx asume explicitamente un periodo de produc-
cién tal que el importe de los salarios y el fondo de
salarios sean iguales, y se sirve para ambos del sim-
bolo ». El fondo de salario lo llama capital variable,
porque es la parte del capital empleada en comprar
tiempo corriente de trabajo, que es el que crea valor,
en cuanto opuesto a las materias primas y el equipo,
los cuales sélo traspasan a la produccién corriente el
importe constante de valor encarnado en ellos en el mo-
mento de ser producidos.

La distincién entre capital variable y capital constante,
que revestia gran 1mportancia para Marx, pertenece
al nivel metafisico de su pensamiento. Es mas, parece
existir cierta confusién en el nivel analitico. En efecto,
dada su caracteristica de ser medio de pago el trigo
permite al capitalista emplear mano de obra viva y
extraer de la produccién un excedente. El fondo de sa-
farios s6lo es importante porque le permite pagar el
importe. Y el capitalista puede extraer el excedente
porque la produccién por individuo excede del salario,
si el trabajo esta organizado por él, en mas de lo que
se necesita para remplazar el trigo. Si proporciona ma-
quinaria, la produccién por individuo serd mayor, v
el excedente que pueda sustraer resulta en consecuen-
cia aumentado. En el proceso de explotacién emplea la
totalidad de su capital y no sélo el fondo de salarios.

Podemos mejorar el aparato analitico proporcionan-
do mas simbolos. Escribamos, por ejemplo, v para de-
signar el importe "del salario, y V' para el fondo de
salarios; ¢ para las materias primas y la depreciacién
del equipo, y € para el volumen de capital en exis-
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tencia, descontando el fondo de salarios. Fn esta forma,
C + V es el capital total, y ¢ + v + p es el producto
anual bruto. Entonces » + p es el producto neto; p/v
es el tipo de explotacién; y p/(C -+ V) es el tipo del
beneficio. No parece haber manera alguna de escribir
la tercera proporcién, esto es, la composicién orginica
del capital, que tenga sentido, porque ni ¢/v ni C/V
corresponden a la idea que expresa. Es suficientemente
claro, con todo, que lo que Marx quiere decir cuan-
do habla de composicién orgéinica es la relacién que
existe entre todo el tiempo de trabajo pasado, que cons-
tituye la actual reserva de bienes de capital y el tiempo
de trabajo empleado actualmente. Fsta relacién posee
un aspecto fisico, en cuanto descripcién de la técnica de
produccién, y un aspecto financiero, esto es, el valor
del capital, en términos de capacidad de compra de
bienes por individuo empleado.

La generalizacion de Marx, de que, en cuanto pro-
ceso histérico, la composicién organica del capital tien-
de a subir a medida que el capitalismo progresa, signi-
fica que el capital, en términos de tiempo de trabajo
por unidad de trabajador actual empleado, tiende a
subir. Y esto equivale a decir que el progreso técnico
presenta una propensién hacia el empleo de capital, en
el sentido de que, cuando el tipo de beneficio es cons-
tante, la parte del beneficio en valor de la produccién
tiende a crecer.

Y por la misma razdn, cuando la parte de beneficio
es constante (la tasa de explotacién es constante), la
tasa de beneficio tiende a bajar.

En cuanto a si existe una tendencia predominante
en el sentido de que la acumulacién presenta una pro-
pensién al empleo de capital y, en este caso, si la parte
de beneficio o la tasa de beneficio es mas constante,
son cuestiones de hecho histérico y no de necesidad 15-
gica. Hasta donde alcanzan las pruebas, nada parece
sugerir que en las economias industriales desarrolladas
exista propensién clara y continua alguna de la acu-
mulacién hacia el lado del empleo de capital. Sin duda,
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cuando el capitalismo invade una economia campesina,
introduce téenicas que se sirven del capital. Pero en tal
caso, por virtud del mismo proceso, reduce el empleo
y aumenta el rendimiento por individuo, de modo que
el tipo de explotacién aumenta, y no hay razén alguna
para esperar que el tipo de beneficio del capital dis-
minuya, antes al contrario.

y
Z

Estos puntos se refieren al aparato analitico de Marx.
Podemos considerar ahora aspectos mas amplios.

Empleo y salarios. Se admite generalmente hoy que el
desempleo debido a una deficiencia de demanda efec-
tiva (llamada a menudo “keynesiana’) ha de distin-
guirse del desempleo (llamado a menudo “marxista”)
que se debe a que la reserva de mano de obra dispo-
nible crece mas rapidamente que el nimero de empleos
ofrecidos por la economia capitalista. Marx supone que
la reserva de mano de obra estd alimentada por la
ruina de las economias campesina y artesana. En su
afin por combatir los puntos de vista reaccionarios
de Malthus se negd a admitir que un crecimiento ra-
pido de la poblacién sea nocivo a los intereses de la
clase trabajadora. Esto parece constituir una aberracion,
que no concuerda con la idea bésica de su teoria.

Se admite también, actualmente, que un ataque fron-
tal contra los tipos de salarios monetarios no puede
reducir efectivamente, en una economia industrial des-
arrollada, la tasa de explotacién (la parte que corres-
ponde a los beneficios en el valor neto de la produc-
cién), porque los margenes de beneficios se mantendran
simplemente aumentando los precios monetarios en la
debida proporcién. Por otra parte, renunciar a la lucha
y mantener constantes los tipos de salarios monetarios
permitiria, probablemente, que los tipos de explotacion
subieran, porque los precios monetarios se mantendrian
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mas o menos constantes, en tanto que los costos han ido
bajando gradualmente como resultado del progreso téc-
nico. (No puede confiarse en la competencia imperfec-
ta para limitar margenes; ésta mas bien llena la brecha
con costos de venta y publicidad de todo tipo.) Este
tipo de alza de los beneficios no es provechoso para los
capitalistas, porque se combina con una restriccion del
poder adquisitivo de los trabajadores, de modo que la
demanda efectiva deja de aumentar con la capacidad
productora. Asi pues, las luchas de los sindicatos, si bien
no logran reducir la parte relativa de los beneficios,
salvan a los capitalistas de los perjudiciales efectos que
acarrearia su aumento.

En relacién con estos puntos, el examen y la expe-
riencia posteriores parecen haber confirmado el punto
de vista que yo trataba de expresar en mi Ensayo, pero
me parece ahora que lo apliqué en una forma muy ti-
mida. En efecto, Marx describia el capitalismo en el
momento de su expansién, en tanto que, cuando yo es-
cribia, aquél habia pasado ya su punto culminante
vy, desde entonces, su drea de operacién se ha reducido
considerablemente.

El socialismo ha aparecido, no como lo predijo Marx,
procedente de la desintegraciéon del capitalismo ma-
duro, sino desde afuera.

En su Capitalism, Socialism and Democracy (publi-
cado después de mi Ensayo), Schumpeter decia: “Hay
que recordar que la conquista bolchevique del poder
en la mas atrasada de las grandes naciones fue algo
fortuito”. Por mi parte comenté entonces: “Tal vez,
pero en este caso la excepcién parece ser mas importan-
te que la regla, porque ¢quién sabe cuales azares acom-
pafiaran acaso el final de la presente guerra?” Hay
ciertamente una parte de accidente geografico en la
seleccion de los paises y las partes de paises en los que
los regimenes socialistas se han establecido, pero no es
menos cierto que en la base de todos ellos se aprecia
claramente un patrén tnico. No es un capricho del
azar, en efecto, el que figuren entre los anteriormente
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més atrasados desde el punto de vista del desarrollo
industrial.

Mientras tanto, el capitalismio parece gozar de un se-
gundo plazo de vida; ya no puede seguir presentandose
a la explotacién como causa de miseria creciente. An-
tes hien, ésta confiere una posicién privilegiada en el
mundo a los trabajadores en una fuerza conservadora
méas que revolucionaria. Sin duda la miseria aumen-
ta, pero aumenta fuera de la érbita tanto del socialismo
como del capitalismo, en donde la mano de obra dis-
ponible crece mas rapidamente que la explotacion.

El mundo se ha apartado del cuadro esbozado por
¢l punto de vista marxista; sin embargo, los problemas
que éste plante6 siguen siendo actuales, en tanto que
Jos académicos, por su parte, siguen tejiendo elucubra-
ciones elegantes sobre aspectos banales.

3

£l tipo de beneficio y el tipo de explotacién. La expli-
cacién que yo daba a la teorfa ortodoxa del beneficio,
o mejor dicho, de la falta de teorfa en las condiciones
del estado estacionario, fue discutida por Gerald Shove.”
Fn efecto, éste sostiene que por “beneficios normales”
Marshall entendia el tipo de beneficio compatible con
un tipo continuo y previsto de aumento. En consecuen-
cia, los beneficios anormales resultan de cambios im-
previstos en el aumento de la demanda de determina-
(os hienes. No cabe duda de que esta interpretacion de
Marshall es tan plausible como la interpretacién esta-
tica. Lo malo con Marshall es que espera que creamos
ambas cosas a la vez, y en ninguna de ellas da una
explicaciéon coherente de lo que determina el tipo “nor-
mal” de beneficio. Wicksell fue lo suficientemente sin-
cero para admitiv que no habia encontrado teoria

2 “Mrs. Robinson on Marxian Economics”, Eeonomic Jour-
ial, abril de 1944, p. 60.
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satisfactoria alguna. Por su parte, los neocldsicos con-
temporaneos (la escuela dominante en Estados Unidos)
se han apartado del estado estacionario y consideran la
acumulacién como normal, pero es el caso que se han
atascado en el mismo pantano que los neoclésicos anti-
guos al tratar de definir una cantidad de capital in-
dependientemente del tipo de beneficio. Esto parecera
acaso no constituir mas que un bizantinismo légico, pero
es lo cierto que tiene sus raices en la vieja pregunta
metafisica acerca de si el “capital”’, lo mismo que el
trabajo, produce o no wvalor.

La rama keynesiana de la escuela académica ha de-
sarrollado una teoria del tipo del beneficio que presenta
una gran afinidad con el esquema marxista de la re-
producciéon ampliada. Cuando todo el ahorro proviene
del beneficio, los gastos de los trabajadores cubren el
importe de los salarios. Por consiguiente, los benefi-
cios netos en cualquier periodo son iguales a la inversién
neta mas el consumo procedente de las utilidades. La
relacién entre la inversién neta y el valor del capital
es Ja tasa de acumulacién. Se sigue de ahi que la tasa de
beneficio es igual a la tasa de acumulacién dividida
por la relacién existente entre el ahorro y el beneficio.?
La tasa de acumulacién estd determinada (como en el
punto de vista de Marx) por la energia de los capitalis-
tas. Cuando la mano de obra no crece con bastante
rapidez para adaptarse a la acumulaciéon que aquéllos
desean realizar, la complementa el progreso técnico. Asi
resulta posible, aunque no necesario, que el capitalis-
mo disfrute de periodos prolongados de expansién con-
tinua con un tipo constante de beneficio.

Esto proporciona una teoria de la tasa de beneficio,
de la que se carecia anteriormente; sin embargo, su
fundamentacién sigue siendo superficial. En efecto,

3 P = beneficio anual, I = inversién anual neta, K = va-

lor del capital, s = proporcién ahorrada del beneficio. I ==
P I

=sP — =
K K s
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si algunas relaciones economicas rn:éls profundas son las
que determinan el tipo de exp]otaC}(’)n? entonces la acu-
mulacién y el consumo de los capitalistas estan limita-
dos por éste. La tasa de beneficio es, en tal caso, como
lo sostenia Marx, el resultado de la manera en que ala
competencia se reparte la masa de beneficio que el sis-
tema genera. .

1] famoso misterio de las partes relativas constantes
de los salarios y los beneficios en el product.o de la -
dustria ya no tiene nada, ahora, de parnculaﬁrmefl’te
misterioso. Los sindicatos, respaldados por la legislacion
social, oponen al monopolio una fuerza al}tagénica que
mantiene el equilibrio bastante estable. N1pguna de las
dos partes puede lograr aumentar su porcu’){l de modo
considerable, porque un Pprogreso técnico mas o menos
neutral hace compatible, a la larga, un tipo mas o me-
nos constante de explotacién con un tipo mas o menos
constante de beneficio. _

Sin embargo, la idea de que las partes relativas fue-
ran uniformes en el mundo entero, que parece haber
prevalecido cuando yo escribia mi Ensayo, es simple-
mente errénea. En efecto, una encuesta muy mteresante
publicada por el Departamento de Asuntos Ecc?némicos
v Sociales de las Naciones Unidas,* que ha sido muy
i)oco difundida en los medios académic.os, muestra que
la parte que corresponde a los salarios en el Yalor
del producto neto de la industria manufacturera varia de
menos del 25%, en paises como Nicaragua y Ggsta
Rica, a mas del 50% en Australia, los paises escandina-
vos, el Reino Unido y Fstados Unidos; en tanto que en
paises como Italia y Japén es de alrededor del 40%.
Fstas cifras sugieren de modo convincente cue la ex-
plicaciéon de las partes relativas ha de buscarse mas
bien en el poder de negociacion que en la proporcion
entre el capital y la mano de obra.

4 Patterns of Industrial Growth, 1938-58, 1960.
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El valor bajo el socialismo. Hay en la compleja nocidén
del valor un tercer elemento al lado de la teoria de la
explotacion y la teoria de los precios relativos, a saber,
el ideal del precio justo —cl concepto de que es justo y
racional que el trabajador reciba el valor que produce.
Bajo el capitalismo esto no es posible, toda vez que éste
ha de exprimir del valor el excedente que le permita
acumular; pero bajo el socialismo, en cambio, la ley
del wvalor se mmpondra, porque Marx esperaba que el
socialismo se instauraria después de que el capitalismo
hubiese concliuido su tarea histérica de acurnulacion.
Suponia que sc seguiria haciendo alguna pequefia in-
versidn bajo el socialismo, pero no le parecia importan-
te. De hecho, el socialismo ha surgido en economias
subdesarrolladas, rodeado de enemigos. En lugar de es-
tar en condiciones de distribuir el excedente a los tra-
bajadores, se ha visto obligado a exprimirlos méas para
hacer frente a la industrializacién y la defensa.

Loos economistas soviéticos se consideran obligados a
argumentar en términos de valor, pero no lo hacen com-
prensible. En todos los paises socialistas, la mayor parte
de la agricultura estd en manos de campesinos o de
cooperativas de alguna clase, que comparten con la eco-
nomia campesina la caracteristica de que el ingreso de
un grupo de trabajadores depende del producto de una
determinada 4rea de tierra que les ha sido asignada.
El equivalente del tipo del salario monetario para el
trabajador agricultor, esto es, el rendimiento en mone-
da de un dia de trabajo en la cooperativa depende del
precio de los productos de la granja considerada. No hay
manera alguna de que los precios puedan derivarse
de valores.

El principio de justicia sugiere que los precios de los
productos agricolas deberian ser tales, en relaciébn con
los tipos del salario monetario de la industria, que igua-
laran los ingresos reales entre los dos sectores. En la
practica, sin embargo, la justicia ha sido sacrificada
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i o o aceD-
a la necesidad politica. Inclusive st se la pudier flf‘aC ila
’ Aci > 31 carid.
tar en principio, no resulta facil ver lo que signt dlLa :

( 3 ~onomi 165~
El estilo de vida de los dos grupos de economias don

i istint ambién
ticas es necesariamente distinto, Como lo es tamb

la clase de esfuerzo requerido dr;‘ cada' PDT ﬂ(‘{e elllzsc;
; Cémo podria, pucs, {ijarse una ‘/pagarlgua' ‘paia »\en-—
labor igual”? Cuando una economia estd suficien emlécu
te desarrollada para ofrecer a los individuos una e C
Gon de carrera, la vida del campo l}a de hacerse s(l;e
[icientemente atractiva para que subsista una Iganp Sti;
obra agricola adecuada. Asi pues, e.l prmmpml e Ju
cia se reduce al principio del precio de ofertal. e
Y hay ademas otra di[iculta‘dl. A causa d? Ia.s c1t
rencias de fertilidad, clima, facqldad de mercados, € )c.,‘
el ingrcso sc obtiene mas .fz.'xcﬂmente en ‘u.n:as‘.far;ii
que en otras. Tanto la justicia como %a (?,ﬁ(:leil(,mdife-
cesitan que se extraigan de los campesinos 1"(?111 a}i e
renciales para pagarlas a la economia nacional. s e
estd empezando a reconocer ¢u principio, pero resulta
dificil de aplicar en la practica. , ' 1
Fn el sector socialista de la economia, el nivel d‘e;.los
tipos de salario monetario y la técnica de 1p10(.111(iuo:_
determinan costos en términos de dlner.(). El nive lg
neral de los precios de los bienes vendidos al pub 1Ct0
ha de rendir un excedente general que sea Suhueri e
para proporcionar los ingresos Qe‘ los tr'flbajad‘ores.Fe
Jicados a la investigacién, sCIviclos sgf‘,lales grat:jumf,
defensa, administracion, etc. La discusion acer‘ca eC :.
ley del valor versa sobre la manera en que este e);[ -
dente deberia repartirse entre los diversos bienes. (L
cuestion de si deberfa recaudarse por medio de 1Ian}P:S—
tos o de beneficios planeados constitl%yc una cuest}.on
mas bien de conveniencia administrativa que de prin-
cipio econémico.) Si toda empresa, en todas las etapai
de produccién, pagara una cuota uniforme Pro;;or)mﬁcm
nal a su partida de salarios, y si todos'los Precul)s u(,rt
iguales, en toda etapa, a los clostos, m(zlu%da a cuo)a,
entonces los precios finales serian proporcionales a zt(;_
lores, pero ningdn sislema tal ha sido encontrado acep
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ble todavia. Algunos presuntos reformadores entre los
economistas socialistas abogan por un sistema de pre-
cios marxistas de produccién, esto es, por un sistemna
en que el excedente sea recaudado en forma de un tipo
uniforme de beneficio sobre el capital invertido. Esto
no concuerda con la doctrina académica. Fn efecto, en
la teorfa de la competencia los beneficios previsibles
son los que rigen las inversiones, pero, una vez efec-
tuadas, lo hecho hecho estd, y entra en juego el costo
medio y no el marginal. Esto no parece estar de acuer-
do con la justicia natural. éPor qué deben recaudarse
los costos en la defensa, por ejemplo, de los consumi-
dores de las diversas mercancias en proporcién al capi-
tal inverticlo?

En todo caso, la discusién filos6fica anda desenca-
minada, porque ningdn sistema de precios basado en
los costos probari ser practico. En toda situacién real,
hay una capacidad limitada para producir determi-
nadas mercancias, y cuando los bienes se distribuyen
mediante el mecanismo del mercado Yy no por raciona-
miento por el procedimiento de las colas, el patrén de
los precios ha de ser tal que induzca al piblico a com-
prar los bienes que estén disponibles. El principio do-
minante ha de ser el de conseguir un ajuste entre la
demanda y la oferta. Las economias socialistas han
aprendido esto por un método dificil.

Los precios tienen la funcién no s6lo de distribuir
los bienes entre los consumidores, sino también la de
actuar como indices de la eficacia de los productores.
En todos los ramos hay productores de altos y de bajos
costos, sin que esto se deba a méritos de los producto-
res o a falta de ellos, sino simplemente porque algunas
fabricas estdn mejor equipadas, algunas minas son mas
faciles de explotar, etc. Con objeto de estimular la
eliciencia, los beneficios planeados no deberfan ser de-
masiado faciles de conseguir para las empresas de bajos
costos, ni inasequibles para las de costos altos. Los cos-
tos deberfan calcularse sobre la base de una empresa
eficiente de costos, altos, gravdndose con una renta a
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las empresas de costos bajos,srenta calculada sobre la
base de sus ventajas diferenciales. o
Aqui los académicos pueden afpuntafse un taélt]o Lsto
tra Marx, quien siempre calculé en términos ;10208_
medio porque, en este aspecto, el p1‘1nc1p1? e o
to rmarginal, o mas bien, del fzosto en e'l margen, € "
asunto de sentido comitn. Mi referencia a este a_s.un
(apéndice al capitulo 1m) aparece ahoralmuy uarIrlltﬁzﬁo—
da, debido a la gran experiencia que se 1;[ ac
con la politica de precios bajo el soc1’al1sn10.. L de
En el momento actual algunos paises socialistas |
Europa, habiendo encontrado que el sistemna desarro ;0
do en el curso de la rapida acumulacién es mapropia
a la etapa de riqueza potencial en lg cual se encuenS
tran actualmente, estdn tratando de introducir algu.,rlla
medidas de economia de mercado en su planeamo(;l.
A la vez, las economias capitalist.as que han enslon_tralooS
que la libre empresa no es confiable para pro }1c1r1
resultados necesarios estan tratando de 1f1troduc1r a %u—
nas medidas de planeacién en sus economias de mercado.
Por ambos lados, es evidente que se necesita una
completa reconsideracién de la teoria de los precios.

JOAN ROBINSON

1965
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El .o;b‘]eto de este ensayo es el de efectuar una compa-
racion entre el analisis econémico que Marx hace pen
Ll capzta.l’ con la ensefianza econdmica comun. Fsta
comparacion es, en cierto sentido, un craso anaéroni@-
™Mo, porque el desarrollo de las ideas de Marx est‘ ‘
1r’1flu1do por la controversia con sus propios conte o
rancos, no con los mios. Pero si estamos i I‘nPO'
| interesados
no en la evolucién histérica de Ia teoria econémica
SINo en su posible progreso futuro, ésta es la importante
tomparacién que hay que hacer. ’
) Hasta hace poco tiempo se trataba a Marx en los
c1rculo-s académicos con un despreciante silencio intea
rrumpido sc.)lamente por alguna anotacién iréni,ca dt:.
gsr?;)ot en’tlempo.’ S.in embargo, el desarrollo moderno
démo (ii)r]lj \i(éf;di?;;%’ forzado po’r‘e'l desarrollo mo-
e I omica (el andlisis de] monopolio
y el ana}hsls del desempleo), han roto la estructura de
la doctrina ortodoxa y destruido la complacencia.co 1;
Ique los ct(ionomista,s estaban acostumbrados a obse?var
haa ;Zu?f;s: (if(:)lmcapiical‘is’n?o del /ai@er—]‘aim. Su actitud
e Cons,igUien(zeemce1 1t1c0f.pr1nc1pal del capitalismo,
o Dor consiguiente, nos firme de lo que era antes.
. 0 opmion tiene mucho que aprender de ¢] La
principal dificultad de lograrlo radica en el len' aJ'e
peculiar y en el.complicado método de argumentilic';]n
queé usa y es mi propésito explicar lo que yo entien-
do que Marx quiso decir, en un lenguaje inteligibl
para el economista académico, ‘ T

Al mist 1
SIN0-hiempo  creo que la moderna economia

académica tiene algo que ofrecer a los marxistas. Ante
todo, la reconsideracion de los argumentos de .l\fIarX
a l’a. ?uz de Jos métodos mas precisos y refinados dei
analisis moderno, aclara muchas partes oscuras de su

[18]
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teoria y ayuda a descubrir sus puntos débiles y los fuer-
tes. En segundo lugar, en el andlisis de la demanda
efectiva (la teoria del empleo), la economia moderna
suministra una base para el estudio de la ley que im-
pulsa al capitalismo, que es sugerida, pero no desarro-
llada completamente, por Marx mismo. Mds adn, am-
bas partes pueden salir ganando al intentar com-
prender sus mutuas criticas, en lugar de calumniarse
por mutuo desconocimiento.

He limitado la discusién que hago del anilisis eco-
némico de Marx al efectuarla en un sentido estrecho
y no he intentado ocuparme de la amplia exposicion
histérica y sociolégica que forma la partc mas im-
portante de la doctrina de Marx. Este modo de proce-
der no es tal vez natural y es verdad que ningin
aspecto especial de la doctrina de Marx puede ser apro-
piadamente comprendida sin una visién del conjunto.
Pero al mismo tiempo un estudio detallado de los as-
pectos especiales es también atil, y el que he elegido
para ser discutido es uno de la mayor importancia en
el desarrollo de todo el tema.

El primer volumen de FEl capital fue publicado por
Marx en 1867. Después de su muerte, en 1883, Engels
edité los manuscritos para los restantes dos voliimenes,
que consistieron, en parte, de secciones terminadas y en
parte, de lineamientos incompletos o parcialmente re-
petidos. El segundo volumen fue publicado en 1885
y el tercero en 1894.

Hay una buena caniidad de repeticiones en El capi-
tal, y cuando me he referido a un pasaje especial ge-
neralmente he escogido, algo arbitrariamente, entre cier-
to nimero de ellos que tratan el mismo punto. Las
referencias han sido presentadas como muestra de buena
fe mas bien que como guias para la lectura de Ll ca-
pital. Las referencias estan hechas al primer volumen,
publicado por Glaisher, en 1920; al segundo, publicado
por Swan Sonnenschein, en 1907, y al tercero, publi-
cado por Kerr, en 1909. Dichas referencias estan nu-
meradas y el titulo del capitulo y la seccién en que
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eferencia se dan en
ncia de Jos lectores

iaparece cada pasaje al que se hace r
L. .
as paginas finales, para la convenje
que usan otras ediciones.*
Expreso aqui mi imi fi
1p qui mi agradecimiento al sefior Rothbarth
por las muchas discusiones que tuve

. con él y sus cri-
ticas, que me ayudaron, !

JOAN ROBINSON

Cambridge, septiembre de 194].

NOTA. He hecho un pequefio nimero de alteraciones
en el texto de Ia primera edicién de este libro LL
unica de importancia se encuentra en e \dice
del c:oq?itulo tercero en el que habfa un e
exposicién original,

I apéndice
ITor en mi

Cambridge, noviembre de 1946.

* L i An t i
i Cuﬁs c1tz]133 estlanltomadas de la edicién espafiola del Fondo
ura Lconomica, trad. de Wenceslao Roces, 1959
25, 1959,

CAPITULO PRIMERO

INTRODUCCION

Las diferencias fundamentales entre la economia de
Marx y la economia ortodoxa tradicional consisten, pri-
meramente, en que los economistas ortodoxos aceptan
el sistema capitalista como parte de un orden eterno
de la naturaleza, mientras que Marx lo considera como
una fase pasajera en la transicién de la economia feudal
del pasado a la economia socialista del futuro. Y, en
segundo lugar, en que los economistas ortodoxos argu-
yen en términos de la armonia de intereses entre las
distintas secciones de la comunidad, en tanto que Marx
concibe la vida econdmica cormne un conflicto de intere-
ses entre los propietarios que no trabajan y los traba-
jadores que no tienen propiedades. Istos dos puntos
de diferencia no carecen de conexién entre si, por-
que si el sistema se da como aceptado y si las partici-
paciones de las diferentes clases en el producto social
estan determinadas por una ley natural e inexorable, to-
dos los intereses coinciden en requerir un aumento en
el total que se ha de dividir. Sin embargo, una vez
admitida la posibilidad de cambio del sisterna, los que
esperan obtener una ganancia y los que temen perder
con dicho cambio se alinean inmediatamente en campos
opuestos.

TLos economistas ortodoxos, en general, se identifican
con el sistema y asumen el papel de sus apologistas,
mientras que Marx se aplica a comprender la obra del
capitalismo con objeto de violentar su desaparicién.
Marx se daba bien cuenta de su propésito. Los eco-
nomistas, en general, no. Escribieron como lo hicieron
porque para ellos ésa era la tinica manera posible de
efectuarlo y ellos mismos se crefan dotados de impar-

[21]
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cialidad cientifica. Sus conceptos preconcebidos apare- |

cen mas bien en los problemas que eligieron para es-

tudio y en los supuestos sobre los que elucubraban, que !

en la franca doctrina politica.

Dado que ellos mismos crefan andar en busca de !
principios eternos, prestaron poca atencién a las carac-

teristicas histéricas de las condiciones verdaderas y, en
especial, eran susceptibles de someter la economia de una

comunidad de pequefios e iguales propietarios al anali- .
sis del capitalismo avanzado. De esta manera el con- .

cepto de competencia implica que cada mercancia en
cada mercado sea suministrada por un gran namero
de productores, actuando individualmente, sin ligas en-
tre si, por una manifiesta connivencia o por una lealtad
subconsciente de clase; e implica también el que todo
individuo es libre de emprender cualquier linea de ac-
tividad que le plazca. Ademids, las leyes derivadas de
tal sociedad son aplicadas a la industria y
dernas.

finanza mo-

Asimismo, el concepto ortodoxo de los salarios, que
tiende a igualar la deficiencia de utilidad marginal del
trabajo, que tiene su origen en el cuadro del ranchero
que se inclina sobre su azadoén, al atardecer, y cavila
acerca de si el producto de otra hora de trabajo le
compensara por el dolor de espalda extra que sentira,
se proyecta sobre el mercado moderno del trabajo, en el
que el obrero individual no tiene oportunidad alguna
de decision, excepto la de si es preferible trabajar o
morirse de hambre.

Los economistas ortodoxos se han preocupado mucheo
por hacer exposiciones elegantes acerca de problemas
de menor importancia, lo que distrae la atencién de
sus discipulos de las realidades desagradables del mundo
moderno y el desarrollo de Ia argumentacién abstracta
ha ido méds alld de la posible comprobacién empirica.
Los medios intelectuales de Marx son bastante mas
crudos, pero su sentido de la realidad es mucho mas
fuerte, y su argumentacién se eleva por encima de su
complicada exposicién a una altura esplendorosa.

a
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Bl considera que el sistema capitalista estd cumplien-
do una misién histérica de obtencién del poder pro-
ductivo del trabajo combinado y especializado. Desde
st nacimiento en Europa extiende sus tentaculos sobre
el mundo en busca de su sustento. Fuerza la acumulacién
de capital y desarrolla la técnica productiva,~ y asi eleva
la riqueza de la humanidad a alturas no sonadas en la
economia del campesino, feudal o del esclavo.

Sin embargo, los trabajadores que, baj(? el mando “d.el
capitalismo producen la riqueza, no o].)tlenen beneficio
del aumento de su capacidad productiva. Todo e} b.e~
neficio se aumenta dentro de la clase de los capitalis-
tas, porque la eficiencia de una empresa importante
anula la commpetencia del campesino y d'el artesano y
obliga a aquellos que no poseen los I.ne(%los suiluentes:
para alinearse en las filas de los ca'pltahstas a V(‘.Ild.Cl
su trabajo Unicamente por los med.los de subsistencia.
Cualquier concesién que el capitalista hace al tra'bé-
jador es la concesion que el ranchero hace.a las ’best1as,
como alimentaras mejor si pueden trabajar mas.

La lucha por la vida hace que los trabajzld(?res se
asocien y los pone en oposicidon a la clase propietaria,
en tanto que la concentracion de capital en empresas
cada vez mas grandes, forzado por ¢l desarrollo,de: la
técnica, impulsa a los capitalistas hacia las prdcticas
antisociales del monopolio.

Sin embargo, la condenacién del sistemg no solame:n-
te depende de la repugnancia de su moralidad, y lo in-
evitable de su descarte final no depende solamente de la
determinacién de los trabajacdores de obtener una par-
ticipacién justa del producto de su trabajo. El sistema
contiene contradicciones dentro de si mismo que debe;u.
conducir a su desintegracion. Marx constdera las cri-
sis pertddicas de los ciclos comerciales como sintoma}s
de una enfermedad progresiva y profundamente arrai-
gada en la parte vital del sistema.

* EI desarrollo de los analisis econdmicos que se han
clectuado desde la época de Marx nos permiten desuc%x—
brir tres modalidades del juicio de Marx sobre las crisis.
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Hay, primeramente, la teoria del ejército de reserva de
los trabajadores desocupados, que muestra cémo el des-
empleo tiende a fluctuar paralelamente al volumen de
capital que ofrece trabajo a los obreros y la cantidad
de éstos disponible para ser empleada. En segundo lu-
gar, la teoria del tipo de ganancia que tiende a dismi-
nuir, que muestra como la voracidad de los capitalistas
por la acumulacién se vuelve una locura al reducir el
tipo medio del rendimiento del capital. En tercer lugar,
la teoria de la relacién de las industrias de bienes de
consumo a las de bienes de produccién, que demuestra
cémo el poder de produccién, siempre creciente, de
la sociedad, se estrella contra la limitacién del poder
de consumo proveniente de la pobreza de los trabaja-
dores.

En el pensamiento de Marx estas tres teorias no son
distintas y estin fundidas en un solo cuadro del siste-
ma, danado por sus propias e inherentes contradiccio-
nes que generan las condiciones de su desintegracion.

Entre tanto, los economistas académicos, que no han
prestado atencién a Marx, se han visto obligados, por la
experiencia de los tiempos modernos, a poner en duda
mucha de la apologética ortodoxa, y el desarrollo re-
ciente de la teoria académica los ha situado en una

posicién que en muchos aspectos se parece mucho mas

a la de Marx que a la de sus propios antecesores inte-
lectuales. La teoria moderna de la competencia imper-
fecta, aunque en la forma muy diferente de la teoria

de la explotacién de Marx, tiene una grande afinidad

con esta Gltima. La teoria moderna de las crisis tiene
muchos puntos de contacto con la tercera modalidad,
que se distingue en lo que antecede en el tratamiento

de Marx de este tema y tiene cierta semejanza con la

primera. Solamente la segunda modalidad de su argu-
mentacion, el tipo de ganancia en descenso, aparece
confusa y redundante.

En general, el endiabladamente complicado pensa-
miento de Marx le da en esta edad trastornada un
aire de mayor realidad que la gentil complacencia
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de los académicos ortodoxos. Sin embargo, él es, al
mismo tiempo, mas alentador que aquéllos, porque da
esperanzas al mismo tilempo que infunde terror con
su caja de Pandora, en tanto que los académicos orto-
doxos Gnicamente predican la Mgubre doctrina de que
todo mejora en el mejor de los mundos posibles.

No obstante que Marx es méas simpatico, por mu-
chos conceptos, al que posee un criterio moderno, que
Jos economistas ortodoxos, no hay necesidad de hacer
de él, como muchos lo intentan, un inspirado profeta.
El se consideraba a si mismo como un pensador serio,
y es como pensador serio como me he esforzado en
tratarlo.

Los siguientes cinco capitulos contienen una exposi-
cibn del pensamiento de Marx, considerado desde el
punto de vista del economista académico moderno. En
el capitulo séptimo se hace contrastar su teoria con la
doctrina ortodoxa. Los capitulos octavo y noveno, sobre
la teoria del empleo y de la competencia imperfecta,
muestran la evolucién de la ensefianza académica mo-
derna, que se aparta del pensamiento ortodoxo en direc-
cién de Marx. En el capitulo décimo sobre salarios, se
discute un problema en el que la tendencia ha sido
en la direccién opuesta, de manera que Marx, por
esta vez, desde el punto de vista moderno, parece estar
en el campo ortodoxo. En el capitulo undécimo se enu-
meran brevemente los problemas no resueltos que las
tres modalidades del pensamiento de Marx han dejado
pendientes.




CAPITULO SEGUNDO
DEFINICIONES

Marx divide el producto neto de la industria en dos
partes: capital variable y plusvalia. El capital variable
(v) es lo que se paga por salarios.! La plusvalia (p),
que comprende la ganancia neta, el interés y la renta,?
es el exceso del producto neto sobre los salarios. La
diferencia entre el producto bruto y el producto neto
es el capital constante (¢), que consiste en el equipo v
las materias primas. Es constante en el sentido de que
no afiade més al valor del producto de lo que pierde en
el proceso de la produccién, siendo el valor nuevo
que se agrega debido a la fuerza de trabajo compra-
da por el capital variable® El equipo fijo contribuye
a ¢ solamente por lo que respecta a su desgaste y de-
preciacién.® Asi, ¢ consiste en la depreciacién mds las
materias primas. El producto total para cada periodo,
por ejemplo, un aiflo, estd entonces representado por
¢ 4+ v -~ p. Estas cantidades se miden en valor, o
tiempo-trabajo socialmente necesario’ Este concepto im-
plica problemas que seran discutidos en el capitulo 3.

Marx expone su argumentacién en términos de tres

P . ¢
relaciones: -, el grado de explotacion,® —, la compo-
14 e

steién orgdnica del capital,” y - el tipo de ganancia.®
¢

1 Vol 1, cap. v

2 Vol. 1, cap. vu, sec. 1 y vol. m1, cap. L.
3 Vol. 1, cap. vi. Véase también infra. 1. 34.

2
% Vol. 1, cap. vi, sec. 1.
5 Vol. 1, cap. 1, sec. 1.

5 Vol. 1, cap. viy, sec. 1.

T Vol. 1, cap. xxuu, sec. 1.
8 Vol. m, cap. m.
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?

Bl grado de explotacién, —, es la relacién entre plus-
valia (ganancia neta, interés y renta), y los salarios e
indica la parte del trabajo en la produccién neta. Marx
lo expresa a menudo como una division del dia de
trabajo entre el tiempo en que un hombre trabaja para
si mismo y el tiempo que trabaja para el capitalista.

3 . .
Ast, sl L3 es igual a 5 y la jornada de trabajo es de
v

10 horas, un hombre trabaja 4 horas para st mismo y 6
horas para su patrén.

Iace 4 horas de trabajo “necesario” o “pagado” y 6
horas de trabajo de “plusvalia” o “no pagado”.? Esta
relacién representa la parte principal de toda la teoria
de Marx.

El grado de explotacién no es ambiguo. Las otras
¢ b sy
_—y , se prestan a alguna confusion.
v oy ‘

Tanto la composicién orgédnica del capital como el tipo
de ganancia estan relacionados con el volumen de ca-
pital empleado y no con la depreciacién del capital.
Para convertir ¢-}-» en el volumen del capital debemos
elucubrar en las categorias de Marx y dividir ¢ entre
depreciacién y materias primas, por ejemplo, d y m.
intonces m--v y d deben ser cada una multiplicadas
por el periodo apropiado de rotacién. Supongamos, por
cjemplo, que el capital de operaciéon corresponde, en
promedio, al gasto en seis meses en salario y materias
primas y que el promedio de vida del equipo es de diez
afios. Entonces m—-p deben ser divididos entre 2 y d
multiplicado por 10, con objeto de reducir ¢-4-v al vo-
lumen del capital. Marx se dic cuenta de estas cuestio-
nes,1® pero su terminologia las oscurece. Podemos evi-
tar la ambigliedad, sin falsear la idea de Marx, si

§

dos relactones,

Y Vol. 1, cap. v, sec. 1.

10 Wol, 1, cap. vi, sec. | vy vol. m, cap. v. Este capitulo
fue preparado por Engels, signo éste, tal vez, de que Marx en-
contré este tema intrincado y tedioso.
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usamos los simbolos ¢, v y p como tasas por unidad
de tiempo de depreciacién y costo de materias primas,
salarios y ganancia y nos referimos a la composiciéon

¢
organica del capital, no como — sino como capital por
v

hombre empleado.

El concepto de capital por hombre empleado hace
surgir otra dificultad. Puede variar de tres diferentes
maneras. Las condiciones de depresiéon aumentan el ca-
pital por hombre simplemente reduciendo el niimero de
trabajadores en tanto que el equipo permanece inalte-
rado; 1! el proceso de la acumulacién tiende a aumentar
el capital por hombre a un nivel dado de utilizacién;
finalmente, el progreso técnico y los cambios del tipo
de interés y de los salarios reales puede alterar el capi-
tal por hombre (dada la utilizacién) en cualquier di-
reccién. Marx supone que el capital es siempre usado
en toda su capacidad.’ M4s atn, supone que la capa-
cidad de produccién de una cantidad dada de capital
estd rigidamente determinada por las condiciones téc-
nicas. El tipo de interés no tiene influencia sobre la
estructura del capital y el tipo de salarios reales lo afecta
solamente de manera indirecta, por su influencia sobre
el progreso técnico.!®

Estas premisas son fundamentales para toda su doc-
trina. Excluyen dos series de problemas, los que, desde
la época de Marx, han recibido mucha atencién de
parte de los economistas académicos: problemas conec-
tados con las proporciones de los factores de produccién

11 Dado que Marx no discute esta cuestibn explicitamente,
es dudosa la manera como la considera. Puede interpretarse
que considera la declinacién de la utilizacién como equivalente
a la reduccién del capital. Pero este método de razonamiento
es muy torpe, porque significa que la tasa de cambio del volu-
men de capital no es la misma cosa que la tasa de acumulacién.

12 Esta suposicién no estd explicitamente afirmada, pero se
da como un hecho el que, en una condicién dada de técnica,
hay una sola cantidad de trabajadores que un volumen dado
de capital puede emplear. Véase vol. 11, cap. xv, sec. 2.

13 Vol. 1, cap. xxm, sec. 3.
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empleados en equilibrio y problemas conectados con los
cambios en la utilizacién del equipo basico en respuesta
a los cambios en las condiciones del mercado. Estos
puntos seran discutidos posteriormente. Estos supuestos
realizan una simplificacién drastica de un problema muy
complejo v, desde el punto de vista acacdémico, aparen-
tan ser un poco burdos. Sin embargo, Marx evita em-
plear simplificaciones no menos drasticas de las que los
académicos estdn acostumbrados a hacer y desarrolla
su pensamiento en términos dindmicos, cuando aqué-
llos se encierran en un analisis mas exacto pero menos
interesante de las condiciones estaticas.




CAPITULO TERCERO
TEORIA DEL VALOR TRABAJO

La teoria de Marx del valor ha causado mucha cou-
fusién y suscitado muchas controversias. Parece, cier-
tamente, desconcertante si seguimos los razonamientos
de Marx que se elevan desde el dogmatismo sencillo
del primer volumen de EI capital hasta las férmulas in-
trincadas del tercer volumen. Pero si empezamos desde
la posicién ventajosa de este tiltimo, el camino es me-
nos arduo.

El capital se estd acumulando, el sistema capitalista
esta conquistando nuevos territorios de las economias
de los campesinos y los artesanos, la poblacién aumenta
y se hacen nuevos inventos de técnica. Los salarios rea-
les, en general, permanecen constantes al nivel estable-
cido en la economia campesina precapitalista,! o, méas
bien, flucthan aproximadamente al nivel en el que la
demanda de los capitalistas por la mano de obra varfa
en relacién con la cantidad disponible de esta (ltima.?
La plusvalia total, en términos reales, es la diferencia as-
cendente entre la produccién total y los salarios totales
reales. La composicién orgénica del capital, dictada por
las condiciones técnicas, es diferente en las distintas es-
feras de actividad.® El tipo de ganancia sobre el capital
tiende a ser igual en todas las esferas, porque la corrien-
te de capital nuevo es atraida por las ganancias mayores
de la media normal y repelida por las menores de la
media.* Las diferencias temporales en el tipo de ga-
nancia en ciertas industrias pueden ser debidas a la

1 Ver infra, p. 51, nota 7.

2 Véase infra, p. 53.

3 Vol. m, cap. v

4 Vol. m, caps. x y %1, sec. 3.
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demanda (la que a su vez es determinada por Ja dis-
tribucién de los ingresos entre trabajadores y capita-
listas).5 Estas diferencias se igualan por el aumento
relativo del capital y por consiguiente de la produccion,
cuando la demanda es relativamente alta).® O bien
pueden ser debidas a técnicas nuevas que disminuyen
los costos de produccién. Dichas diferencias se igualan
como resultado de la competencia que obliga gradual-
mente a la adopcién de nuevos métodos y hace descen-
der el precio de las mercancias correspondientes.” De-
bido a que la ganancia por unidad de capital tiende a
ser igual y el capital por hombre empleado no es igual,
el grado de explotacién (ganancia por hambre), no
es igual en las diferentes industrias. Tiende a ser ma-
yor que el promedio cuando el capital por hombre esta
por encima del promedio.®

Cuando la cantidad disponible de terreno es limitada
y varia con respecto a la fertilidad y localidad, la pro-
piedad privada de la tierra permite a sus poseedores
obtener una renta de los capitalistas.? Ia renta se paga
de la plusvalia obtenida por el capital, pero debido a
que la ganancia por unidad de capital tiende a ser
igual en todas las lineas de actividad, el grado de ex-~
plotacién serd tanto mds alto cuanto més renta se pa-
gue. Esto es producido por una elevacién en los precios
relativos de las mercancias correspondientes, a medida
que se extiende la produccién por el uso de una tierra
menos fértil y la utilizacién mas grande de una tie-
rra mas fértil.'®

Vol. 11, cap. x.

Vol. m, cap. x.

Vol. mi1, cap. x.

Véase infra, p. 37.

Vol. 111, caps. XXXVII y XXXIX.

10 Vol. o, caps. SXXvII y XxXx1x. La cxposicién de Marx de
la renta es més realista que la académica habitual. Concede
las mejoras de la técnica y no quiere considerar que haya dis-
minucién de la utilidad del capital (vol. m1, cap. xrvi). BEs
interesante notar que se da cuenta de cémo “la renta entra en
el costo de produccién” de una mercancia particular: “la ren-

@© W~ ]
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De este modo, los precios relativos estdn regidos por
la demanda y por los costos, en tanto que los costos a
su vez sufren la influencia de la téenica y del sumi-
nistro de los factores naturales de produccién y la de-
manda es influida por la distribuicién de los ingresos.

Todo esto difiere de la teoria ortodoxa solamente en
un aspecto, pero importante. No hay una tendencia
hacia un e.quilibrio a largo plazo y el promedio del tipo
de ganancia no es un tipo de equilibrio o un precio de
oferFa' de capital. Fs sencillamente un promedio de
participacién en la plusvalia total que el sistema capi-
talista en un momento dado ha tenido éxito en pro-
ducir.

Como se presenta el razonamiento en el primer vo-
lurne'n, aparenta a primera vista ser muy diferente pero
las diferencias surgen de lo que se omite mas bien q,ue de
1(? que se incluye en el analisis. Partimos de una afirma-
clon enteramente dogmitica. “Exactamente lo mismo
sucede con los valores de cambio de las mercancias :
hay que reducirlos necesariamente a un algo comin
respecto al cual representan un mis o un menos. . .
Por tanto, un valor de uso, un bien, sélo encierra un
valor por ser encarnacion o materializacién del trabajo
humano abstracto. ; Cémo se mide Ia longitud de este
valor? Por la cantidad de ‘sustancia creadora de va-
lor’,‘es decir, de trabajo, que encierra. Y, a su vez, la
cantidad _de trabajo que encierra se mide por el tiefjlpo
de du?aac’)n y el tiempo de trabajo, tiene, finalmente
su unidad de medida en las distintas fracciones dc:
tiempo: horas, dias, etcétera.” 11
“E}Jirr;?)rrpa de rr}edicién es el trabaj o.de calidad media.

’ ajo considerado como trabajo mas complejo
mas e,ilevado que ¢l trabajo social medio, es la manij
festacién de una fuerza de trabajo que representa gastos

ta de las tierras trigueras contribuye de un modo determinante
a la formacién del precio del ganado”. (Vol. m, cap. xLv
. ‘Y5

p. 712))
11 Vol, 1, cap. 1, sec. 1, 5-6
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de preparacién *? superiores a los normales, cuya pro-
duccién representa mas tiempo de trabajo y, por tanto,
un valor superior al de la fuerza de trabajo simple. ..
en todo proceso de creacién de valor, el trabajo com-
plejo debe reducirse siempre al trabajo social medio,
v. gr. un dia de trabajo completo a x dias de trabajo
simple. Por tanto, partiendo del supuesto de que el
obrero empleado por el capital ejecuta un simple tra-
bajo social medio, nos ahorramos una operacién inatil
y simplificamos el analisis del problema.” *3

El valor de una mercancia consiste no solamente en
el tiempo-trabajo empleado en producirla, sino también
en el valor de las materias primas y el equipo emplea-
dos. .. .los valores de los medios de produccién absor-
bidos reaparecen en el producto como partes integran-
tes de su valor. . .” 1* “Al producto s6lo pasa el valor que
los medios de produccién pierden como tales medios de
produccién.” 1 El walor de las materias primas y de
las sustancias accesorias tales como el combustible se
incorporan inmediatamente al -«walor del producto, en
tanto que el equipo transfiere al producio el valor que
pierde por el desgaste.’® El valor de los medios de pro-

12 El exceso del salario del hombre especializado sobre el
del ordinario estaria limitado por el mayor costo de su~educa-
cién en el mundo de libre empresa y oportunidades iguales. En
realidad la cantidad disponible de obreros especializados (y
ain mdas, de trabajadores profesionales) estd restringida por el
hecho de que las familias de los obreros no calificados no pue-
den hacer que sus hijos dispongan del tiempo necesario para
una educacién mayor del minimo estatuido. l.os salarios extra
de los obreros calificados, por tanto, corresponden no solamente
al costo de la ensefianza sino también a un valor de escasez
creado artificialmente por la estructura de la sociedad. Marx
descuida este punto obvio, indudablemente porque ecstaba de-
seoso de hacer resaltar el conflicto importante de clase entre
capitalistas y trabajadores en general y no deseaba complicar
el cuadro con conflictos subsidiarios en cada clase. Ver tam-
bién infre, p. 115, nota 15.

13 Vol. 1, cap. v, sec. 2, 1489,

1 Vol. 1, cap. vi, p. 150.

15 Vol. 1, cap. vi, p. 153.

18 Vol, 1, cap. vI
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duccidn, a su vez, deriva del tiempo-trabajo que se re-
quiere para producirlos y “los medios de produccién
que brinda la naturaleza sin que medie la mano del
hombre: la tierra, el aire, el agua, el hierro nativo, la
madera de una selva virgen, etc.” 17 no transfieren nin-
gan valor al producto. De esta manera todo valor es
creado por el trabajo.

Cualquier significado intrinseco que el concepto del
valor pueda haber tenido para un discipulo de Hegel,
para el lector inglés moderno es tinicamente una cues-
ti6n de definicién. El valor de una mercancia consiste
en el tiempo-trabajo requerido para producirlo, inclu-
yendo el tiempo-trabajo necesitado por las mercancias
subsidiarias que entran en su produccién.

¢CGual es la relacién entre el valor y el precio? Al
principio Marx afirma dogmaticamente que las mer-
cancias tienen la tendencia a ser cambiadas a precios
que corresponden a sus valores (de manera que la re-
lacién de los precios de cualquier grupo de mercancias
es la misma que la relacién de sus valores). “El precio
es el nombre en dinero del trabajo materializado en la
mercancia.” 18 Los precios relativos pueden diferir de
los valores relativos como resultado de algiin trastorno
temporal en el mercado “pero esta divergencia no es
mas que una transgresion de la ley del cambio de mer-
cancias”.*?

La definicion del valor tiene que ser extendida y for-
zada en buena medida para que pueda Marx sostener
que Jos precios tiendan a corresponder a los wvalores.
Para crear valor, en el sistema de Marx el tiempo-tra-
bajo tiene que ser socialmente necesario. El tiempo-tra-
bajo socialmente necesario para una produccién dada
de una mercancia puede variar por dos distintas series
de razones. Si se introduce un nuevo procedimiento que
ahorra trabajo el tiempo-trabajo socialmente necesario

17 Vol. 1, cap. vi, p. 154.
18 Vol. 1, cap. 1, sec. 1, p. 62.
1% Vol. 1, cap. v, sec. 2, p. 113
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incorporado en la mercancia d(—? que se trata se reduce
v en consecuencia su valor desciende.”’ Pero la dt’,m:an—
da también influye en el valor. Ninguna mercancia Im—
plica valor si no hay demanda de (’alla, y cuanqo hﬁay slo-
i)reproduccic’m de alguna mercancia en especial resu }tla,
que, a su vez, parte del trabajo incluido en ellg no ha
sido necesario para satisfacer la demanda social y el
promedio del valor de la produccién total deﬂ_la mercan-
cia en cuestién se reduce en consecuencia.! Los fac-
tores naturales de produccién no crean z_)alor pero se
supone que la escasez, por ejemplo, de diamantes, au:
menta el tiempo-trabajo dedicado a bl%srcar]os de mar‘ler;;
suficiente para que explique la elevacion (§le su precio.
De esta manera, el razonamiento del primer volum(’an
no aclara bien cierto niimero de problemas que estan
claramente definidos en el tercer volumen.

Sin embargo, Marx no intenta absolutamente,tratali
el problema principal en el primer volur.nen. “ Este nsc
refiere a la tendencia del tipo de ganancia a 1gual.a1se
en las diferentes ramas de la produccién. En un siste-
ma en el cual los precios corresponden a los {)alores, el
producto neto de cantidades igua.les de tra’baJo es ven-
dido por cantidades iguales de dm?ro. Asl (dada} una
proporcién uniforme de dinero-salarios), lz.m plusvalia, en
términos de dinero, por unidad de traba']o es en todas
partes igual. Decir que los precios relativos correspon-
den a los valores relativos es lo mismo que decir que el
grado de explotacion es igual en todas las indus‘?nazfs.
Pero si el capital por hombre empleado (la composicion
organica del capital) es dii’erepte en las dlstmta§ ]1711-
dustrias, en tanto que la ganancia por }}ombre (e.l graccz
de explotacion) es el mismo, la ganancia por un.ldad de
capital debe variar en sentido inverso al cap‘lteﬂ por
hombre. Seria posible que ambos, Fel tipo de ganancia
y el grado de explotacién, [ueran iguales en todas las

20 Vol, 1, cap. 1, sec, L. » g X

21 Vol. 1, cap. Iu, sec. 2. Véase también vol. 1, cap.
XXXVIL

22 Vol. 1, cap. 1, sec. L.
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industrias solamente si la proporcién del capital al tra-
bajo empleado fuera también igual.

En el primer volumen Marx deja esta cuestién sin
resolver.®® En el tercer volumen muestra que el capital
por hombre varia con las condiciones técnicas, en tanto
que la competencia entre los capitalistas tiende a es-
tablecer un tipo de ganancia uniforme. El grado de ex-
plotaciéon no puede ser, por consiguiente, uniforme, y
los precios relativos no corresponden a los valores®*

Marx se enfrasca en una dificultad artificial al co-
menzar con la suposiciéon de un grado uniforme de ex-
plotacién, para la que no hay ninguna justificacién. Si
los salarios son iguales en todas las industrias, la plusva-
lia por hombre empleado (el grado de explotacion)
varia con la productividad neta por hombre empleado
y, en general, la productividad por hombre es mayor
cuando el capital por hombre es méas grande. Expre-
sado en las palabras de Marx: “...el nivel de produc-
tividad alcanzando se manifiesta en el predominio re-
lativo del capital constante sobre el variable... Por el
contrario, la alta composicién orgénica del capital en
una esfera de producciéon dada [que la del promedic],
indica un desarrollo de la capacidad productiva superior
al nivel medio”#5 De esta manera, el grado de explo-

23 Vol, 1, cap. .

2% Vol, m1, cap. ur. En sus ejemplos numéricos Marx calcu-
la los valores de las mercancias producidas en las diversas in-
dustrias partiendo del promedio del grado de explotacién de
la industria en general. Pero los precios de las mercancias di-
fieren de sus valores de tal manera que determina que los gra-
dos de explotacién impuestos por los capitalistas en las dife-
rentes industrias varfen con la composicién orgénica de sus
capitales. Como lo considero, el conflicto entre el primer y
tercer voliimenes es un conflicto entre el misticismo y el sen-
tido comtn. En el tercer volumen triunfa el sentido comtn,
pero debe rendir servicio verbal al misticismo en la forma en
que estd redactado.

25 Vol. 1, cap. xuv, p. 704. En el prefacio al tercer volu-
men (p. 18) Engels cita a Julius Wolf: “Un aumento del ca-
pital constante presupone un aumento de la capacidad produc-
tiva de los obreros... Por tanto... si el capital variable per-
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taci6bn tiende a variar con el capital por hombre em-
pleado. o ‘ )
 Se puede confiar en que los. qapltallstas intentaran
(no considerando los errores de juicio y_las perturbacio-
nes del mercado) no aumentar el capital por hombre
empleado a no ser que estén seguros de obtener un CO;
rrespondiente aumento de la ganancia neta por hombre
empleado; de manera que precisamente lel mismo pro-
ceso que produce un tipo igual de ganancia ent.r,e las in-
dustrias produce grados desiguales de explotacién.
El hecho de la explotacién hace posible la ganancia
pero no hay razén que justifique el que el g-rﬂad/oi de
explotacién deba ser tratado, ya sea l6gica o histérica-
mente, antes del tipo de ganancia. .
Légicamente, lo importante es la cantidad .tc'>tal de
plusvalia que el sistema capitalista logra ad,qumr para
las clases propietarias y no hay ninguna razon para di-
vidir ese total por la cantidad de trabajo empleado, para
encontrar el grado de explotacién, mas bien que por
la cantidad de capital, para descubrir el tipo de ganan-
cia. Desde el punto de vista histérico, es natural supo-
ner que las diferentes industrias se desarrollan con gra-
dos de explotacién muy variables, diferentes tipos de
ganancia y variables relaciones de capital al trabajo. Las
exigencias de la competencia tienden entonces a esta-
blecer un tipo comin de ganancia, de tal manera que
los distintos grados de explotacién se colocan forzo.s,a-
mente a niveles que anulan las diferencias de relacion
del capital al trabajo. El movimiento desde un grado
icual de explotacién hacia un tipo igual'de“ ganancia
no es un proceso en el desarrollo del cap1tal1§nlo, SIo
un proceso en el desarrollo del analisis ecc.)némlcoj (/iesde
la primitiva teorfa del valor trabajo hacia la teoria de

manece inmdévil y el capital constante aumenta, debgré.aum{zfl-
tar la plusvalia”. Engels rechaza esta opinién con 1nd1gr_1ac1on
y la declara contraria a la teorfa de Marx. Pero FEngels sunI?le-
mente increpa a Wolf sin exponer ningin argumento y es im-
posible ver por qué la afirmacién de Wolf difiere de lo asen-
tado por Marx.
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la relacién reciproca entre las demandas relativas y los
costos relativos.

De acuerdo con la propia argumentacién de Marx,
la teoria del valor trabajo no puede suministrar una teo-
ria de precios. £l la usa, no obstante, para expresar
ciertas ideas acerca de la naturaleza del sistema capita-
lista y la importancia de esas ideas de ninguna manera
depende de la terminologia especial que ha empleado
para exponerlas.

Primeramente, Marx ruestra que el desarrollo del
sisterna capitalista se funda en la existencia de una clase
de trabajadores que no tienen mas medios de vivir que
el de vender su capacidad de trabajo. El capitalismo
primeramente expropia al campesino y al artesano 26 y
después explota su trabajo. Ia posibilidad de explota-
cién depende de la existencia de un margen entre la
produccion total neta y la subsistencia minima de los
trabajadores.®™ Si un trabajador no puede producir en
un dia mas de lo que estd obligado a comer en un dia
no es un objeto potencial de explotacién. Fsta idea es
sencilla y puede expresarse en lenguaje llano, sin nece-
sidad de terminologia especial. Pero son precisamente
estas caracteristicas sencillas y fundamentales del capita-
lismo las que pasan inadvertidas en la marafia del ani-
lisis econdémico académico.

En seguida Marx emplea su razonamiento analitico
para hacer resaltar su opinién de que solamente el tra-
bajo es productivo.?® En si esto no es mas que un punto
verbal. La tierra y el capital no producen valor, porque
el valor es el producto de tiempo-trabajo. Pero la tie-
rra fértil y las maquinas eficientes aumentan la pro-
ductividad del trabajo en términos de produccién real,
Y, seguramente, “por eso es afin inmanente y tendencia
coustante del capital reforzar la productividad del traba-
J0”.2% Bajo el capitalismo “la productividad del tra-

26 Vol. 1, cap. xxiv, “La llamada acumulacién originaria”.
27 Vol. 1, cap. v, sec. 2 y vol. m, cap. XLvIi, sec. 1.

28 Vol. 1, cap. vi y vol. m, cap. XLVIIL

2 Vol 1, cap. %, pp. 256-257.
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bajo se hace madurar, como si ésta se hallara en un
invernadero”2® El que se prefiera decir que el capital
es productivo, o que el capital es necesario para hacer
que €l trabajo sea productivo, no es un asunto de mu-
cha importancia. .

Lo que es importante decir es que el poseer cal,ntz?.l
no es actividad productiva. Los economistas aFacien11—
cos al considerar el capital como productivo, insinuaban
la sugerencia de que los capitalistas merecen el respeto
de la sociedad y estin plenamente justificados en ob-
tener ingresos por su propiedad.®! En el pasado era en
clerto modo plausible que se aceptara este punto de vis-
ta al considerar la propiedad y la empresa como una
misma cosa. Pero este método de producir confusaé;n
en el tema ya no es efective. Actualmente el (,Jlivormo
entre la propiedad y la empresa es cada vez mas com-
pleto y por tanto “naufraga asi la (ltima ilusién del
sistema capitalista consistente en hacer creer que el ca-
pital es el fruto del propio trabajo y del propio aho-
rro” 2% Kl empresario tipico ya no es el hombre de ne-
gocios Incansable y atrevido de Marshall, o el tz.«lim.ado
v rapaz agiotista de Marx sino una masa .de accionistas
inertes, que no se distinguen de los rentistas, que em-
plean gerentes a sueldo para dirigir sus empresas. Fn
la actualidad, por tanto, parece sencillo decir que la
posesion de la propiedad no es productiva sin entrar en
disputas con sutilezas de ldgica, sobre 51 la tierra ,‘].(?l
capital son o no productivos y sin recurrir a un analisis
especial de este punto para aclararlo.

En realidad, un lenguaje que nos obliga a expresar
que el capital (en oposicién a la posesion de capita{)
no es productivo, mas bicn oscurece este tema. s
mas convincente decir que el capital y la aplicaciéon de
la ciencia a la industria son inmensamente productivos
y que las instituciones de propiedad privada, que llegan
a formar monopolio, son perjudiciales precisamente por-

30 Vol. 1, cap. sxxu, sec. 2.

3L Vol 1, cap. xm, sec. 6.
32 Vol. ur, cap. xxxu, p. 477.
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que nos impiden tener suficiente capital y la clase de
capital que necesitamos. Esta idea es inherente al ana-
lisis de Marx, quien previ6 el tiempo en que “el mo-
nopolio del capital se convierte en grillete del régimen
de produccion que ha crecido con él y bajo él. La cen-
tralizacién de los medios de produccién y la socializa-
ci6n del trabajo llegan a un punto en que se hacen
incompatibles con su envoltura capitalista”33 Ta sus-
tancia del argumento de Marx estd lejos de ser indife-
rente a la situacién moderna, pero el argumento se ha
hecho incompatible con su modo de expresién verbal.

El poder productivo y creciente del trabajo bajo el
capitalismo hace que la terminologia de Marx sea em-
barazosa. Su método de medir la produccién en térmi-
nos de valor hace corto circuito con el problema de los
niimeros indices (no obstante que deja sin resolver el
problema de evaluar el trabajo en diferentes grados de
habilidad en unidades de “trabajo sencillo”) 3¢ Dado
que la produccién real es un concepto importante, hay
que tratar este problema y no simplemente ignorarlo.
En la medida en que las horas-hombres de trabajo de
una intensidad dada, son constantes, el valor total crea-
do por la unidad de tiempo es constante. Pero, a me-
dida que pasa el tiempo, la produccién en términos
reales contintia aumentando. El valor de las mercancias
esta constantemente descendiendo y, siempre que los va-
lores reales se mantengan constantes, el valor de la fuer-
za de trabajo también desciende. El poder de compra
de un walor dado de capital variable en relacién con
la fuerza de trabajo va aumentando. Fl problema de
encontrar una medida de produccién real (una medida
que, por la naturaleza del caso, debe contener un cierto
elemento arbitrario) no se resuelve calculando en térmi-
nos de valor, porque el tipo de cambio entre el valor y
la produccién estd constantemente alterdndose.

El método mas sencillo de manejar el aparato de

38 Vol. 1, cap. xx1v, sec. 7, pp. 648-9
3 Véase supra, p. 32.

'
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Marx, es el de postular un tipo determinado de salario
por hora. Entonces, si los salarios por hora son cons-
tantes, los precios deben ser también constantes (supo-
niendo que Jos precios de los articulos de consumo no
se alteran en relacién con los precios en general). A
medida que la produccién real de una cantidad obteni-
da por un tiempo determinado de trabajo aumenta,
un ritmo constante de creacién de valor (v-p) se re-
presenta por una cantidad creciente de dinero, y el
valor de la unidad de dinero desciende. Fl grado cre-
ciente de explotacién se expresa entonces por una cons-
tante v y una creciente p, en términos de dinero. Al-
ternativamente, el valor de la unidad de dinero puede
ser tomado como constante. Entonces los salarios y los
precios se encuentran en descenso en tanto que la pro-
ductividad aumenta; v-Fp es constante y el grado as-
cendente de explotacién se manifiesta por una caida
de v.

Lo embarazoso de calcular en términos de wvalor, en
tanto que las mercancias y la fuerza de trabajo estidn
constantemente cambiando de valor, explica mucho de
la falta de claridad de la exposicién de Marx y ningu-
na de las importantes ideas que expresa en términos del
concepto de valor pueden ser mejor expresadas sin é1.3%

35 Un ejemplo instructivo del método de argumentacién de
Marx es su tratamiento del comercio (vol. 1, cap. xvii). El
trabajo empleado en vender mercancias, en empacarlas y pre-
pararlas para el mercado y en la contabilidad, no crea val(_)r.
Se ocupa tan sélo de realizar el valor creado en la industria.
El transporte, por otra parte, si crea walor (loc. cit.). Lsta
distincién es claramente importante. La industria y el trans-
porte son necesarios a la sociedad en un sentido en el que la
actividad de buscar compradores no lo es y en la época actual
de publicidad la distincién entre los costos de produccién y los
costos de venta es ain de més importancia de lo que era en
tiempos de Marx. Pero Marx se crea un acertijo innecesario
al plantearse la cuestién de cual es la fuente de los salarios y
las ganancias obtenidas en la empresa comercial y de como se
preserva el capital comercial cuando el comercio no crea di-
rectamente valor ni plusvalia. FEl capitalista industrial no estd
interesado en adquirir valor, sino en adquirir dinero o, més
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Pero la terminologia que Marx emplea es importante
a causa de su poder de sugestiébn. Ninguna escuela de
economia ha empleado hasta ahora una terminologia
perfectamente incolora. Las expresiones enfaticas hacen
impresién en el lector, aun si éste cree atender tGnica-
mente al razonamiento cientifico. El uso que hace Mar-
shall del término espera constituye un ejemplo de su su-
gestién verbal. Tiene interés en mostrar que para los
propietarios de riqueza les es necesario recibir interés,
con objeto de vencer la tentacion de disipar su capital
en el consumo presente. Seria natural sacar la morale-
ja de que si los capitalistas tienen que ser cohechados
para que conserven su capital intacto, seria preferible
expropiarlos y poner su capital a buen recaudo para
beneficio de la sociedad. Pero en tanto que Marshall
considera el término abstinencia demasiado fuerte, los
representa como ejerciendo el servicio de espera, por el
cual tienen el derecho de ser remunerados.®® El profesor
Pigou emplea la palabra explotacion, cargada de implica-
ciones oprobiosas, para la diferencia entre los salarios rea-
les en condiciones perfectas de competencia y en condi-
ciones de monopolio,®” de manera que el lector es lle-

bien, poder de compra sobre las mercancias y el trabajo y estd
dispuesto a pagar al capitalista comercial e, indirectamente,
el trabajo comercial, que le ayudan a obtener su plusvalia, es-
to es, a vender sus mercancias. La cuestién de la cantidad
de valor implicado en esto es puramente formal. Si decidimos
calcular el trabajo comercial como productivo, el valor total
creado es tanto més grande y el valor promedio de las mercan-
cias es correspondicntemente més grande, en tanto que las
demdis cosas permanecen sin cambio. La linea de distincidn es
obviamente un poco arbitraria y mientras méis clase de trabajo
se cuente como productivo mayor serd el valor promedio de las
mercancias. La decisién acerca de dénde se debe trazar la
linea nada afecta excepto al tipo de cambio entre el valor y el
dinero.

Una ofuscacién semejante derivada de un punto sencillo se
encuentra en el capitulo xLv del vol. m, sobre “La renta
absoluta”.

86 Principles of Economics, p. 232. Véase infra, p. 76.

8T Economics of Welfare, parte 1, cap. 14.
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vado inconscientemente a la conclusiéon de que, en tanto
que prevalezca la competencia, el trabajo recibe todo
lo que tiene derecho a exigir. Cien ejemplos como esto
podrian encontrarse en el lenguaje académico.

Marx tenia pleno conocimiento de la importancia de
la sugestién. Muestra cémo aun una férmula algebraica
no deja de tener implicaciones politicas. Insiste en que

P

el grado de explotacién debe escribirse asi: —, y no ——,

v p+v
Las dos férmulas expresan precisamente la misma situa-
ci6n, pero implican dos diferentes puntos de vista del

proceso capitalista. La relacién -— expresa el “hecho
v
real”, de la “consiguiente eliminacién del obrero del pro-

ducto” de su trabajo, en tante que la relacién

o
presenta “la falsa apariencia de un régimen de asocia-
ci6bn en que obrero y capitalista se reparten el producto
en proporcién a los diversos factores que intervienen en
su creacién”.®®

El método de Marx de tratar la ganancia como “tra-
bajo no pagado”, asi como todo el aparato de capital
constante y variable y el grado de explotacién, mantie-
nen insistentemente ante la mente del lector un cuadro
del proceso capitalista como un sisterna de pirateria
que hace presa sobre la vida misma de los trabajadores.
Su terminologia obtiene su fuerza de la indignacién de
que estd saturada.

Lspero que se entenderd bien, en las paginas siguien-
tes, que ningln punto sustancial de la argumentacion
de Marx depende de la teoria del valor trabajo. Vol-
taire hizo notar que es posible matar un rebano de bo-
rregos si se les da bastante arsénico al mismo tiempo.
Los borregos, en este caso, pueden rmuy bien correspor-
der a los complacientes apologistas del capitalismo; la

38 Vol. 1, cap. xvi, p. 446,
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vision penetrante de Marx y su acendrado odio por la
opresién suministran el arsénico, en tanto que la teorfa
del valor trabajo constituye la hechiceria.

APENDICE

FL. VALOR EN UNA ECONOMIA SOCIALISTA

Si bien abandonando el punto de vista de que los pre-
cios corresponden a los valores bajo el capitalismo, Marx
creia que, bajo el socialismo, la teoria del valor trabajo
se impondria. “Sélo alli donde la produccién se halla
sujeta al control preestablecido de la sociedad, puede
ésta establecer la‘ coordinacién necesaria entre el volu-
men del tiempo de trabajo social investido en la pro-
duccién de determinados articulos y el volumen de la
necesidad social que estos articulos vienen a satisfacer. . .
El cambio o venta de las mercancias por su valor es lo
racional, la ley natural que rige su equilibrio...” 3°
Tomando un ejemplo para mostrar Ia renta diferencial,
en el cual 10 kilos de trigo, cuyo costo, excluyendo la
renta, es de 240 chelines y se venden en 600, escribe:
“Si nos imaginamos la sociedad despojada de su forma
capitalista y organizada como una asociacién consciente
y sujeta a un plan, entonces los 10 quarters de trigo re-
presentaran una cantidad de tiempo de trabajo sustan-
tivo igual a la que se contiene en los 240 chelines. Esta
sociedad no compraria, por tanto, ese producto agricola
por dos y media veces mas de trabajo real del que en
él se encierra; con ello desapareceria, pues, la base so-
bre la que se sustenta una clase de terratenientes. Seria
exactamente lo mismo que si el producto se abaratase
en la misma cuantia por la mmportacién de grano ex-
tranjero”.4*

“En la produccién social. .. que los productores reci-
ban bonos a cambio de los cuales puedan retirar de los

39 Vol. m, cap. %, p. 191
10 Vol. 1, cap. xxxix, p. 614.
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fondos sociales de consumo cantidades proporcionales al
tiempo de trabajo aportado por ellos.” +*

“_ . .aun cuando desaparezca el régimen capitalista
de produccién, siempre y cuando quede en pie la pro-
duccién, seguird predominando la determinacién del va-~
lor, en el sentido de que la regulacién del tiempo de
trabajo y la distribucién del trabajo social entre los
diferentes grupos de produccién vy, finalmente, la conta-~
hilidad acerca de todo esto, serdn mas esenciales que
nunca.” 42

El punto principal que se destaca de estos pasajes es
el de que bajo el socialismo el ingreso proveniente de la
propiedad serd abolido y cada individuo recibird una
parte del producto total correspondiente a su propia con-
tribucién en él. Esto refleja el significado sustancial de
la teoria de Marx, que puede ser siempre expresado sin
emplear el concepto valor. Pero estos pasajes implican
también, que en un sistema racional de economia, se
debe hacer que los precios correspondan al valor de las
mercancias. ’

:Puede ser justa esta opinién? Marx considera la
depreciacién del capital como incluida en el valor de
la produccién, y debemos claramente incluirla, porque el
objeto del sistema ideal de fijacién de precios es hacer
que los precios de las mercancias correspondan a los
costos que tengan para la sociedad y el desgaste del
equipo constituye un costo real*?

41 Vol. 11, cap. xvii, p. 320.

42 Vol, 11, cap. XL1x, p. /87. Marx también hace que Ro-
binson Crusoe, el planeador econémico tipico, calcule en térmi-
nos de tiempo-trabajo medio. Vol 1, cap. 1, sec. 4.

43 Un pasaje (vol. m, cap. xv, sec. 4, pp. 257-59) sugiere
que Marx no tuvo este punto de vista y que considerd como
sistema correcto aquel en el que los precios son proporcionales
al costo del trabajo, excluyendo la depreciacién del equipo.
Engels declara que este pasaje fue ampliado por él, de acuerdo
con una nota del manuscrito y tal vez se introdujo un elemen-
to de confusién en el procedimiento,

Marx concibe la depreciacién como equivalente al desgaste.
La depreciacién debida al simple paso del tiempo no es un
costo social una vez que se ha hecho la inversién, no obstante
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En el caso mas sencillo, por consiguiente, si todos los
ingresos por la plusvalia son abolidos, los precios serian
regulados por el costo de Jos salarios, mds la de-
preciacion.

Esto seria apropiado si la inversién se paralizara por-
que ningdn aumento posterior del volumen del capital
encuentra una utilidad social y todo el ingreso deriva
y esta dedicado al consumo ordinario. En tal caso, el
capital, en el lenguaje ortodoxo, ha cesado de ser “un
factor de escasez de produccién” y la teoria ortodoxa
de precios llegaria a ser la misma cosa que la teorfa del
valor trabajo.

¢Y qué sucede si la inversién continta? Supéngase
que no hay ahorro privado en la economia socialista,
pero la inversién en capital de equipo se considera de-
seable ** y que servicios gratuitos, tales como el de la
educacién, son suministrados a la comunidad. El gasto
en la inversién y en los servicios gratuitos corresponden
a un poder de compra en exceso del costo de la pro-
duccién de bienes de consumo. Un método de absorber
este ekceso es el de imponer un impuesto sobre los in-
gresos. Los precios, como promedio, serian iguales a los
costos, pero el ingreso gastable seria inferior a los costos.
Un método alternativo serfa imponer un impuesto so-
bre las compras, de manera que los precios excedieran
a los costos. ;CGoémo se debe evaluar este impuesto? Si
los precios deben corresponder a los valores, en el sen-

que debe de ser tomada en consideracién al planear una nue-
va inversion. Cierta clase de inversion, por ejemplo, el gasto
original en.un ferrocarril, tiene una vida permanente y su
uso no implica absolutamente un costo social, después de la

inversién inicial, El capital de este tipo debe ser tratado, en

el sistema de Marx, como la tierra, que se afiade a la pro-
duccién real, sin agregar nada al valor.

41 Fn un sistema comunista “el problema se reducirs, sen-
cillamente, a que la sociedad calcule de antemano la cantidad
de trabajo, medios de produccién y medios de subsistencia que
puede emplear sin quebranto de ninguna de las ramas industria-
les... como la consiruccién de ferrocarriles, por ejemplo...”
vol. 1, cap. xvi, sec. 3, p. 282,

>
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tido habitual de Marx, dicho impuesto debe ser propor-
cional al costo de los salarios. La situacién seria enton-
ces la misma que la de un grado igual de explotacién
en todas las industrias, el impuesto, que suministra lo
necesario para la inversién y los servicios gratuitos apa-
receria como el equivalente socialista de la plusvalia.
El impuesto seria agregado al costo del traba}jo' en cada
etapa de la produccién, incluyendo el sostenimiento del
equipo; entraria, por tanto, en el costo de cada em-
presa socialista, de su capital constante, esto es, sus ma-
terias primas y la depreciacién de su equipo. Por con-
siguiente todos los precios serian elevados sobre los cos-
tos de produccién en la misma proporcién y el efecto
serfa equivalente a un impuesto ad valorem sobre las
ventas de todas las mercancias a los consumidores.
Fsta serfa una manera razonable de valorizar el impues-
to (siempre que no haya una diferencia importante en-
tre las mercancias por lo que respecta a la demanda),
y, hasta aqui, parece justificado considerar (?l valor co-
mo guia para la determinacién de los precios, bajo el
socialismo.

Pero en la argumentacién anterior se ha supuesto tejh
citamente que cada industria trabaja con una ganancia
constante, de manera que un determinado aumento
proporcional en la inversién da por resultado un igual
aumento proporcional en la produccién de la mercan-
cia de que se trata. Cuando no se llena esta cm}dimér_},
el concepto del valor tropieza con una seria dificultad.
Eliminemos las otras complicaciones distrayéndonos del
capital, de suerte que los salarios sean el Gnico costo de
la produccién y suponiendo que no sea necesario for-
mar un fondo de inversién, y consideremos ademais el
ejemplo de Marx, de produccién de trigo en condicio-
nes de rendimiento en descenso de la tierra.

El problema tiene dos aspectos. El primero se refiere
a la intensidad apropiada de cultivo de partes de la
tierra que difieren en calidad. El producto maximo es
obtenido por un determinado ndmero de hombres em-
pleado cuando la productividad marginal de trabajo
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(el aumento de produccién causado por el empleo de
un hombre adicional) es igual en cada parte del terreno.
Seria un desperdicio utilizar el trabajo de modo que su
promedio de productividad fuera igual, a no ser que
se diera el caso de que las productividades promedio y
marginal fueran proporcionales.

Supongamos que hay dos partes del terreno en las
C}lalfbs existan las condiciones que aparecen en la tabla
siguiente. Supongamos que se dispone de 25 hombres.
Pgra ajustarnos al principio de hacer que el valor del
trigo sea igual en las partes alfa y beta del terreno, seria
necesario destinar 15 hombres a la parte alfa y 10 a
la parte beta del terreno. Fl producto total serfa en-
tonces de 200 y la produccién por hombre seria de 8
en cada parte del terreno. Pero podria obtenerse un
producto total de 205 por los mismos hombres, si se
destinaran 15 a la parte beta y 10 a la alfa. El pi‘oduc-
to promedio serfa entonces mayor en alfa que en beta
y los dos lotes de trigo tendrian un salor diferente. En

este caso, el criterio de valor es incapaz de darnos los
mejores resultados.

Producto

Hombres Trigo promedio
- empleados producido por hombre
Tierra alfa 100 10
120
Tierra beta 80 g
105 7

El segundo aspecto del problema se refiere a la de-
terminacién del precio del trigo. Fn el ejemplo de
Marx, citado antes, el costo marginal de un kilo de tri-
go, cuando se producen 10 kilos, es de 60 chelines, v
el promedio de costo es de 24 chelines. Seria posible
vender el trigo a 24 chelines el kilo y Marx sugiere que
¢ste es el procedimiento correcto. Pero seria mas razo-
nable argumentar asi: este producto rinde una plusva-
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lia, por encima de su costo de trabajo, de 360 chelines
cuando se le vende a su costo marginal. ¢Cuil es el
mejor uso que se puede hacer de esta plusvalia? Subsi-
diar los precios del trigo podria ser la mejor respuesta.
Pero aun si se debe subsidiar el trigo no hay una razén
especial por la cual el mejor tipo de subsidio sea aquel
(ue justamente compense la diferencia entre los costos
marginal y promedio. Podria ser preferible un mayor o
un menor tipo de subsidio. O bien otra mercancia u
otro diferente proyecto, como el de la ensefianza, me-
rezcan mas ser subsidiados. Seria raro que la venta del
trigo a su costo promedio fuera lo gue diera los mejores
resultados.

Por consiguiente, seguir el criterio del valor conduciria
a un derroche evitable y a una mala distribucién de
los recursos sociales entre diferentes usos. Permanece el
problema de la colocacién de las nuevas inversiones en-
tre las varias ramas de la produccién socializada. Si
las autoridades competentes tienen clara idea de la ne-
cesidad social para la inversién en las diversas ramas,
pueden ubicar la inversion de conformidad, sin nin-
guna guia del sistema de precios. Pero, cuando las méas
obvias necesidades han sido cubiertas, podria ser conve-
niente arrancar una hoja del libro de los capitalistas y
requerir empresas socialistas que ganen una tasa de in-
terés de todo el capital asignado a ellos, a fin de ase-
gurar que las demandas de pequefia inversién de una
no sean presionadas ante las mas urgentes necesidades
de otra.

Si ose sigue este sistcma, el ltimo vinculo con la
teoria del valor se rompe.




CAPITULO CUARTO

LA TEORIA DE LA OCUPACION
A PLAZO LARGO

En general, Marx lleva su argumentacién sobre el su-
puesto de que no hay problema para inducir a los ca-
pitalistas a invertir en capital real: *‘j Acumulad! ; Acu-
mul.ad! i La acumulacién es la gran pana(:ea!”l1 Los
capitalistas no estan particularmente interesados en dis-
fruta}r .de gastos extravagantes;? estan interesados en
adquirir mas capital y cada uno se ve obligado por la
lucha de la competencia a acrecentar su capital tanto
como a aprovecharse de las nuevas técnicas. Mientras
e]los‘ tengan algunos beneficios que invertir, se puede
confiar en que los invertiran, e independienzemente de
la perspectiva de beneficio o de la tasa de interés.?

Por tanto, dentro de la argumentacién principal, el
problema de la demanda efectiva no se desarrolla. E,‘,ste
prc:lalerr{a l?,trata Marx separadamente, asi como el de
la realxz{amon de la plusvalia”, y su tratamiento lo ha-
remos méas adelante.*

El problema del desempleo existe, sin embargo, aun-
que el problema de la demanda efectiva se exclu;fa. El
volumen de ocupacién, en cualquier momento, depende
del volumen de capital existente y de la técnic’a de pro-

1 Vol. 1, cap. xxi, sec. 3, p. 501,

2 Vol. 1, cap. xv, sec. 1.
) ‘3 En algn lugar Marx habla de un descenso en los bene-
ficios que reduce la acumulacién porque se “embota el aguijén
fie la ganancial.” (vol. 1, cap. xxm, sec. 1, p. 523}. PeroJ la
1‘dea no se continia y el resto de la argumentacién es congruen-
te con que el descenso en la acumulacién se debe princip.:al—

ment ¢ 1
nte a% hec}}? de que hay una menor ganancia disponible
para la inversién.

4 Véase el capitulo 6.
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duccién. Conforme pasa el tiempo, el capital se acu-
mula y el volumen de empleo tiende a crecer. La fuer-
za de trabajo disponible también crece por el crecimien-
io natural de la poblacién y con la entrada del capital
en nuevas areas con lo que se induce una corriente de
campesinos y artesanos privados de sus medios de vida.
Hay normalmente un margen de trabajadores desocu-
pados —el ejército industrial de reserva 5-— y el limite
de la produccién se establece por la plena capacidad
del equipo de capital y no por la ocupacién completa
de la fuerza de trabajo.

Fn estas circunstancias, el nivel de los salarios reales

se determina por el poder de contratacién de los capita-
listas como clase y el de los trabajadores también en

cuanto a clase.
En tanto los obreros no se unen se encuentran des-

amparados y tienen que aceptar lo que buenamente
pueden conseguir.® Por consiguiente los salarios tienden
2 disminuir hacia el limite inferior, fijado por el nivel
de subsistencia.” Aun cuando los salarios llegan al nivel

5 Vol. 1, cap. XXuI, secC. 3.

6 Vol. 1, cap. XXIii, sec. 3.

7 La primera formulaci6n de Marx de la teoria de los sa-
larios es puramente dogmatica. 1.a fuerza de trabajo, como
cualquier otra mercancia, tiende a ser vendida a su wvalor, ¥
el valor de la fuerza de trabajo es el tiempo de trabajo ncce-
sario para producir los medios de subsistencia de los trabaja-
dores y de los nifios que habran de remplazarlos (vol. 1, cap.
v, sec. 3). Este nivel de subsistencia contiene un “slemento
histérico y moral” dado que depende en parte de los “habitos”
y grado de confort en los que se ha formado la clase de tra-
bajadores libres”, o sea, del nivel de vida alcanzado antes
de que el capitalismo desposeyera 2 los campesinos y los con-
virtiese en “trabajadores libres”. Iste tratamiento de la de-
terminacién de los salarios como el dogmatico tratamiento
de los precios se abandona gradualmente a medida que se de-
sarrolla la argumentacién. El valor del trabajo (salarios de
subsistencia) no determina el nivel de salarios, sino que des-
cribe principalmente el limite inferior en el cual no pueden
permanecer mucho tiempo sin reducir la fuerza de trabajo
de los obreros y amenazar con la destruccién de la base de
la explotacidn.
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mz}s bajo, los capitalistas todavia tratan de exprimir
mds beneficios de los trabajadores, por alargamiento de
la Jjornada de trabajo,® aumentando la intensidad de
tra})a]o9 y llevando a mujeres y nifios a la industria,
Existe un limite inferior expresado al nivel del hambre
para 'las ganancias de una familia, pero la cantidad dé
‘Eraba]o que cada una de ellas se ve obligada a desempe-
nar para obtener aquellos salarios puede aumentarse
por estos artificios.'® Este proceso de explotacién desafo-
rada crea su reaccién. Se mina la salud de los trabaja-
(,:l‘ores Y s¢ amenaza la provisién de futuras generaciones,
“s entonces cuando el propio interés de los capitalistas
los obhgq, muy a su pesar, a aceptar una legislacién
del tr‘aba.Jo que altera su codicia excesiva. Las ieyes del
t{"abajo limitan la jornada diaria y mejoran las condi-
ciones del trabajo al tiempo que se prohibe que los
salarlos desciendan bajo el nivel de subsistencia 11 La
sntuz}ciép de impotencia de los trabajadores se debe
al e;érc1to inclustrial de reserva. Mientras exista desocu-
pacién, su poder de contratacién es crénicamente débil.
P_ero la acumulacién del capital, sin embargo, crece con-
tinuamente, y en algunas épocas su volumen, que go-
bierna el volumen de ocupacién, coincide con la oferta
de mano de obra. Su fuerza de contratacién se fortale-
ce y los salarios reales tienden a aumentar, Por con-
siguiente, las ganancias disminuyen y la tasa de acu-
mulacién decrece en relacién al crecimiento de la
poblacién, de modo que el ejéreito de reserva crece de

La referencia de Marx a un elemento “histérico y moral”’
en la determinacién de los salarios de subsistencia se interpreta
generalmente en el sentido de que el valor del trabajo tiende
a crecer, a medida que crece el capitalismo con el nivel de
v1d.a, acostl}mbrado. No encuentro justificacién a esta interpre-
téunon Y, si fuese adoptada, reducirfa el circulo de Marx a un
circulo vicioso, puesto que significarfa que el nivel de salarios
reales determina el valor de la fuerza de trabajo. ’

8 Vol. 1, cap. vi, sec. 1.

9 Vol. 1, cap. xm, sec. 3.

10 Vol. 1, cap. xm, sec. 3.

1 Vol. 1, cap. v, sec. 5.
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nuevo.l? Mientras tanto, el sistema capitalista, que no
puede aceptar los bajos beneficios, reacciona adoptando
nuevas técnicas que economicen trabajo.’® Bajo los es-
timulos de los altos salarios se hacen invenciones para que
unn monto dado de capital de ahora en adelante ofrezca
menos empleo. De este modo el ejército industrial de
reserva se recluta nuevamente mediante el desempleo
tecnolégico. Lo que es mas, hay un nuevo motivo para
expandir el capitalismo a nuevas esferas y encuentre
nuevos trabajadores que explotar. El fortalecimiento
transitorio del poder de contratacién de los trabajadores
se destruye de estc modo y los salarios reales caen de
nuevo.** Asi a la larga, los salarios estdn regulados por
la expansién y contraccién del ejército industrial.’® La
situacién que Marx considera mas favorable para un
crecimiento en los salarios es el aumento de volumen en
el capital sin ningéin cambio en los métodos técnicos, 0
en la relacion existente entre capital y trabajo. El em-
pleo por unidad de capital es, entonces, constante, y, a
medida que el capital se incrementa, la ocupacién au-
menta y el desempleo desciende, de manera que las
calas se inclinan gradualmente en favor de los trabaja-
dores.?® TLa creciente productividad del trabajo no la
considera tan desfavorable para la elevacién de salarios.
Esta asociada al incremento del capital por hombre de
modo tal, que un volumen dado de capital ofrece un
volumen decreciente de ocupacién.'” Ademas, la cre-
ciente mecanizacién de la industria destruye la capa-
cidad de destreza para reducir al trabajador a un mero
fragmento de hombre.’® Y ast el limite inferior de los

12 Vol. 1, cap. xxui, sec. 1.

18 Vol. 1, cap. xxu1, sec. 3.

14 Marx considera que la caida y el crecimiento del ejército
industrial de reserva son de la misma naturaleza que el ciclo
econbémico (vol. 1, cap. xximu, sec. 3); esie punto se discute
més adelante.

18 Vol. 1, cap. xxui, sec. 3.

16 Vol. 1, cap. xxur, sec. I.

17 Vol. 1, cap. xxm, sec. 3.

18 Vol. 1, cap. xmr, sec. 9.

)
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salarios se deprime hasta alcanzar el puro nivel de sub-
sistencia sin incluir margen alguno para la educacién.?

En un pasaje Marx admite que el crecimiento de la
productividad puede elevar los salarios reales, con lo
cual los trabajadores obtienen una parte de las conquis-
tas del progreso técnico,2’ pero es claro que la argu-
mentacién de El capital no lo lleva a esperar una apre-
ciable tendencia al alza en el nivel de los salarios reales
bajo el capitalismo, y por eso en el Manifiesto del Par-
tido Comunista predice una efectiva reduccién de los
salarios reales paralela al desarrollo de la técnica aho-
rradora de trabajo.

Pero en términos generales los hechos no han compro-
bado esta prediccién y el argumento de Marx requiere
alguna modificacién si se le quiere ajustar a la ele-
vacion real de los salarios que verdaderamente ha ocu-
rrido en los tiempos modernos. La creencia de Marx
es que el mecanismo del ejército de reserva de los tra-
bajadores mantiene los salarios dentro de los limites
que permite la continuacién del sistema capitalista. Un
aumento de la productividad eleva el limite superior
de salarios tolerable al capitalismo. El desarrollo de la
fuerza sindical tiende a empujar los salarios hacia ese
limite superior, mientras que la fuerza contraria del
monopolio impide que suban por arriba de é1.21 Al
n}ismo tiempo, el incentivo de los capitalistas para reac-
clonar a un crecimiento de los salarios reales por la
introduccién de técnicas ahorradoras de trabajo viene
debilitdndose progresivamente a medida que la propor-
ci6n del costo-salario disminuye respecto al costo-ca-
pital.

Esta modificacién del razonamiento de Marx echa
a perder la austera simplicidad de la formulacién ori-

19 Vol. 1, cap. xxm, sec. 9.

20 Vol 1, cap. xv, sec. l.

21 En el esquema de Marx, el crecimiento de la poblacién
provee otra fuerza de sentido contrario, puesto que requiere
clerto ritmo de acumulacién de capital si se desea mantener
la ocupacién dentro de los mismos limites.
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ginal pero no afecta su moral. Es importante, para
propésitos practicos, comparar el nivel medio de vida
de hoy dia no con lo que fue en 1848, o con lo que
fue en la edad de piedra, sino con lo que podria ser
ahora bajo un sistema econémico més racional.??

Lo importante es la participacién relativa, no la ab-
soluta, del trabajo en la produccién total.

La teoria de los salarios de Marx aclara muchos pun-
tos que generalmente se menosprecian en la economia
académica, pero, tan pronto como la teoria del nivel
rigido de subsistencia se abandona, no proporciona nin-
guna respuesta definitiva a la cuestiéon principal: ;Qué
es lo que determina la divisién en el producto total
entre el capital y el trabajo? El grado de explotacién,
la divisién de la jornada de trabajo entre tiempo pagado
v no pagado, la divisién de la proyeccién real entre
bienes de consumo y otros bienes, éstos son simples
caminos alternativos para formular el problema de la
distribucién. Ninguno nos proporciona una pista para
encontrar la respuesta. ;

La tasa de beneficio en el capital es simplemente
una participacién media en el total de las ganancias
que el sistema produce en su conjunto. La tasa de
salarios reales se mueve, con las variaciones de la fortu-
na en la lucha de clases, entre el limite inferior vaga-
mente definido en términos de nivel de subsistencia y
un limite superior que no se nos define de ningn modo.
El grado de explotacién, en cualquier momento, se de-
termina por la diferencia entre salarios reales y produc-
cién total. Pero, independientemente de la presuncién
general de que la tasa de explotacidon crecerd con el

22 Aquellos marxistas modernos que tratan de negar que
haya ocurrido una elevacion de los salarios reales, o gue tra-
tan de aplicarlo simplemente como debido a la explotacién
de los pueblos coloniales, le hacen el juego a los lideres sin-
dicales conservadores, que recuerdan la tremenda miseria de
su Infancia y se dan cuenta de las bendiciones que el capital
ha traido a los trabajadores. Es innecesario refutar estos ar-
gumentos de acuerdo con sus propios fundamentos, puesto que
es mas facil suprimir Ia base en la que se asientan.
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incremento de la productividad del trabajo, no hay
ley que gobierne sus movimientos. La teoria académica,
COINO Veremos en un momento, no estd en un mejor
caso. Si existe alguna ley que gobierna la distribucién
del ingreso entre las clases atn permanece sin descubrir.

CAPITULO QUINTO

LA TASA DECRECIENTE
DE GANANCIA

Fue un dogma aceptado generalmente por la economia
ortodoxa en los tiempos de Marx que hay una tenden-
cia decreciente de la tasa de ganancia a largo plazo.

Marx aceptd este punto de vista y se propuso demos-
trar el fenémeno de la caida de las ganancias. Su expli-
cacién no se limita a la dificultad de realizar la plusvalia
—el problema, como lo llamamos hoy, de la deficiencia
de la demanda efectiva— sino que pretende ser valida
aun cuando no surja este problema.

Bas6é su explicacién sobre la creciente composicion
organica del capital! La acumulacién de capital y el
progreso técnico no necesariamente implican un incre-
mento en el capital por hombre empleado. Las inven-
ciones pueden, por lo general, reducir el costo de ca-
pital por unidad de producto tanto como el costo de
trabajo, pues pueden mejorar la eficacia del trabajo
en la fabricacién de maquinas tanto como el destinado
a hacerlas funcionar. Marx acepta esta posibilidad.

Muestra cémo ‘el abaratamiento de los elementos
del capital constante” compensa la tendencia ascencio-
nal de la composicién organica del capital® El pro-
greso técnico puede también reducir el periodo de ro-
tacién de los bienes de produccién. Los procesos qui-
micos como el blanqueo son acelerados, y el desarrollo
de los transportes permite reducir las existencias que
es necesario mantener en cada etapa de la produccién
y de la venta?® Esto tiende a reducir el capital por

1 Véase supra, p. 27.
2 Vol 1, cap. x1v, sec. 3, pp. 235-6.
3 Engels hace hincapié en este punto en un capitulo que

[57]
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hombre empleado. Sin embargo, Marx acepta este pun-
to de vista de que hay en general una fuerte tendencia
a incrementar el capital por hombre, conforme pasa
el tiempo, lo que por otra parte es una suposicién na-
tural.

La ley de Marx de la tendencia decreciente de ga-
nancia consiste simplemente en una tautologia: cuando
la tasa de explotacién es constante, la tasa de ganan-
cia cae a medida que el capital por hombre aumenta.
Suponiendo periodos constantes de rotacién, de modo

P
que ¢ + v mida el volumen de capital: * cuando —
v
¢ p
es constante y — es creciente, entonces ———— es de-
o c 4+ v

creciente.’

Esta proposicién esta en completa contradiccidén con
el resto del argumento de Marx, porque si la tasa de
explotacién tiende a ser constante, los salarios reales
tienden a crecer al par que se incrementa la produc-
tividad, ya que el trabajo recibe una proporcién cons-
tante de un total creciente. Marx sélo puede demostrar
una tendencia decreciente de las ganancias abandonando
su argumento de que los salarios reales tienden a ser
constantes. Parece que esta fuerte inconsistencia le pasé
desapercibida, pues cuando discute la tendencia decre-
ciente de las ganancias no hace referencia alguna a la
tendencia ascendente de los salarios reales que esto mm-
plica.

La economia ortodoxa tiene también una ley de ga-
nancias decrecientes. Iin un estado dado de crecimiento,
de acuerdo con el razonamiento ortodoxo, la produc-
cién por hombre crece menos que proporcionalmente

afiadi6 para llenar una laguna del manuscrito del tercer vo-
Tumen (cap. v “Cémo influye la rotacién sobre la cuota de
ganancia”).

4 Véase supra, p. 27.

5 Vol. w1, cap. xurL
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al capital por hombre, conforme aumenta el capital,
pues un volumen dado de éste siempre serd usado del
modo mas eficiente que permite la técnica prevaleciente,
asi los aumentos de capital se verin empleados en usos
sucesivamente menos y menos productivos. Asi, la pro-
ductividad marginal del capital —el aumento de la pro-
duccién debido a una unidad de aumento del volumen
de capital— disminuye a medida que el capital aumenta
con relacién al trabajo empleado. En la teoria orto-
doxa, la tasa de beneficio estd gobernada por la pro-
ductividad marginal del capital, y ésta cae conforme
se incrementa el capital por hombre. Sin embargo, en
el sistema ortodoxo la competencia entre los empresa-
Tios asegura que los salarios reales sean iguales a la
productividad marginal del trabajo y ésta crece con-
forme el capital por hombre aumenta. Por tanto, una
tendencia decreciente de las ganancias implica una ten-
dencia creciente de los salarios. Para los economistas
ortodoxos, éstos no presentan ninguna dificultad, pero
para Marx representa un atolladero.

¢ Qué ocurre a la tasa de ganancia si los salarios rea-
les permanecen constantes? Con salarios reales constan-
tes la tasa de beneflicio crece o cae segin que el capital
por hombre crezca, de acuerdo con la relacién de la
proporcién de incremento en el producto y la propor-
cibn de incremento en el capital exceda o caiga en
menor proporcién a la relacién entre el beneficio y la
produccién. Supongamos que el producto neto es 100
v los beneficios y salarios en el primer caso sean cada
uno iguales a 50, de modo que la relaciéon de beneficio
a producto es 1/2. Supongamos que un incremento de
capital por hombre de 100 a 110 conduce a un incre-
mento en el producto neto de 100 a 108. Entonces
los salarios permanecen igual a 50 y las ganancias cre-
cen a 38. De este modo un 10% de aumento del vo-
lumen del capital conduce a un 16% de incremento
del total de beneficios v la tasa de ganancias sobre el
capital sube. Si el producto crece a sélo 105 cuando
e] capital por honmibre aumenta a 110, la tasa de bene-
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ficio sobre el capital seria constante. Cualquier otra
relacién menor entre el incremento de la produccién
y el incremento del capital, la tasa de beneficio caeria.
Sobre esta base podria hacerse un intento para rescatar
a Marx de su inconsistencia sosteniendo que en un es-
tado dado de conocimiento debe suponerse que la pro-
ductividad marginal del capital cae pronunciadamente
méas alld de un cierto punto. Sobre este supuesto la
acumulacién conducird antes o después a un tipo de-
creciente de beneficio aun cuando los salarios reales sean
constantes. Pero es completamente antinatural suponer
un conocimiento dado en un sistema din&mico vy, cier-
tamente, este supuesto es ajeno al método de Marx,
pues en su esquema un incremento de la relacién enire
el capital y el trabajo puede ocurrir inicamente como
resultado de lo que, en los esquemas académicos, se
considera como un cambio del conocimiento técnico.”
Si el conocimiento evolucionara al par que la acumula-
cién del capital, no se necesitaria una tendencia decre-
ciente en los rendimientos, y con rendimientos cons-
tantes no habria tendencia decreciente del tipo de
ganancia (suponiendo siempre que el problema de la
demanda efectiva se excluya). Lo mas que podemos
decir es que los periodos de ganancias decrecientes pue-
den ocurrir cuando el capital por hombre se incrementa
muy rapidamente con relaciéon al ritmo del avance en
el conocimiento tecnoldégico. Desde el punto de vista
de Marx, sin embargo, el conocimiento técnico no es
factor independiente y cuando la acumulacién es ra-
pida se imprime un vigoroso estimulo a los inventos
que economizan trabajo.

Aln mas, el aparato completo de la teoria del valor
estd disefiado para excluir cualquier idea que atribuya
productividad al capital, sin dejar lugar para el con-
cepto de la productividad marginal de un factor par-
ticular. Una teoria de los rendimientos decrecientes
basada en la calda de la productividad marginal del

6 Véase supra, p. 28.
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capital seria totalmente distinta a la teoria de Marx.

La teoria de Marx, como hemos visto, descansa en el
supuesto de una tasa constante de explotacién. Ciertas
causas que pueden conducir a un incremento en la tasa
de explotacién las trata como tendencias neutralizado-
ras.?

Las horas de trabajo pueden ser prolongadas (con
un salario diario constante), y la intensidad del trabajo
puede incrementarse, por ejemplo, acelerando la velo-
cidad de las maquinas.® Los salarios reales pueden re-
ducirse ® o emplear un volumen creciente de trabajo
en servicios directos cuando tanto el capital por hombre
como los salarios reales son anormalmente bajos.'

Estas tendencias, todas las cuales contribuyen a acen-
tuar el grado de explotacién, tienen un limite obvio,
y Marx argumenta que no pueden ser suficientemente
fuertes para neutralizar la tendencia decreciente del
tipo de ganancia. Esto puede admitirse perfectamente.
Pero el crecimiento en el grado de explotaciéon que
proviene de un aumento de la productividad, con jor-
nada, intensidad de trabajo y salarios reales constantes
no se limita del mismo modo. IL.a productividad puede
aumentar sin limite y, si los salarios reales son cons-
tantes, el grado de cxplotacién crece con ella. Parece
que Marx estaba algo confuso acerca de este punto
porque, cuando empicza a discutir el efecto de un au-
mento de la productividad sobre el grado de explota-
cién, cambia a Ja mitad de la argumentacién para dis-
cutir el efecto del cambio de la durvacién de la jornada
de trabajo.1!

7 Vol. ui, cap. xv, sec. 1.

8 Vol. mx, cap. x1v, sec. 1.

9 Vol. 11, cap. x1v, sec. 2

10 Vol m, cap. xiv, sec. 4. Mi analisis en “Desguised
Unemployement” (Essays in the Theory of Employment) tiene
una estrecha semejanza con este argumento.

11 Vol. ur, cap. xv, sec. 2, p. 246. “En la medida en que
el desarrollo de las fuerzas productivas disminuye la parte re-
tribuida del trabajo empleado, hace que awmente la plusvalia,
puesto que aumenta su cuota; en cambio en la medida en que
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El problema surge probablemente, como la mayor
parte de las oscuridades de la argumentacién de Marx,
de su método de computar en términos de valor. Con
un tiempo dado de trabajo, de una intensidad dada,
el ritmo a que se crea el valor es constante. Por consi-
guiente v 4 p es constante. Podria parecer a primera

b
vista que — sélo puede crecer si los salarios caen. Pero
7
esto es una ilusién. Un aumento de la productividad
reduce el valor de los bienes, y el valor de la fuerza
de trabajo con salarios reales constantes. De este modo,

p
v cae a cero, y — crece hacia el infinito, y durante

v
todo el tiempo los salarios reales son constantes., Alter-
nativamente, puede decirse que Marx SUPUSO  INCONS-
cientemente que el incremento de la productividad no
afecta las industrias de bienes que consume la clase
trabajadora, de modo que los salarios reales constantes
son compatibles con un grado constante de explotacién.
Pero, independientemente de cémo lo interpretemos, la
argumentacién de Marx falla al establecer el supuesto
de que la tasa de ganancia tiende a caer, cuando el
problema de la demanda afectiva no se toma en cuenta.
Su argumentacién le lleva a suponer que puede pre-
sentarse una situacién en la cual el total de ganancias
permanece constante mientras el capital sigue acumu-

disminuye la masa tota] del trabajo puesto en movimiento por
un capital dado, disminuye el factor del ntmero por el que
se¢ multiplica la cuota de plusvalia para obtener su masa. Dos
obreros trabajando 12 horas diarias no pueden suministrar la
misma masa de plusvalia que 24 que trabajen dos horas dia-
rias cada uno solamente, aun cuando pudiesen vivir del aire y
no tuviesen, por tanto, que trabajar un solo minuto para ellos.
Por consiguiente, en este respecto la compensacién del menor
niimero de obreros por el aumento del grado de explotacién
del trabajo tropieza con ciertos limites insuperables; puede,

por tanto, entorpecer la baja de la cuota de ganancia, pero
no anularla.”
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lindose. Esto lo describe como una sobreproduccion
absoluta de capital.'? Si el total de beneficios es cons-
tante, el nuevo capital s6lo puede obtener una parti-
cipacién a expensas del viejo capital. Se establece una
competencia a muerte entre los-capitalistas, y parte del
capital es obligado a permanecer “en barbecho”.”. El
andlisis que Kalecki hace de la cima del auge * tiene
cierto parecido con esta descripciéon. En el modelf? .de
Kalecki del ciclo econdmico, el total de los beneficios
es una funcién de la tasa de inversién. En el punto
en que cambia el ciclo, la tasa de inversién es constante
de un periodo al siguiente. El total de los beneficios
es en consecuencia constante. Pero el volumen de ca-
pital es creciente. T.a tasa de beneficio cae consiguien-
temente, y es esta caida en la tasa de beneficio la que
lleva el sistema hacia la depresién. En el esquema de
Marx existe la competencia perfecta, de manera que
parte del capital se usa a toda su capacidad mientras
que otra parte permanece ociosa. En el cuadro de Ka-
lecki hay una competencia imperfecta, y el total cons-
tante de beneficios se derrama sobre un volumen de
capital creciente mediante una reduccién general en
la utilizacién del capital.’® Independientemente de esta
pequeiia diferencia, las dos argumentaciones se ven muy
semejantes.

Pero la semejanza es superficial, pues en el cuadro
de Kalecki el nivel de la demanda efectiva es el que
regula el total de las ganancias, mientras que en el
de Marx el total de los beneficios no puede incremen-
tarse por otras razones y, como lo hemos visto, Marx
no puede comprobar su afirmacién de que el total de
las ganancias esti lmitado excepto por la demanda
efectiva.

Puede parecer ocioso objetar el razonamiento de Marx
basado en una tasa constante de explotacién mientras

12 Vol. mi, cap. xv, sec. 3.

13 Vol. 1, cap. xv, sec. 3. )

14 FEssays in the Theory of Economic Fluctuations, p. 140.
18 Véase infra, cap. 9.
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que al mismo tiempo se mantiene el supuesto de que
los salarios reales constantes son irreales. Si el grado
de explotacién es en efecto constante, y si Marx estaba
ftcertado al suponer que el progreso técnico induce a
incrementar el capital por hombre, puede parecer que
P <
su férmula —cuando — es constante y — ascendente,
v v
?

———— es decreciente— podria encerrar después de todo
¢+ v

una importante verdad. Pero la apariencia es decep-
. ¢

cionante. En efecto, — no depende Unicamente de las

. v
cor‘1d1c1ones técnicas sino también de la ocupacién por
ufudad de capital-equipo. Puede ser verdad que el ca-
pital por unidad de capacidad tienda a aumentar, pero
la produccién por unidad de capacidad es muy ,varia-
ble. Y varia no sélo entre el auge y la depresién, sino
también a largo plazo. Siempre hay auges y dep’resio—
nes, pero algunos periodos de depresién son mas agu-
dos y Prolongados que otros, por lo que el prorne:iio
de utilizacién de capital (afos buenos y malos) tiende
a ser menor en algunos periodos que en otros y, con
un equipo dado, cuanto menor es la utilizacién mayor
¢

es —. Por esto la féormula de Marx simplemente mues-
v
tra que dado — las ganancias tienden a aumentar o
U

caer de acuerdo con las condiciones del comercio. No
n_ecesita ningGn fantasma salir de su tumba para de-
cirnos esto. En resumen, parece que Marx se lanza
por un falso sendero cuando supone que es posible en-
contrar una ley de la ganancia sin tornar en cuenta
el problema de la demanda efectiva y, por otra, que
su explicacion de la tendencia decreciente de los be-
neficios no explica nada.

CAPITULO SEXTO

LA DEMANDA EFECTIVA

Hasta ahora hemos estado discutiendo aquellas partes
de la argumentacién de Marx que ignoran el problema
de la demanda efectiva que tratan, como €l dice, de
Ja produccién de la plusvalia por oposicién a la reali-
sacion de la misma. Pero él también nos ofrece los
clementos de una teoria de la demanda efectiva, y echa
las bases para un estudio de la ley que mueve al capi-
{alismo bastante diferente de la ley de la tendlencia
decreciente de la ganancia. La economia ortodoxa acos-
tumbraba eliminar el problema de la demanda efectiva,
y justificaba el supuesto de una ocupacién completa
apelando a la ley de Say. Fsta llamada ley consiste
en la afirmacién de que Ja oferta crea su propia de-
manda, de modo que un aumento en la produccion
siempre genera un aumento suficiente del gasto para
sacar del mercado toda la mercancia producida. Esta
proposicién la reformula Marshall de un modo mas
elaborado cuando escribe: “T'odo el ingreso de un hom-
bre se gasta en la compra de servicios y mercancias . . .
Es un axioma econdmico conocido el de que un hombre
compra tanto trabajo y mercancias con aquella porcion
de su ingreso que ahorra como lo que compra con
aquella otra que se dice que gasta”.! 51 este punto
de vista fuera correcto, no podria haber problema de
una deficiencia de la demanda monetaria para adquirir
todo lo que se produjese. Hasta que el axioma ortodoxo
fue refutado por la teoria de la ocupacién de Keynes
nunca fue puesto en entredicho por los economistas
académicos. Lo que es mds, era algo asi como el lema

1 Pure Theory of Domestic Values, p. 34.
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que dividia a los tedricos ortodoxos de los heréticos
como Hobson y Gesell. Marx no se dejé6 engahar por
él. “Nada mas necio que el dogma de que la circula-
cién de mercancias supone un equilibrio necesario de
las compras y las ventas, ya que toda venta es al mismo
tiempo compra, y viceversa... Nadie puede vender si
no hay quien compre. Pero no es necesario comprar
inmediatamente de haber vendido ... Cuando cosas que
por dentro forman una unidad, puesto que se completan
reciprocamente, revisten al exterior una forma de inde-
pendencia, y ésta se agudiza hasta llegar a un cierto
grado, la unidad se abre paso violentamente por medio
de una crisis.” 2

Para analizar este problema Marx ingenié un argu-
mento sencillo y penetrante. Divide el total de la pro-
duccién en dos grupos: bienes de consumo y bienes
de produccién.? La produccién del grupo 1, industrias
de bienes de produccidn, estd formado por ¢, -+ vy pu,
y la produccién del grupo u, las industrias de consumo,
estd formada por ¢; - v, -+ p,. El método puede re-
finarse indefinidamente, por ejemplo, el grupo 1 puede
subdividirse en materias primas y equipo, y el grupo
en articulos consumidos principalmente por trabajadores,
y en parte por capitalistas. Pero para la argumentacién
principal la divisién en dos grupos es suficiente.

Para simplificar el anilisis, Marx lo limita en una
primera instancia a un sistema en el cual no hay inver-
sion neta, de modo tal que el total de lo producido
estd destinado al consumo diario y a remplazar el ca-
pital preexistente segn va usindose. El total del in-
greso de los capitalistas, asi como los ingresos proce-
dentes de salarios, esta destinado, por tanto, al consumo.
Marx considera esta suposiciébn como una drastica abs-
tracciéon de la realidad, dado que en la realidad el
principal propoésito de los capitalistas es aplicar la plus-
valia ordinaria a la adquisicién de capital nuevo. El

2 Vol. 1, cap. oy, sec. 2, pp. 72-3.
8 Vol. 1, cap. xx, sec. 2.
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supuesto se hace simplemente para propdsitos de ex-
posicion.*

En un sistema en el cual la inversién neta sea 0
—simple reproduccién de la frase de Marx— el total
de la produccién del grupo r consiste en la reposicion
de capital. De tal modo que ¢i 4 by + pi = ¢1 ++ c2
Por consiguiente, ; -+ p = ¢.. El producto del gru-
po 1 es igual a los salarios mds el ingreso de los capi-
talistas, asi pues ¢; + v2 4 p2 = (v1 -+ p1) + (02
-+ ), y de nuevo se deduce que vy 4 p1 == S -El
producto neto del grupo 1 se equilibra con la reposicién
del capital en el grupo m.%

El principal problema que Marx resuelve con esta
argumentacién es la aparente paradoja de que el total
de los gastos debe ser igual al total de los ingresos,
mientras que en una industria determinada los ingresos
exceden a los pagos por la depreciacion del capital.®
Tiste es el problema que tanta ansiedad ha provocado
a Major Douglas. Marx muestra cémo los pagos que
representan la depreciacién desde el punto de vista del
grupo m aparecen como ingresos para el grupo 1.

Inmediatamente Marx ensefia cémo aun un sistema
de reproduccién simple (con inversiones netas iguales
a 0) no esta libre del peligro del desequilibrio. El valor
de ¢ se compone en parte de fondos de amortizacién
destinados al equipo de larga duracién, y éstos se acu-
mulan generalmente durante un periodo de afios y se
gastan de un solo golpe cuando se necesita renovar el
equipo. Si el periodo de integracién del equipo es de
tal naturaleza que sea necesario hacer las renovaciones
con un ritmo uniforme, el equilibrioc no se perturba.
Sin embargo, si las maquinas no tienen una duracion
uniforme, entonces el gasto necesario para hacer las
renovaciones serd mayor en unos afios y en otros sera
menor que los fondos de amortizacién y el equilibrio

+ Vol. 11, cap. xx, sec. L.

5 Vol. 1, cap. xX, sec. 3.

6 Vol. i, cap. xx, sec. 4. Véase también Marx-Engels, Co-
rrespondence, carta nim. 67,
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se rompe. Cuando las renovaciones son mayores, v; -
1 es superior a ¢z, el aumento de v; a su vez aumenta
v -+ pa, condicionando al desarrollo del auge. Cuando
los fondos de amortizacién son superiores a las reno-
v.aciones se presenta la depresién.” “En una palabra:
si, tratdndose de reproduccién simple y en circunstancias
idénticas, es decir, de la misma productividad, el mis-
mo volumen global y la misma intensidad de trabajo
—no estableciendo la premisa de una proporcién cons-
tante entre el capital fijo que se agota (y que es ne-
Cesa_trio reponer) y el que sigue funcionando bajo su
antigua forma natural (simplemente para reponer el
valor de desgaste que afiade a los productos)—, tendria-
mos que en un caso la masa de los elementos circulan-
tes [materias primas] necesitados de reproduccién seria
la misma, pero aumentaria, en cambio, la masa de los
elementos fijos sujeta a reproduccién, es decir, que la
produccién global de 1 aumentaria o, en otro caso, aun
prescindiendo de las proporciones del dinero, se presen-
taria un déficit de reproduccién . . . [En] el otro caso. ..
o disminuiria la produccién global de 1 o resultaria un
superavit (como antes resultaba un déficit) y un su-
peravit no susceptible de convertirse en dinero... 1 se
veria obligado a reducir su produccién, lo que supone
la crisis para los obreros y capitalistas de este sector,
o a producir un remanente, lo que significa también
crisis. .. De por si, estos casos de superavit no cons-
tituyen ningiin mal, sino una ventaja; pero dentro de
la produccién capitalista, representan un perjuicio.”
Marx sugiere que el hecho de que el ciclo econémico
tenga un periodo de 10 afos puede indicar que la du-
racién media de la vida del equipo sea de 10 afios.®
Esta opinién (que insinta simplemente de pasada) no
puede establecerse porque las diferencias en la duracién
de la vida de los varios tipos de maquinas retardan
el ciclo de las renovaciones, mientras que las variaciones

7 Vol. 11, cap. xx, sec. 11.
8 Vol. u, cap. xx, sec. 11, pp. 415-6.
9 Vol. 1, cap. 1x, sec. 4.
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de la inversién neta lo hunden por completo, pero la
idea es interesante dado que nos muestra que Marx
se hallaba encaminado a considerar que las variacio-
nes en la inversién son la llave del ciclo econémico.’®

Nos muestra Marx cémo la inversién genera las con-
diciones del auge. “Como constantemente se sustraen
al mercado elementos del capital productivo, sin que
se lance al mercado més que un equivalente en dinero
para reponerlos, esto hace que aumente la demanda
solvente, sin ir acompafiada por elemento alguno de
oferta. Esto se traduce en el alza de precios, tanto los
de los medios de subsistencia como los de los materiales
de produccién. A esto hay que afiadir que en tales
periodos suele desarrollarse la especulacién vy se efecttan
grandes transferencias de capital. Los especuladores,
los corredores, los ingenieros, los abogados, amasan gran-
des riquezas. Provocan en el mercado una fuerte de-
manda de consumo y hacen, paralelamente, subir los
salarios . . . De otra parte, las ramas industriales en que
puede incrementarse rdpidamente ‘la produccién (ma-
nufacturas en sentido estricto, minerias, etc.), el alza
de los precios provoca una repentina dilatacion, seguida
inmediatamente de la bancarrota. Y el mismo efecto
se produce en el mercado de trabajo para atraer hacia
las nuevas ramas industriales a grandes masas de la
superpoblacién relativa latente [el ejército de reserval
e incluso de los obreros que trabajan.” ** Marx rechaza
enfaticamente la idea de que el ciclo es un simple fe-
némeno monetario: “Lo que se manifiesta, por tanto,
como crisis en el mercado de dinero se traduce a su
vez, de hecho, en anomalias en el proceso de produc-
cién y reproduccién”.?

Se hacen otras dos sugestionies de gran interés en el
curso de la argumentacién. Primera, que las condicio-
nes del auge en un determinado pais conducen a un

10 Véase Robertson, A Study of Industrial Fluctuations,
p. 36.

11 Vol. m, cap. xvi, sec. 3, pp. 282-3.

12 Vol, 11, cap. xvi, sec. 3, p. 280.
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exceso de importaciones sobre las exportaciones, mien-
tras que una deficiencia en las inversiones domésticas
puede compensarse por un excedente de exportaciones; 12
segunda, que la produccién minera de oro que genera
“compras sin ventas”, tiene un efecto sobre la actividad
similar al de la inversién.'

Desafortunadamente, Marx no completé los manus-
critos que se refieren a las inversiones netas (reproduc-
ci6n en una escala ampliada) 1% y esta parte del trabajo
degenera en un simple embrollo de notas. Sin embargo,
la idea principal es suficientemente clara. Una parte
del excedente, tanto del grupo 1 como del 1, se ahorra,
es decir, no se gasta en los productos 11 (bienes de con-
sumo) ; entonces v; -+ p1 excede a ca, v debe ser com-
pensado por un gasto equivalente en bienes de produc-
cién tomados de p,. Los ahorros representan ventas sin
compras y s6lo pueden proseguir sin tropiezos si se com-
pensan con una inversién equivalente: compras sin ven-
tas. Tal balance es posible, como ensefia Marx en una
serie de ejemplos numéricos, pero “el mismo equilibrio,
constituye algo fortuito dentro de la estructura elemen-
tal de este régimen [capitalista]’.’® La causa de las
crisis debe buscarse en una falta de equilibrio, que es
una amenaza constante para la estabilidad del sistema.
No desarrolla Marx una teoria completa del ciclo eco-
némico o del movimiento del capitalismo a largo plazo,
pero apunta la direccién en la cual puede encontrarse
una teoria.

Rechaza la burda teoria del subconsumo muy en boga
en sus tiempos,'” pero su propio anilisis conduce cla-
ramente al punto de vista de que la mala distribucién
del poder de consumo es la raiz del problema. Engels

13 Vol, 1, cap. xvi, sec. 3 y cap. xx, sec. 11.

14 Vol. 1, cap. xx, sec. 12.

15 Vol 1, cap. xx1, “La acumulacién y reproduccién en
escala ampliada”. Véase el prefacio de Engels al segundo vo-
lumen, pp. 7-22.

16 Vol. 1, cap. xxi, sec. 1, p. 440.

17 Vol. u, cap. xx, sec. 4.
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encontré la nota que sigue que debia ser objeto de
futura elaboracién en el parrafo (al que se hizo refe-
rencia antes), que describe un auge en las inversiones:
“Contradiccién del régimen de produccién capitalista:
los obreros como compradores de mercancias, son im-
portantes para el mercado. Pero, como vendedores de
su mercancia —de la fuerza del trabajo—, la sociedad
capitalista tiende a reducirles el minimo del precio.
Otra contradiccién: las épocas en que la produccion
capitalista pone en tensién todas sus fuerzas se revelan
en general como épocas de superproduccién, pues las
fuerzas de la produccién no pueden emplearse hasta
el punto de que no solo se produzca més valor, Sino
que ademés pueda realizarse; pero por la venta de las
mercancias, la realizacién del capital-mercancias y tam-
bién, por tanto, de la plusvalia, se halla limitada, no
por la necesidad de consumo de la sociedad en general,
sino por las necesidades de consumo de una sociedad,
la gran mayoria de cuyos individuos son pobres y tie-
nen necesariamente que permanecer siempre €n ese es-
tado”.18

Esta nota, combinada con las ecuaciones de la repro-
duccién, sugiere que Marx intenté elaborar una teoria
1nas o menos en estos términos: el consumo de los tra-
bajadores es limitado por su pobreza, mientras que el
consumo de los capitalistas es limitado por la voracidad
de capital, la cual los obliga a acuinular riqueza mas
bien que a disfrutar lujos. La demanda de bienes de
consumo (el producto del grupo 1) se ve asi restringida.
Pero si la produccién de las industrias de bienes de
consumo estd limitada por el mercado, la demanda de
hienes de capital (grupo 1) se restringe a su vez, por-
que el capital constante de las industrias de bienes de
consumo no crecerd lo suficientemente rapido para ab-
sorver la produccién potencial de las industrias de bie-
nes de capital. Asi, la distribucién del ingreso entre
salario y plusvalia es tal que da lugar a una tendencia

18 Vol. 11, cap. xvi, sec. 3, p. 283, nota,
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crénica que lleva a una ausencia de equilibrio entre
los dos grupos de industrias.

Algunas indicaciones de esta linea de pensamiento
se encuentran en el tercer volumen. ‘“Las condiciones
de la explotacién directa y las de su realizacién no son
idénticas. No soélo difieren en cuanto al tiempo y al
lugar, sino también en cuanto al concepto. Unas se
hallan limitadas solamente por la capacidad productiva
de la sociedad, otras por la proporcionalidad entre las
distintas ramas de produccién y por la capacidad de
consumo de la sociedad. Pero ésta no se haya determi-
nada ni por la capacidad productiva absoluta ni por
la capacidad absoluta de consumo, sino por la capacidad
de consumo a base de las condiciones antagénicas de
distribucién que reducen el consumo de la gran masa
de la sociedad a un minimo susceptible sélo de varia-
cién dentro de limites muy estrechos. S¢ halla limi-
tada, ademéis, por el impulso de acumulacién, por la
tendencia a acrecentar el capital... Pero cuanto maés
se desarrolla la capacidad productiva, mas choca con
la angosta sobre que descansan las condiciones del con-
sumo.” 1% “La razén Gltima de toda verdadera crisis
es siempre la pobreza y la capacidad restringuida de
consumo de las masas, con las que contrasta la tendencia
de la produccién capitalista a desarrollar las fuerzas
productivas como si no tuviesen mas limite que la ca-
pacidad absoluta de consumo de la sociedad.” 2¢

Para desarrollar una teoria sobre estos lineamtentos,
es necesario tratar con el problema del incentivo de las
inversiones. Si los capitalistas estuvieran siempre pre-
parados para invertir su plusvalia en bienes de pro-
duccién, sin tomar en consideracién las perspectivas de
ganancia, la produccién de bienes de produccién llenaria
el vacio entre el consumo y la produccién potencial
maxima. FEl balance entre los dos grupos de industrias
seria automatico y no ocurririan las crisis, no importa

19 Vol. uy, cap. xv, sec. 1, p. 243.
20 Vol. m, cap. xxx, p- 455.
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lo bajo del nivel de consumo. (Aunque las fluctua-
ciones del ejércite industrial de reserva debido a la
interaccién de la acumulacién de capital y el progreso
técnico no serian eliminadas.) Por tanto, para apren-
der el argumento es necesario mostrar ue las inversio-
nes dependen del tipo de ganancia y que ésta depende
en tltima instancia del poder de consumo. En fin,
es necesario ofrecer una teoiia del tipo de ganancia
hasado en el principio de la demanda efectiva.

Marx falla al intentarlo, puesto que él habia desa-
rrollado mientras tanto la tendencia decreciente de la
ganancia, basada en el principio de la elevacion de la
composicién organica del capital. En el tercer volumen
esta teoria estd mezclada intrincadamente con la teoria
del subconsumo, sin que se establezca una clara relacién
entre estas dos lineas de pensamiento. La teoria del
tipo decreciente de ganancia es una forma de distraer
la atencién, e impidié que Marx llevara a buen término
la teorla de la demanda efectiva.

Marx evidentemente no entendié hasta qué punto
lu teoria ortodoxa se acerca y se aleja de la ley de Say,
y se impuso la tarea de descubrir una teoria de las crisis
que pudiese aplicarse a un mundo en el cual aguella
ley se realizara, lo mismo que la teoria que surge cuan-
do la ley de Say se derrumba. Este dualismo trae con-
fusion al propio razonamiento de Marx y, atin mas,
a los argumentos de sus sucesores.



CAPITULO SEPTIMO

LA TEORIA ORTODOXA
DE LA GANANCIA

La diferencia principal entre Marx y los economistas
ortodoxos estd en la concepcién de la plusvalia. Para
Marx la depreciacién y los salarios son los Gnicos costos
necesarios de la produccién, y la renta, el interés y el
beneficio son todas subdivisiones de la plusvalia. En
el sistema ortodoxo la renta de la tierra es una plusvalia
porque la tierra es ““‘don gratuito de la naturaleza”, y
existiria de igual modo si no se pagase por ella, pero
el interés y los beneficios son el precio necesario de la
oferta del capital sin los cuales no se podria disponer
de él. Los salarios, el interés y los beneficios estan todos
agrupados bajo el rubro “la remuneraciéon de los esfuer-
zos y sacrificios humanos”. De esta forma la atencién
se distrae de la distincién entre ingreso procedente del
trabajo e ingreso derivado de la propiedad, y se hace
una justificacién moral del interés y de la renta.

Para construir una teoria basada en la nocién del
precio de oferta del capital, los economistas académicos
desarrollaron un método muy artificial de andlisis. To-
das las condiciones importantes excepto el volumen de
capital —demanda de los consumidores, oferta de tra-
bajo y recursos naturales, asi como conocimiento técnico
de métodos de produccién— estan dados, y el volumen
de capital se concibe para que coincida de tal manera
que establezca el equilibrio entre las condiciones dadas.

La tasa de beneficio obtenida por un volumen dado
de capital estd gobernada por su productividad margi-
nal: el aumento de produccién derivado del aumento
de una pequefia unidad més de capital. Cualquier vo-
lumen dado de capital se concibe que habrd de ser
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usado en la forma mas eficiente que los conocimientos
existentes permitan. Se desprende de esto, como hemos
visto,! que un aumento en el capital con relacién a los
otros factores de la produccién conduce a una caida
de la productividad marginal. Por tanto, la tasa de
beneficio depende de la escasez relativa de capital, y
cae segin aumenta el volumen de capital.

En el sistema de Marx, el volumen de capital existen-
te en cualquier momento determina la cantidad de tra-
bajo empleado. En el sistema ortodoxo, la ocupacion
plena del trabajo disponible se logra, en equilibrio, cual-
quiera que sea el volumen de capital. Hay un consi-
derable niimero de alternativas para obtener una pro-
duccién dada, con diferentes combinaciones de los
factores, aun cuando el estado del conocimiento se su-
ponga constante y se considere que los productores sus-
tituyen un factor por otro a consecuencia de los cambios
en los precios relativos, de manera que una produccién
dada siempre se obtiene a un costo minimo, nientras
que, por otra parte, los consumidores sustituyen una
mercancia por otra, de manera que obtienen la méxima
satisfaccién con un gasto dado. Por tanto, un cambio
en los precios relativos de los factores altera tanto la
combinacién de factores usada en producir una mer-
cancia dada como las producciones relativas de mer-
cancias que requieren una diferente combinacién de
factores. Los precios relativos de los factores de la pro-
duccién se ajustan, en equilibrio, al nivel en el cual
todos se hayan plenamente ocupados.

El principio de sustitucién desempefia un papel im-
portante, quiza exagerado, en la economia académica,
y fue ése uno de los principales refinamientos de la
técnica analitica introducida por la generacién que su-
cedi6 a Marx, quien no lo toma en cuenta para nada.
Marx supone que, con un conocimiento técnico dado,
solamente hay una posible combinacién de trabajo y

1 Véase supra, p. 58.
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capital en cada industria, y no le presta la menor aten-
cibn a la sustitucién que hacen los consumidores.

Esto es lo que hace que su anélisis parezca algo pri-
mitivo. Por otra parte, si presta atencién a la reaccién
de los cambios de la oferta de los factores sobre el co-
nocimiento técnico mismo. Y la desocupacion tecnold-
gica —el ejército industrial de reserva— es uno de los
mecanismos centrales de su sistema que regula la remu-
neraciéon relativa de los factores de la produccién. Para
el sistema ortodoxo un cambio del conocimiento técnico
es un salto arbitrario de la posicién de equilibrio. La
desocupacién, ciertamente, puede ser resultado del cam-
bio. Pero se considera transitoria, y la atencién se con-
centra sobre la posiciéon de equilibrio apropiada a la
nueva técnica de produccién, en la cual el trabajo, una
vez mas, estard plenamente ocupado. Asi, en el esquema
ortodoxo, la desocupacién tecnolégica aparece borrosa-
mente al margen de un campo de visién enfocaco sobre
el punto de equilibrio mientras que Marx se concentra
en el ejército industrial de reserva y deja en la oscu-
ridad el principio de sustitucién.

Sin embargo, estas divergencias entre Marx y los eco-
nomistas ortodoxos son de menor importancia compa-
radas con la forma completamente diferente de consi-
derar el problema de la oferta de capital.

Para Marx el deseo de poseer capital no tiene que ser
explicado, y mientras los capitalistas obtengan algiin
heneficio no sélo conservaran la riqueza que tienen, sino
que acumulardn mas y mas. En el sistema ortodoxo,
los propietarios de la riqueza “descuentan el futuro”, de
manera que si el rendimiento de su capital cae mas
alla de cierto nivel, sienten que ya no vale la pena
seguir poseyéndolo y lo consumen inmediatamente. Asi
la tasa de interés es la remuneracién de la espera, la
recompensa por no consumir el propio capital,® mientras

2 T.a espera, que significa poseer capital, se confunde a
veces con el ahorro, que significa hacer capital cuiddndose
de consumir ¢l ingreso corriente. En la primera edicién de fos
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que el excedente de ganancia (neto de la depreciacion)
sobre el interés en un préstamo seguro es la recompensa
por el riesgo. Todo esto, en conjunto, constituye el pre-
cio de oferta del capital, y cuando el volumen de capital
estd en equilibrio, sin tender al aumento o a la disminu-
cién, la tasa de henelicio es igual al precio de oferta
del volumen existente de capital.

El anilisis de Marx es demasiado simple, pero la
teorfa ortodoxa es demasiado rebuscada. La nocién de
“descontar el futuro” no se basa en la observacién
directa, sino que surge del deseo de representar la pro-
pia riqueza como un “sacrificio”. Es logicamente cohe-
rente pero esta alejado de la realidad. Una teoria
completa de la acumulacién seria sin duda muy com-
plicada, y es posible argiiir que el “descuento del fu-
turo” representaria una parte importante en ella. Pero
puede verse facilmente que esa parte seria bastante
pequefia. En un mundo en el que esa teoria fuese la
predominante no deberia haber problema de desempleo.

Principles de Marshall no hay confusién: “Esa ganancia adi-
cional que a la larga obtiene una persona por posponer su
satisfaccidn, y que se mide por Ia tasa de interés (sujeta a
ciertas condiciones, como hemos visto), es la recompensa por
la espera. Esa persona puede haber obtenido, de facto, pro-
piedades por herencia o por cualquier otro medio, moral o
inmoral, legal o ilegal. Pero si, teniendo el poder para con-
sumir esa propledad en satisfacciones inmediatas, escoge co-
locarlas en forma tal que le proporcionen una satisfaccién
diferida, entonces cualquier superioridad que pudiera existir
en esas satisfacciones diferidas sobre las inmediatas es la re-
compensa de la espera. Cuando coloca su rigqueza en un em-
préstito seguro, el pago neto que recibe por el uso de aquélla
puede ser considerado como Ja medicién numérica de aquella
recompensa”. (Nota): “...quizd sea mejor decir que hay tres
factores de la produccién: la tierra, el trabajo y el sacrificio
que Implica el esperar”. (Libro vi, cap. vi, p. 614.) Aqui,
Marshall considera claramente la espera como una simple po-
sesién de capital. FEn posteriores ediciones se suprimié este
pasaje. En otros pasajes, por ejemplo en la séptima edicidn,
Iibro v, capitulo viy, § 8, p. 233, 1a espera aparece como impli-
cando ahorro, y el argumento llega a ser extremadamente
oscuro.
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Tan pronto como apareciera el desempleo en ese mun-
do lo tnico que tendria que hacerse seria reducir el
tipo de interés. Los duefios de la riqueza aumentarian
sus gastos (el placer actual se preferiria a la menor
tasa de rendimiento de la espera). El auge de las in-
dustrias de articulos de lujo se desarrollaria, las inver-
siones para aumentar su capacidad llegarian a ser muy
remuneradoras y (concediendo tiempo para que el traba-
jo se desplazara de una industria a otra) el desempleo
desaparecerfa. La pobreza y la injusticia social segui-
rian existiendo, pero la desocupacién no seria sino un
accidente pasajero.

Seria dificil sostener que esta descripcién correspon-
de a la realidad, y que todos los desastres del desem-
pleo se deben a la circunstancia que impide que el tipo
de interés caiga con la suficiente rapidez y lo suficien-
temente bajo para preservarnos de ello. El profesor
Cassel,® ha sostenido, en efecto, algo parecido a esto.
Pero su argumento estaba dirigido a mostrar la “nece-
sidad del interés”, y tan pronto como lo trasladamos
a la esfera del problema de la desocupacién resulta com-
pletamente inadecuado. Ciertamente, la existencia de
la tasa de interés tiende a limitar la oferta de capital
(este punto lo discutiremos en el préximo capitulo),
pero la tasa de interés no puede identificarse con el
precio necesario de la oferta de la espera.

Para examinar la nocién de la ganancia neta como
el precio de oferta del riesgo que se corre es necesario
distinguir entre los dos modos en que puede usarse el
aparato de analisis del equilibrio. Un método consiste
en adoptar literalmente el supuesto de condiciones es-
taticas. Si la demanda de mercancias, las técnicas
de produccién y oferta de mano de obra y los recursos
naturales permanecen sin cambio por el tiempo sufi-
ciente que permita que el volumen de capital se ajuste
a ellos, el equilibrio estitico se establece; una vez es-

3 The Nature and necessities of Interest, p. 148.
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tablecido, nada lo altera y lo ocurride hoy es una sim-
ple repeticién de lo ocurrido ayer.

En estas condiciones, todas las industrias se volverian
rutinarias y no habrd lugar para la iniciativa ni para
la innovacién. El empresario no tendria funciones que
desempefiar, y se ha llegado incluso a sostener, por Wick-
sell* entre otros, que las remuneraciones del empresa-
rio se transformarian en el simple salario de un ge-
rente. El capital no podria ganar mas que la tasa de
interés, la ganancia neta desapareceria, pues si algin
individuo “pudiese obtener una participacién en lo pro-
ducido, por su simple capacidad de empresario... to-
dos se precipitarian a obtener un ingreso tan facilmente
ganado”.® Pero este argumento no resiste al analisis. El
simple hecho de que un empresario no desempeile una
funcién 1til no es razén suficiente para que no reciba
un ingreso. Si el tabernero no toma parte alguna en la
administracién de sus casas, de esto no se desprende
que la competencia debe eliminar la comisién por ven-
ta de cerveza, puesto que estd limitada por el ntimero
de licencias que las autoridades decidan expedir. En la
industria, la licencia para tomar parte en la obtencién
de ganancias consiste en poseer algo de capital, o en
disponer de crédito, para poder comenzar. La compe-
tencia podria eliminar la ganancia neta sélo si existiese
una completa libertad de entrada a la industria, pero
esta libertad de entrada no se halla implicita en los
postulados de las condiciones estiticas.® Se requiere
tanto que un individuo pueda proporcionarse cantida-
des indefinidas de capital a la tasa corriente de interés
(situacién que ciertamente no se presenta en la reali-
dad), o que la produccién pueda llevarse adelante en
unidades que requieran pequefias cantidades de capi-
tal. El razonamiento de Wicksell puede aplicarse con
cierta propiedad en algunas ramas, como los tejidos de

4 Lectures, vol. 1, p. 126.

5 Wicksell, loc. cit.

6 Tl mismo Wicksell sefialé (op. cit., p. 132) que su teoria
no se aplica donde existen los monopolios.
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algodén o la venta al detalle, en donde un obrero dota-
do de habilidad puede llegar a convertirse en capita-
lista, aun cuando en estas actividades el umbral del
capital resulte inaccesible para los trabajadores inhabi-
les. Pero estas actividades son una excepcién hoy en dia,
y aun en aquellos lugares en que sobreviven se estan
retirando ante el avance de la empresa que produce
en gran escala. La técnica moderna, como bien sefiala
Marx, fomenta la concentracién de capital y el nivel
de ganancias descansa en la escasez de empresarios, lo
cual no se debe al costo real de correr riesgos, sino
a la escasez de individuos que posean algo que arriesgar.

Las condiciones necesarias para entrar a la actividad
industrial difieren considerablemente entre las diversas
ramas de actividad y si se supone que el mundo esta-
tico posee los mismos métodos técnicos y la misma
desigualdad de riqueza que existe en la realidad, de-
bemos imaginar que sus industrias se hallan jerarqui-
zadas de tal modo que el nivel de ganancias es mas
alto en aquellas cuya entrada es mas dificil. Los gran-
des capitales se encuentran en las industrias que dis-
frutan de una alta tasa de beneficio, en tanto que los
pequeios se concentran en aquellas que tienen ganan-
cias reducidas.

Marx, como Wicksell, pasa por alto la jerarquia de
las ganancias y usa el supuesto simplificador de que
el tipo de ganancia tiende a ser igual en todas las
ramas de actividad, pero en sus manos ésta es una
simplificacién de orden completamente diferente de la
que usa Wicksell para mostrar que las ganancias no sélo
son uniformes sino iguales a cero. Wicksell estd ha-
ciendo abstraccién de los rasgos mas caracteristicos
del sistema capitalista, mientras que Marx simplemen-
te hace abstraccién de ciertas diferencias existentes en-
tre unas industrias y otras.?

La jerarquizacién de los beneficios consta de los di-
versos niveles de ganancias en las diferentes industrias,

7 Véase supra, p. 29.
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las cuales no son lo suficientemente grandes como para
atraer competidores. En condiciones dindmicas los ‘b’e~
neficios se mantienen sobre su nivel en la jerarquia
durante el periodo de expansién de las nuevas i1}duS~
trias, y se mantienen bajo él cuando una industrl‘a se
halla muy extendida con relacién a la demanc.la (situa-
cién que puede permanecer por periodos suficientemen-
te largos, puesto que el nivel de ganancias a que un
capital, una vez invertido, es sacado de la industria,
es frecuentemente mucho menor que el nivel que atrae
a nuevos competidores). Un censo de los beneficios
que se haga en un momento cualquiera mostraria _cémo
algunas industrias se hallan fuera de lugar en la jerar-
quia, mientras que el nivel medio de beneficios se separa
del nivel de equilibrio siempre que el volumen total de
capital esta cambiando.

El método estatico de analisis es valido cuando se le
usa para demostrar, en contraste, cual es el comporta-
miento del beneficio en un mundo dinamico. Pero con
frecuencia se le usa més bien para sugerir, dado que la
ganancia neta desaparece en equilibrio, que no tiene
mucha importancia y que puede ser ignorado sin pe-
ligro en el analisis de la distribucién. Esta clase de razo-
namiento estaria fuera de lugar atn si fuera verdadero
desde el punto de vista de sus propios postulados. Pues
el desarrollo dindmico, como lo vio claramente Marx, es
inherente al sistema capitalista, y el mundo estitico se-
ria completamente diferente del mundo real del capi-
talismo en los aspectos mas fundamentales. El analisis
de las condiciones estaticas, si las tomamos literalmen-
te, no es més interesante que Jas especulaciones de lo
que seria la vida en la luna.

Marshall no cae en el absurdo de tomar los supues-
tos estaticos literalmente: usa la concepcién del equili-
brio como un simple instrumento analitico. En cualquier
momento existe una cierta posicién de equilibrio hacia
la cual tiende el sisterna, pero esa posicién se desplaza
més rapidamente de lo que el sistema puede moverse
hacia cualquier posicién de equilibrio. Por tanto, la in-
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certidumbre permanece viva y el costo de correr riesgos
entra en el precio de oferta de equilibrio del capital.®

Este analisis es una mezcla extrana de las teorias es-
titica y dindmica, pero tiene defectos mucho maés serios
que la simple falta de elegancia. En el sistema de Mar-
shall las industrias con mas riesgo requieren un nivel de
equilibrio de ganancia més elevado que el que requie-
ren otras mas seguras. Esto, en si mismo, es un mérito
de su teoria, pues es evidente que corresponde a algo
real. Pero no deja ver la influencia sobre los beneficios
que ejercen los requisitos de propiedad que limitan la
entrada a la industria, y que sirven para distraer la aten-
cion (como en la teoria de Wicksell, aunque de modo
diferente) de las caracteristicas mas esenciales del sis-
tema de ganancias.

Atn mas, la nocién del costo de correr riesgos, como
un elemento en el precio de oferta del capital, en el
mejor de los casos, es deprimentemente vaga. En pri-
mer lugar, no se aplica a las ganancias reales, sino a
las que se espera obtener. En un mundo estable en
lo general, aunque incierto en lo particular, pueden
establecerse ciertas relaciones definidas entre las ganan-
cias presentes reales y las que se espera obtener en el
futuro. Pero en épocas de trastornos la relacién es tan
complicada y erratica que desaflia el anAlisis. Se puede
formular cualquier ntmero de hipdtesis igualmente
plausible acerca de ellos, y, en efecto, la “reaccién sobre
la confianza en los negocios” ha llegado a ser un deus
ex machina que permite a los economistas comprobar lo
que les plazca. En segundo lugar, la repugnancia a ex-
poner la riqueza a un riesgo es esencialmente subjetiva,
y no hay método que descubra la ley de su funciona-
miento, excepto por una peticién de principio y usando
el nivel real de las ganancias para medir el costo del
riesgo que se corre. In tercer lugar, el elemento subje-
tivo en el precio de oferta del capital debe estar evi-

8 Véase Pigou, Economics of Welfare, ap. 1: “Uncertainty
— bearing as a Factor of Production®.
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dentemente influido por la experiencia pasada de los
capitalistas, de modo tal que el nivel de ganancia que
consideran suficientemente atractivo para justificar la
empresa descansa en gran parte en una opinién conven-
cional acerca de lo que es razonable esperar.

Pero no es esto lo peor. Aun si pudiéramos formar-
nos una opinién clara del tipo de equilibrio de la ga-
nancia, seria completamente inaplicable al mundo real.
El tipo de equilibrio de las ganancias es el que lleva
a las inversiones netas a ser iguales a cero. Pero a lo
largo de la historia, desde que comenzé la revolucién
industrial, la inversién neta ha existido siempre. Por
tanto, el tipo real de ganancia, tomando en cuenta
los afios buenos y malos, ha excedido al tipo de equi-
librio. Las ganancias anormales son la regla general.

Adn mas, la experiencia del periodo de entreguerras
sugiere que todo el sistema de competencia del laisser-
faire se halla adaptado a una vigorosa tendencia ascen-
sional de la acumulacién de capital. Si en el largo
plazo el capital no se acurmula, las desinversiones en la
depresién tienen que neutralizar las inversiones del auge,
y a juzgar por la experiencia de los afios treinta, el sis-
tema de la competencia no podria sobrevivir a una
seric de depresiones de la magnitud que origina una in-
versiéon neta negativa. Los expedientes de “pedir al veci-
no” y del monopolic ideados para proteger los intereses
de un pais o de una industria a expensas del resto,
la politica expansionista, los new deal y los experi-
ments, ideados para aumentar la actividad en su con-
junto, modifican drasticamente el funcionamiento del
laisser-faire ; mientras que cualquier intento para limitar
la profundidad de las depresiones reduciendo las desi-
gualdades de la distribucién del ingreso implica cambios
atin mas fundamentales en el sisterna de ganancias.

Por esto es que todo el aparato de la teoria del equi-
librio parece ser inaplicable a la realidad. Il método
marshalliano de andlisis se basa en la analogia de la
curva de persecucién. El hombre de la bicicleta re-
presenta la posicién de equilibrio moviéndose a largo
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plazo. La situacién a plazo corto sigue la senda del
perro que corre tras aquél. Pero los recursos matemati-
cos nos engafian si el perro puede morder los neuma-
ticos cuando el hombre aminora la velocidad.

Si la nocién ortodoxa de un precio de oferta definido
del capital se desintegra al ser examinada, solamente
nos queda la nocién de Marx de que el capital se acu-
mula y mantiene porque la acumulacién es parte de
la naturaleza de los capitalistas. L.a carencia de un tra-
tamiento claro de lo que induce a invertir es, como
hemos visto,? la parte mas débil del tratamiento de
las crisis; pero desde el punto de vista del periodo largo
puede ser que esto no tenga importancia y que cual-
quier perspectiva del nivel de ganancias dentro de li-
mites amplios sea suficiente para que el sistema siga
funcionando. Keynes sefiala esto mismo, aunque con un
lenguaje mucho més amable que Marx: “Quiza la ma-
yor parte de nuestras decisiones de hacer algo positivo,
cuyas consecuencias completas se irdn presentando en
muchos dias por venir, sélo pueden considerarse como
resultado de la fogosidad —-de un resorte espontineo
que impulsa a la accién de preferencia a la quietud, y
no como consecuencia de un promedio ponderado de
los beneficios cuantativos multiplicados por las probabi-
lidades cuantitativas. La ‘empresa’ sélo pretende estar
impulsada principalmente por el contenido de su progra-
ma, por muy ingenuo o poco sincero que pueda ser.
S6lo se basa en el calculo exacto de los beneficios
probables, muy poco mas que una expedicién al Polo
Sur.. .1 Pero para estimular estas actividades y la sa-
tisfaccién de estas inclinaciones no es necesario que se
practique el juego con apuestas y riesgos tan grandes
como ahora. Apuestas y riesgos mucho menores pueden
servir para el caso, con el mismo resultado, tan pron-
to como los jugadores se acostumbran a ellos”. !

? Véase supra, pp. 72-3.

10 Teoria general de la ocupacién, el interds y el dinero,
pp. 159-60; Fondo de Cultura Fcondémica, México, 1951,

11 1bid., p. 359.
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Por consiguiente, la nocién del precio de oferta del
capital, la justificacién moral de los beneficios como
un costo necesario de la produccién desaparece y la
estructura entera de la apologética ortodoxa cae por
tlerra.
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"APITULO OGTAVO

LA TEORIA GENERAL
DE LA OCUPACION

Hasta aqui hemos considerado la teorfa ortodoxa del
cquilibrio a largo plazo: la teorfa que se aplica a una
situacién en la cual el volumen de capital se ajusta a
las circunstancias, con una inversién neta igual a cero.
Ll proceso de ajuste del volumen de capital a cualquier
cambio de las circunstancias toma bastante tiempo para
que ocurra. Por tanto, es necesario complementar la
teoria del periodo largo con un analisis de la situacién
en el periodo corto, en el cual el proceso de la acu-
mulacién se esta llevando a cabo.

La teoria ortodoxa del periodo corto nunca fue es-
tablecida con mucha precisién,® pero sus rasgos fun-
damentales parecen ser los siguientes: en cualquier
momento la tasa de beneficio se determina por la pro-
ductividad marginal del volumen de capital en existen-
cia. Al tipo de interés correspondiente a ese tipo de
ganancia, existe cierto ritmo de ahorros que la comu-
nidad hace voluntariamente, y es ese ritmo de ahorros

el que gobierna el ritmo de aumento del volumen de
capital.®

1 Véase Keynes, Teoria general de la ocupacion, el inierés
y el dinero, p. 190, Fondo de Cultura Econémica, México
1951. ’

2 A esta importante teorfa de la tasa de interés, Marshall
superpone una teorfa monetaria, mediante la cual un incre-
mento del volumen del oro reduce la tasa de interés. Pero no
discute el papel que desempefia el volumen de oro en cualquier
momento, al influir en el nivel de la tasa de interés. (“Evi-
dence Before the Gold-Silver Commission”, Official papers, pp.
23, 38, 130.) El fracaso para reducir estas dos teorfas de
la tasa de interés a un sistema congruente, ha sido una fecun-

[86]
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Las controversias que han tenido lugar durante los
ultimos afios acerca de esta teoria giran alrededor de su
aplicacién al problema del desempleo, pero en el esque-
ma ortodoxo la teoria del desempleo casi no existe,
y en su formulaciéon original el uso principal a que se
destinaba la argumentacién era para justificar la des-
igual distribucién del ingreso. Una distribucién inequi-
tativa es favorable al ahorro, puesto que permite con-
centrar grandes ingresos en un reducido nGmero de
personas que pueden saturar su demanda de bienes
de consumo y acumular riqueza sin necesidad de pa-
decer el desagradable apretén del cinturén. Asi pues,
cualquier ataque a la desigualdad, por ejemplo, por
una fuerte imposicién progresiva, se considera peligro-
sa para la sociedad puesto que seca la fuente de acu-
mulacién de capital e impide el progreso econémico.?

Esta argumentacién estd algo alterada, aun consi-
derando sus propios fundamentos. Si concebimos la
sociedad como obligada a elegir entre una mas o me-
nos uniforme distribucién del ingreso, con una corres-
pondiente tasa de acumulacién mayor o menor, es claro
que, escogiendo la tasa mas grande de acumulacién, la
sociedad arroja el peso de la abstinencia no sobre los
individuos que realmiente ahorran y gozan, consecuen-
temente, la posesién de la riqueza, sino sobre acuellos
otros cuyos ingresos hubiesen sido mayores con una dis-
tribuciéon maéas equitativa. Por consiguiente, existe la
fuerte presuncién de que se habria impuesto sobre
la masa de la poblacién una carga demasiado pesada
de abstinencia. Asimismo, aquellos que disfrutan del
beneficio 1o soportan ninguna parte de esa carga. Se

da fuente de confusién entre los sucesores de Marshall. Véase
Teoria general de la ocupacién, el interés y el dinero, p. 179.

3 Véase mi “Economist’s Sermon” (Essays). Marshall no
acepta este punto de vista, sino que sostiene por lo contrario
que una medida de redistribucién “hecha silenciosamente y
sin perturbaciones” puede realments promover el crecimiento
de la riqueza material. Principles, 7a. edicién, p. 230.
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ha dicho, en realidad, que, a la larga, el pobre se bene-
ficia con el ahorro del rico, dado que la acumulacién
aumenta la productividad y el nivel general de vida.
Pero nadie aplaudiria la prudencia del hombre que
arruina la salud de sus hijos por inanicién a fin de
acumular una fortuna para sus nietos.

Y ain mds, si concebimos que la sociedad tolera la
desigualdad con el objeto de estimular el ahorro, es evi-
dente que una gran parte de los ingresos mas altos se
traducen en despilfarro al proporcionar al rico un muy
lujoso nivel de vida. La distribucién inequitativa del
ingreso es un método excesivamente antieconémico para
realizar los ahorros necesarios. El razonamiento de que
la desigualdad se justifica porque promueve el ahorro se
vuelve del revés y se convierte en un argumento en favor
del ahorro corporativo por el Estado, combinado por
una distribucién igualitaria del poder de consumo.

Recientemente, la posicién ortodoxa ha sido atacada
desde un sector completamente diferente. Keynes, en
su Teoria general de la ocupacidn, el interés vy el dine-
70, retd este punto de vista, aceptado integramente por
la opinién ortodoxa, de que el ahorro estimula la acu-
mulacién de capital.

Sefiala Keynes que la teoria que dice que la tasa de
ahorros gobierna el ritino de la acumulacién depeude
del supuesto de una ocupacién plena. Si la ocupacion
plena se halla garantizada, las inversiones en bienes de
capital no pueden crecer a menos que disminuya el con-
sumo de modo que deje en libertad mano de obra
para las industrias de inversiéon. Y toda disminucion
del consumo debe ser compensada por un aumento de
la inversién para absorber la mano de obra que queda
libre. De tal modo, el ritmo de inversiones queda go-
bernado entonces por el deseo de ahorro de la comu-
nidad. Pero la garantia de una ocupacién plena se
encuentra en la teorfa ortodoxa y no en el funciona-
miento real del sistema capitalista. Una teoria que no
deja lugar para el desempleo no puede ser apropiada
para el mundo moderno, aun cuando (lo que es dis-
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cutible) lo haya sido para una etapa anterior del desa-
rrollo capitalista.

En el esquema de Keynes, la tasa de inversion de-
pende no del volumen de ahorros que la comunidad
quiere lograr, sino de la opinién cue los empresarios
se formen de la redituabilidad del nuevo capital com-
parada con el tipo de interés que tienen que pagar
sobre los fondos que piden prestados. Guando los em-
presarios deciden, sca cual fuere la razén, aumentar la
tasa de inversidén, la actividad aumenta y consecuente-
mente aumenta el ingreso. Un incremento del ingreso
conduce normalmente a un aumento en el consumo
de la comunidad, el cual es menor que el incremento
inicial del ingreso; por consiguiente, el ahorro crece
con el ingreso. El ritmo de las inversiones es el que
aobierna el ritmo de ahorros, y no viceversa. El mayor
deseo de ahorrar se manifiesta, en primer término, en
una reduccién del gasto en bienes de consumo. Esto
reduce el ingreso de modo que el aumento de ahorros
no logra materializarse. Y al mismo tiempo se reduce
la costeabilidad de las industrias de bienes de consu-
mo, de tal modo que es mas probable que el ritmo de
las inversiones disminuya y no que aumente. En fin,
aunque el ahorro es condicién necesaria para la acu-
mulacién de capital, no es condicién suficiente. Este
razonamiento coincide con el analisis marxista de la re-
produccién en términos de equilibrio entre las indus-
trias de bienes de consumo y las de bienes de pro-
duccién, y desarrolla la teoria para la cual él estableci6
las bases. La afirmacién de Marx acerca de que el
exceso de la plusvalia sobre el consumo de los capi-
talistas (el ritmo de ahorros) se halla limitado por el
volumen de gastos en nuevos bienes de produccion (in-
version nacional), el excedente de las exportaciones
sobre las importaciones (inversiones en el extranjero)
y la produccién de oro,* se halla reforzada por la ar-
gumentacién de Keynes. Muchos refinamientos y com-

* Véase supra, p. 69.
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plicaciones (por ejemplo, el efecto de los ahorros de la
clase trabajadora, del auxilio a los desocupados y de
los empréstitos gubernamentales) , descuidados por Marx,
estan muy elaborados en la teoria keynesiana, aunque
el planteamiento principal se puede ver muy claramente
en el analisis que Marx hace de la inversién como
“compras sin ventas” y del ahorro como ‘ventas sin
compras’.

Las consecuencias de los ataques de Keynes a la teo-
ria ortodoxa van muy lejos. En primer lugar, destruye
el fundamento de la pretendida justificacion de la des-
igualdad y nos permite contemplar el mostruoso absurdo
de nuestro sistema social bajo un nuevo aspecto.

Inmediatamente después, nos muestra ¢ue no existe,
en el laisser-faire, el mecanismo automético ‘de ajuste
que tiende a prescrvar la ocupacion plena. De acuer-
do con una rama del pensamiento, en la doctrina or-
todoxa, este mecanismo queda asegurado por el libre
juego de la contratacién en el mercado de trabajo.
Cualquier individuo puede conseguir trabajo ofrecién-
dose por un menor salario del prevaleciente en el mer-
cado; los salarios miden la desutilidad del trabajo,® vy
si los obreros en su conjunto optan por un nivel de
salarios seg(in el cual no todos pueden estar ocupados,
el consecuente desempleo es “voluntario”, sin que pue-
da ser considerado, propiamente hablando, como deso-
cupacién.® Este razonamiento descansa en la falacia
de la composicién. Del hecho de que cualquier indi-
viduo pueda obtener empleo reduciendo el salario no
se desprende que los trabajadores como un todo pue-
dan hacer lo mismo. Iste asunto lo discutimos méas
adelante en el capitulo x.

Y, de acuerdo con una segunda rama de la doctrina
ortodoxa, el tipo de interés proporciona un mecanismo
autorregulador. En cualquier momento dado hay una

|
|
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cierta laguna entre el total del ingreso correspondiente
al empleo pleno y el total del consumo. Si vamos a
lograr la ocupacién plena, esta laguna debe llenarse
mediante la inversién. En el esquema ortodoxo, la tasa
de interés se determina por la interaccién de la oferta de
ahorros procedente de la comunidad con la demanda
de ahorros procedente de los empresarios que invierten.
De modo que el tipo de interés tiende a encontrar el
nivel al que los empresarios se hallan dispuestos a inver-
tir Jo suficiente para llenar esa laguna. Pero Keynes
demuestra que, si la tasa de interés falla en equilibrar
la inversion con el ahorro de manera que haya una
plena ocupacién, el ahorro estard balanceado con la
inversién debido a la incapacidad de la actividad para
alcanzar el nivel de la ocupacién plena. Por tanto, el
proceso de igualacién del ahorro y la inversién no ofre-
ce ninguna garantia para la ocupacién plena.

La teoria ortodoxa trata de resolver dos incégnitas
con una sola ecuacién. Keynes ofrece la ecuacién fal-
tante demostrando cémo el tipo de interés depende
de la oferta y la demanda de dinero. Aunque Marx no
presta atencién al andlisis monetario de la tasa de inte-
rés, éste no es incompaiible con su sistema. El opuso,
a la ortodoxa ‘“teoria cuantitativa del dinero” (teoria
que sostiene que el nivel de precios tiende a variar con
la cantidad de dinero en circulacién), el punto de vista
de que la cantidad de dinero en circulacién esta de-
terminada por su demanda, es decir, por el volumen
de negocios, el estado de la actividad econémica y el
nivel de precios.” La diferencia entre la cantidad de
dinero en circulacién y la cantidad en existencia la ab-
sorben los “atesoramientos”. Cuando aumenta la canti-
dad de dinero en circulacién el atesoramiento dismi-
nuye;® en esto estin perfectamente de acuerdo Keynes
y Marx. De acuerdo con el anilisis de Keynes, un au-
mento en la demanda de dinero en circulacién hace

Vol. 1, cap. 11, sec. 2 b,
Vi .

7 2
8 Vol. 1, cap. m, sec. 3 &
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crecer la tasa de interés e induce a los duefios de la
riqueza que tienen dinero liquido a transferirlo a los
valores que producen interés, dejando con ello parte
de sus atesoramientos de dinero en la circulacién activa.

Marx no trata la relacién entre el atesoramiento ¥
el tipo de interés. Observa al interés como un simple
mecanismo mediante el cual la plusvalia se reparte en-
tre el rentista y el capitalista activo. Y, en su opinién,
es 1mposible hacer una generalizacién acerca del coni-
portamiento de la tasa de interés? que se determina
arbitrariamente por el estira y afloja de la fuerza de
contratacién entre prestamistas y prestatarios. Y tampo-
co presta atencién alguna a su influencia sobre los
otros factores de la vida econémica.

En general, y de acuerdo con Keynes, la tasa de in-
terés tiende a decaer cuando la actividad es baja, v
la demanda de dinero en circulacién se reduce. En esa
forma tiende a reducir el incentivo para ahorrar y vigo-
riza el estimulo para invertir cuando la ocupacién decae;
por el contrario, tiende a subir cuando la actividad

aumenta. Asi pues, la teoria ortodoxa del tipo de inte- -

rés como regulador del sistema econdmico conserva atin
parte de su fuerza.’® Sobre esta base ha surgido
una nueva defensa de la posicién ortodoxa que amal-
gama las dos lineas de pensamiento a que nos hemos
referido. Mientras haya desocupacién, segin esta opi-
nién, los salarios monetarios tienden a caer y la caida
de los salarios reduce la demanda de dinero y por
tanto la tasa de interés. De ahi que en cierto sentido
sea formalmente exacto el decir que la desocupacién
tiende a crear su propio remedio.l

Pero, en térininos generales, la tendencia moderna
dentro de la teorfa académica es prestarle poca im-
portancia a la influencia de la tasa de interés sobre el

® Vol. m, cap. xxi.

10 Véase mi Introduction to the Theory of Employment,
p. 82.

11 Véase Pigou, “Money Wages in Relation to Unemploy-
ment”, Economic [ournal, marzo de 1938, p. 156.
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empleo. Por una parte, el tipo de interés a largo plazlc:
varia muy poco con los movimientos en el ‘empleo.f
Y, por la otra parte, aun cuando varie, su 111f11{enc1a
sobre el incentivo para la inversién queda confinada
a la esfera de la construccién de casas habitaciéq y
de los servicios publicos, donde el capital invertido
a largo plazo se encucntra con una demanda compa-
rativamente estable. En otras esferas, la obsolescencia
de las industrias es tan répida y la demanda es tan
aleatoria, que la inversién sélo se hara cuando los rengh-
mientos en perspectiva sean considerablemente superio-
res al tipo de interés, de manera que un gran cambio
ocurrido en éste tenga una influencia minima sobre el
incentivo de las inversiones. Fntonces, aunque los mo-
vimientos de la tasa de interés sefialen la direccién
correcta, su influencia sera demasiado insignificaﬂnte para
regular convenientemente el nivel de las inverS}oxles..

La influencia de la tasa de interés sobre el incentivo
a ahorrar siempre ha sido problematica. La teoria or-
todoxa podria ser parcialmente justificada si fuera posi-
ble demostrar que el ahorro es altamente sensible a los
cambios en la tasa de interés. Pero esta probabilidad,
como ya hemos visto, es demasiado débil para soportar
todo el peso del razonamiento ortodoxo.!®* Por consi-
gulente, de acuerdo con el punto de vista acadérm.co
moderno, parece que la importancia de la tasa de in-
terés fue muy exagerada por la teoria tradicional, y que,
después de todo, Marx no cay6 en grave falta al igno-
rarla por completo.

La critica de Keynes a la teoria ortodoxa se refiere
principalimente al problema de la desocupacién en cl
periodo corto, pero incidentalmente destruye las bases
de la teoria a largo plazo del precio de oferta del
capital. En su esquema, la tasa de interés aparece como
un obstaculo a la acumulacién. Para que un bien de
capital exista en el sistema de laisser-faire, es necesario

12 Kalecki, Essays, p. 114.
13 Véase supra, p. 78.
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que el capital invertido en él obtenga por lo menos una
ganancia igual a la que puede obtenerse por prestar
a interés una suma de dinero igual al costo de aquel
bien. Por lo tanto, el capital debe ser lo suficientemente
escaso para obtener la ganancia necesaria, y cuanto ma-
yor sea el tipo de interés mas escaso serd el capital
Asi, un elevado tipo de interés (debido a la impor-
tancia de su influencia) no sélo retarda la acumulacién
en el corto plazo, sino que reduce el volumen de ca-
pital en el largo plazo. Quiza Keynes exagera la facili-
dad con que las autoridades pueden controlar la com-
plejidad de las tasas de interés (aunque la experiencia
de Gran Bretafia, durante y después de la guerra, nos da
una sorprendente confirmacién de sus opiniones) ;
de cualquier modo, se ve claro que, cuanto menor
sea el éxito de las autoridades para normalizar el tipo
de interés, probablemente serd mayor el volumen de
capital. Por tanto la nocién del tipo de interés como
un elemento necesario del precio de oferta del capital
se ve privada de sus fundamentos.

IL.a ampliacién de la teoria de Keynes al periodo
largo hace que el problema del ejército industrial de
reserva se coloque en primer plano. l.a propensién a
ahorrar y el ritmo de las inversiones determinan en
cualquier momento el nivel de la produccién real. ¥ a
medida que el tiempo pasa, la productividad del tra-
bajo crece y el volumen de empleo correspondiente a
un nivel dado de produccién declina. De ahi que la
técnica de produccién desempeile un muy importante
papel en la determinacién del nivel de empleo.

Finalmente, Keynes justifica la idea de Marx acerca
de que el conflicto crénico entre la capacidad produc-
tiva y el poder de consumo es la causa fundamental de
las crisis. I.a mala distribucién del ingreso restringe el
consumo, aumentando el ritmo necesario de las inver-
siones para obtener la prosperidad al mismo tiempo
que estrecha el campo de las inversiones remuneradoras
al restringir la demanda de los bienes de consumo que
el capital puede producir. Los descubrimientos geogra-
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ficos y las invenciones técnicas abren campos alterna-
dos para la inversién, a la vez que las guerras que s¢
presentan de yez en cuando absorben enormes canti-
dades de capital. Lo que es més, la supervivencia del
sistena capitalista es clara muestra d‘el hecho de que
puede haber largos periodos de rapida acumul.acx.on.
Pero su recurrencia es, en el mejor de los casos, mcier-
ta y cuando el incentivo para inveftir decae la contra-
diccién subyacente entre la capacidad de produccion
y la de consumo se pone de manifiesto en ff)rrpa de
despilfarro y miseria, lo cual se hace mas y més intole-
rable al tiempo que sus causas se hacen mas evidentes.
La teoria keynesiana ofrece un fuerte respaido. a la
afirmacién marxista de que “el verdadero limute de
la produccién capitalista es el mismo capital”.1* .

Los economistas marxistas en general sc han dedica-
do a bordar sobre el elemento del subconsumo que
existe en la teorfa de Marx, y Rosa Luxemburgo,
que lo desarrollé més claramente, es generalmente con-
siderada como herética. Debido a que las teorfas del
subconsumo han estado asociadas a un intento de refor-
ma méas bien que a uno de revolucién ~ﬂd(“3ntro de ula
opinién de que el capitalismo puede fun(flonar satis-
factoriamente - se las considera incompatibles con el
credo marxista.

La asociacién de la teorfa del subconsumo con el
deseo de mantener la iniciativa privada y con el horror
por la revolucién, estd ejernplifica.da, una vez mz’t‘s‘, en
Keynes, quien considera su propia teoria como —Ino-
deramente conservadora en otros respectos”,!S y encuen-
tra que la filosofia de Gesell es mas atractiva que la
filosofia de Marx.?® Pero esta asociacién es superficial,
pues la mala distribucion del ingreso se encuentra tan
hondamente arraigada en el sistema capitalista como
creia Marx que lo estaba la tendencia decreciente del

14 Vol. m, cap. xv, sec. 2, p. 248. )

15 Teoria general de la ocupacion, el interés y el dinero,
p- 362.

16 Ibid., pp. 340-341.
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tipo de ganancia, la cual no puede ser eliminada
sin modificaciones drésticas en el sistema. El asunto de
la revolucién como opuesto a la reforma se puede de-
fender tanto sobre la base del analisis que se hace en el
volumen 1 de El capital como del que se hace en el vo-
lumen 1.

APITULO NOVENO
LA COMPETENCIA IMPERFECTA

La experiencia de las condiciones de depresién en el
periodo comprendido entre las dos guerras, que dio ori-
gen a la teoria keynesiana de la ocupacién, condujeron
a drasticas modificaciones en la teoria ortodoxa de los
precios.

La teoria ortodoxa se basa en el supuesto de la com-
petencia perfecta. Bajo estas condiciones ningan produc-
tor individual puede afectar el precio de sus mercancias
alterando el ritmo de produccién. Cada productor trata
de llevar al maximo sus beneficios produciendo a un
ritmo tal que su costo marginal sea igual al precio.
El costo marginal, por otra parte, se define como el
aumento que registran los costos totales debido al au-
mento de una pequenia unidad en la produccién. En el
periodo corto, con un equipo de capital dado, el costo
marginal es igual al costo primo marginal; siendo el
aumento de¢ gastos por concepto de salarios, materias
primas, energia y desgaste motivado por una pequeila
unidad de incremento de la produccién. Por tanto, el
precio, en cualquier mornento, es igual al costo primo
marginal, y el excedente de las entradas sobre los cos-
tos primos totales, que incluye costos indirectos y ganan-
cias, es igual al costo primo marginal menos el costo
primo medio multiplicado por la produccién.

Ahora bien, en la industria manufacturera, por regla
general, el costo primo comienza a elevarse rapidamen-
te, a medida que aumenta la produccidn, sblo cuando
se estd préximo a la plena capacidad de produccién
del equipo. Se sigue de esto, en competencia perfecta,
que cualquier empresa que funciona por abajo de su
plena capacidad de produccién debe estar perdiendo

[97]
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la totalidad de sus costos indirectos, y por tanto no
hay razén para que continiie produciendo.! Por tanto,
bajo condiciones de competencia perfecta la norma debe
ser: capacidad plena de produccién o ninguna produc-
cién. Pero, realmente, la plena capacidad es una rareza
aun en tiempos de prosperidad general, en tanto que
la depresién normalmente es causa de una caida del
ritmo de la produccién en todas las empresas y no de
una interrupcién completa de los trabajos de algunas
empresas, pues al lado de éstas existen algunas produ-
ciendo a plena capacidad. Se puede ver de todo esto
que en la realidad la competencia perfecta para vender
mercancias no puede ser la regla, y que el exceso de
precio sobre el costo primo no puede ser explicado tGni-
camente por la diferencia entre costo primo marginal
y costo primo medio.

Para resolver esta dificultad se desarrollé un nuevo
.tipo de analisis. En éste, se supone que el productor
individual no estid obligado a observar un precio en
sus mercancias sobre el cual no tiene influencia, sino
que, por el contrario, puede vender un incremento sobre
su produccién tnicamente si disminuye su precio o
acepta mayores costos de venta por concepto de publici-
dad, etc. Il sacrificio de precio que se requiere para
que un pequefio incremento del ritmo de su produc-
ci6n pueda venderse (sin prestar atencién a los costos
de venta), se representa como dependiente de la ne-
cesidad de la demanda de su producto particular, esto
es, de la relacién entre el cambio proporcional de sus
ventas y el cambio proporcional en el precio. Sus bene-
ficios serdn maximos cuando el precio sea igual al costo

- . - g
marginal multiplicado por | donde ¢ es la elastici-

o

dad de la demanda de su producto. Por ejemplo, si ¢

1 Marshall estaba consciente de esta dificultad, y para re-
solverla hacia uso de la competencia imperfecta bajo la arti-
mafia de un “temor de dafiar el mercado” (Principles, Ta.
edicién, p. 375). .
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es igual a 3 (el aumento proporcional en las ventas es
tres veces el descenso proporcional en el precio), el pre-
cio excede al costo marginal en un 50%. Esto nos da
una explicacién del excedente del precio sobre el costo
primo, que no depende de la diferencia entre el cos-
to primo marginal y el costo primo medio.

Es necesario tomar en consideracién la imperfeccion
del mercado de trabajo lo mismo que del mercado de
mercancias. En el analisis ortodoxo de la competencia
perfecta, cada empresario individual tiene que enfren-
tarse a un nivel dado de salarios independientemente
del volumen de trabajo que emplea, puesto que ese
volumen es una proporcién demasiado pequena del con-
junto para afectar el nivel de salarios. El empresario, de
acuerdo con dicho anélisis, ofrece ocupacién hasta un
punto en el cual la productividad marginal del trabajo
(el aumento de valor de la produccion dehdo al em-
pleo de un trabajador mis), caeria por abajo del nivel
de salarios si fuesen empleados méas trabajadores. La
productividad marginal es, pues, igual al salario.

Esta descripciéon de la competencia perfecta en el
mercado del trabajo estid todavia més alejada de la rea-
lidad que la competencia perfecta en la venta de bienes.
Donde los trabajadores no cstan organizados, cada pa-
tréon tropieza probablemente con un grupo de trabaja-
dores que tiene pocas o ninguna alternativa de trabajar
para él, de modo que se ven obligados a aceptar el
salario que se les ofrece, pero si quiere atraer obreros
de otros campos tendrd que ofrecer salarios mayores.
Por eso, conviene a sus intereses proceder de acuerdo
con los principios del monopsonio (monopolio en la
compra) y confinar su oferta de empleo a los trabaja-
dores que pueda conseguir al menor costo posible to-
mando en cuenta su eficacia.

Cuando la contratacién colectiva es lo normal, los
salarios se fijan mediante acuerdos para la industria
en general, de modo que puede decirse que cada em-
presario toma el namero de obreros que logre igualar
la productividad marginal y el salario, de acuerdo con
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las normas de la competencia. Pero todavia tenemos
que prestar atencién al monopsonio general de todos los
empresarios considerados como clase, lo cual no es me-
nos importante hoy en dia de lo que era cuando Adam
Smith observé que “los patrones, siempre y en todo
lugar, mantuvieron una especie de concierto tacito,
pero constante y uniforme, para no elevar los salarios
por encima de su nivel actual”.? La productividad
marginal del trabajo para el empresario individual tien-
de a ser mayor que el salario siempre que, con ob-
jeto de comprimir la ocupacién hasta el punto en que
la productividad marginal llega a ser 1gual que el sala-
rio, sea necesario ofrecer mas por el trabajo frente a
otros empresarios: ‘‘accién extraordinariamente impo-
pular, y Jque] implica un reproche, a quien asi procede,
por parte de sus colegas y vecinos”.

De acuerdo con este anilisis la mayor influencia so-
bre la parte que corresponde al trabajo en el producto
total es el grado de imperfecciébn de la competencia
en la venta de bienes y en la contratacién dc trabajo.
En cada etapa de produccién, desde las industrias de
materias primas hasta la venta al detalle, los vendedo-
res representan una tajada del costo primo goberna-
do por la elasticidad de la demanda en el mercado, y la
tajada en cada una de las etapas entra a formar parte
del costo primo en la siguiente. En el mercado de bie-
nes de consumo es relativamente pequefio el ndmero
de vendedores que se enfrenta con un gran nimero de
compradores, de modo que la imperfeccién de la com-
petencia opera a favor de los vendedores. En el mer-
cado de trabajo la posicién es la contraria. La participa-
cién que corresponde al trabajo en la produccién total
se determina por el movimiento de las piedras inferior y
superior del molino del monopolio y del monopsonio.

Todo esto que hemos explicado sobre el problema se
parece mucho a la teorfa de Lexis, citado por Engels

2 Riqueza de las naciones, cap. vii, p. 65; Fondo de Cul-
tura Econdémica, México, 1958.
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en el prologo del volumen m de El mpitalﬁﬁ “Los'ven-
dedores capitalistas, el productor de materias primas,
el fabricante, el comerciante al por mayor, el pequeno
comerciante, obtienen ganancias en sus Negoclos ven-
diendo mas caro que compran, es decir, recargando en
un cierto tanto por ciento el precio propio de cos-
to de sus mercancias. El obrero es el unico que no
puede imponer este recargo de valor, pues su desfavora-
ble situacién frente al capitalista, le obliga a vender su
trabajo al capitalista por el precio que le cuesta a él
mismo, o sea, por el sustento necesario. .. Pero estos
recargos de precio se mantienen integramente frente a
los obreros asalariados como compradores y determi-
nan la transferencia de una parte del valor de la pro-
duccion total a la clase capitalista.” Engels da su apro-
bacion (auncque a regafadientes) a esta formulacuj)n
que, como él dice, “conduce practicamente a los mnis-
mos resultados que la teoria marxista de la plusvalia”.
Asi es como Lexis establece un puente entre Marx y
la teoria moderna,

Pero micntras exista una cierta afinidad moral entre
la teoria moderna y el analisis marxista,* formalmente
son muy diferentes. Dentro del cnadro de Marx, la

% Vol. w1, pp. 13-4.

4 Fs curioso observar la trasmutacién de la nocién de “ex-
plotacién” que tiene lugar bajo la influencia de_ la teoria
moderna. En el marco ortodoxo, el trabajo es “explotado”
cuando (debido a la influencia del monopolio) recibe_x_nul sa~
lario menor que aquel que habria de recibir en condiciones
de competencia perfecta (véase supra, p. 42); dentro del cua-
dro marxista el trabajo es explotado en la medida en que el
capital gana un rendimiento neto. En el mode.rno, todo el
conjunto, no sélo el interés y el beneficio neto, sino que tam-
bién los costos indirectos, es, en un sentido formal, una ga-
nancia monopolica y, por consiguiente, en el sentido ortodoxo
es el resultado de la explotacidén, aunque una parte cubra los
costos necesarios de la produccién. Las consideraciones mora-
les y analiticas llegan a confundirse inexplica,blemer{te. 'El pro-
blema surge debido a que se intenta aplicar el criterio de la
competencia perfecta a un mundo en el que nunca existe en
la forma pura en que se describe en los libros de texto.
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subcapacidad de funcionamiento es imposible, y el limi-
te de la producciéon de cualquier negocio se establece,
no por la imperfeccién del mercado, sino por la capa-
cidad del capital. La teoria moderna sefiala muchos de-
fectos relativamente menores del capitalismo que Marx,
preocupado por asuntos de mayor importancia, decidié
ignorar.

La teoria es suficientemente buena para una discu-
sién general de la naturaleza del sistema. Pero sus fun-
damentos son demasiado endebles para soportar una su-

perestructura de andlisis exacto. Para el economista ;—6—1
es una férmula magica, pero para el hombre de nego-
cios la elasticidad de la demanda de su producto es un
concepto muy vago en el mejor de los casos. Sélo pue-
de descubrirse mediante el sistema de prueba y error,
por instinto o por adivinacién. El método de la prueba
y el error es peligroso. La prueba puede implicar una
reduccién de precios que puede seducir a los consu-
midores y “‘echar a perder el mercado”, por provocar
un resentimiento cuando vuelvan a subir los precios.
Y el error implica pérdida. Cuando los tiempos no son
muy malos el hombre de negocios se contenta con que
lo dejen tranquilo. El instinto y la adivinacién proba-
blemente no le ensefiardn mas que a hacer lo nismo
que los demas. E] margen de las utilidades brutas o la
tajada del costo primo, por consiguiente, quizd depen-
dan en mucho de accidentes histéricos o de opiniones
convencionales entre los hombres de negocios acerca de
lo que es razonable. Y cualquier modelo de comporta-
niiento que se establezca dentro de un grupo imperfec-
tamente competitivo ofrece un resultado estable. En la
medida en que todos se adhieren a las mismas conven-
ciones, cada uno puede obtener su parte del mercado,
e imaginar que estd actuando con las estrictas reglas
de la competencia, aunque de hecho el grupo- como un
todo, con una colusién inconsciente, impone un modera-
do grado de condicién monopdlica sobre el mercado.

LA COMPETENCIA IMPERFECTA 103

El margen de utilidad bruta, sea cual fuere el modo
en que se determine, siempre puede expresarse en tér-

. , & . . .
minos de la férmula ~7s por ejemplo, si en un cierto
e___

caso el precio es igual al costo de primo mas un 50%
de ese mismo costo, podemos decir que el productor de
que se trata actia como si creyera que la elasticidad
de la demanda en su mercado es igual a 3: pero si
decimos esto, no afiadimos nada a nuestro conocimien-
to de cémo se determina el margen de utilidad bruta.

La argumentacién anterior se aplica a todo el fun-
cionamiento de una industria mas o menos competitiva.
Donde impera claramente el monopolio, o donde un
grupo de mercancias es producido por unas cuantas
empresas poderosas, hay un gran margen para las va-
riaciones individuales de politica, y es dificil hacer algu-
na generalizacién acerca de cudl gobierna el margen de
ganancia por unidad de produccién.

Todo esto abre una considerable brecha en la suave
superficie de la teoria ortodoxa del valor y parece que
la ciencia econdémica todavia no ha resuelto su primer
problema: ;qué es lo que determina el precio de una
mercancia?

En su primera formulacién de la teoria del valor,
Marshall escribia: “La gran ley fundamental de la cien-
cia econémica” es aquella en la cual los “productores,
gobernados al influjo de la libre competencia por sus
respectivos intereses, tratarin de regular de tal modo
la cantidad de mercancias que se produce para un
mercado dado durante un periodo determinado, que
esa cantidad sea justamente la que pueda encontrar, en
general, compradores a un precio remunerativo”:5 el
precio remunerativo viene a ser definido como aquel
que produce un heneficio normal al capital. Esta aser-
cién puede tomarse en dos senticos diferentes. Puede
significar que cada productor, gobernado por los célcu-
Jos que le dicta su propilo interés, tratard en todo mo-

5 Pure Theory of Domestic Values, p. 3.
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mento de obtener el maximo de ganancia sobre su ritmo !

ordinario de produccibén, equilibrando el costo margi-
nal con la ganancia marginal. Esta interpretacién ha
sido llevada hasta su tltima conclusién por los mo-
dernos economistas académicos, pero, como hemos visto,
nos deja empantanados en el margen de la ganancia
bruta convencional.

La otra interpretaciéon es Ja de que cada productor

trata de fijar, no el precio al cual maximizaria sus.

ganancias ordinarias, sino el precio que, a la larga, sera
remunerador. Esto parece a primera vista correcto, pero
da por completamente resuelta Ja cuestién de las ga-
nancias normales, acerca de las cuales, como ya hemos
visto, los economistas académicos fallan al tratar de
formular una teoria que sea aceptable en el mundo
real. Atn mas, incluso considerando que la cuestién
de las ganancias normales estuviera resuelta, todavia
quedaria por investigar qué nivel de utilizacién del
equipo es el normal a largo plazo. Hablando en térmi-
nos generales, cuanto mas bajo sea el nivel de utiliza-
c16n, en los afios buenos y en los malos, mayor sera
el margen de ganancia bruta requerido para propor-
cionar cualquier nivel dado de beneficios. Pero cuan-
to mayor sea el margen de utilidad bruta, si las demas
cosas permanecen iguales, mas bajo serd el nivel de
utilizacién, pues dadas las fluctuaciones posibles de la
demanda, el volumen de capital que busca ocupacién
en la industria estd gobernado por el margen de uti-
lidad bruta establecido en el mercado, y el volumen
de capital empleado influye sobre la utilizacién media
por unidad de capital. Los tres determinantes, benefi-
cio por unidad de produccién, beneficio por unidad de
capital y capital por unidad de produccién, estan todos
interrelacionados de modo que todo el analisis se di-
suelve en un montén de dudas.

El supuesto de Marx de que el capital siempre se
usa a toda su capacidad desenreda la marana. Pero
como hemos visto, su andlisis no dice mas de Jo que la
teoria de que la parte que corresponde al trabajo en
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la produccién depende de la fuerza de contratacién.
El grado marxista de cxplotacién y la férmula acadé-

. t .
micg, --—- { proveen, cada uno por su parte, un simple
8._.__

modo de resumen para representar el resultado de to-
das las fuerzas que intervienen en la distribucién del
producto entre el trabajo y el capital. Ninguno es una
fuerza independiente en si misma y ninguno da una ley
sencilla y coherente de la distribucién del ingreso.

De todas formas, una ley empirica de la distribucién
queda mejor establecida que la mayor parte de las
generalizaciones econémicas. En una gran variedad
de lugares y momentos, los estadigrafos han encontrado
una notable constancia de la parte proporcionada que
corresponde al trabajo en la produccién considerada
como un todo.® Las variaciones que tanto los econo-
mistas académicos como Marx podrian esperar a priori,
entre e] auge y la depresién, y en el largo plazo como
resultado de los cambios técnicos, no logran aparecer
en cifras. ‘

La teoria marxista puede ofrecernos la explicacién
de que el desarrollo de la fuerza sindical ha sido su-
ficientemente rapida para impedir que aumente el gra-
do de explotacién paralelamente al crecimiento en la
productividad del trabajo,” mientras que la teoria aca-
démica sugiere que el crecimiento secular del monopo-
lio ha sido justamente neutralizado por una reduccién
relativa en los precios de las materias primas.® A am-
bas explicaciones les falta algo, y el misterio de las
constantes participaciones relativas sigue siendo un repro-
che a Ja economia tedrica.

¢ En el caso de Gran Bretafia y Estados Unidos, la prueba
se encuentra sintetizada por Kalecki, Fssaps, pp. 14-8.

7 Véase supra, p. 34

8 Kalecki, Essays, p. 33.




CAPITULO DECIMO
SALARIOS REALES Y NOMINALES

El desarrollo moderno de la economia académica, co-
mo ya hemos visto, se aleja de la ortodoxia y se acer-
ca a Marx. Pero, en un aspecto, el movimiento ha ido
exactamente en el sentido contrario. En el asunto de la
relacion de los cambios entre log salarios monetarios
y los cambios en los salarios reales, y de los cambios
entre los salarios reales y los cambios en la ocupacién,
Marx y los ortodoxos permanecen unidos y opuestos a
la teoria moderna.

Hablando en términos generales, en el sistema orto-
doxo se daba por supuesto, sin pensarlo mucho, que
una elevacion del tipo de salario nominal lograda por
un acuerdo entre patronos y trabajadores, implica una
clevaciéon mas o menos proporcionada de los tipos de
salarios reales,! y que un crecimiento en los salarios
reales causa un aumento en el desempleo. En una in-
dustria determinada los trabajadores obtienen un mayor
salario real cuando crecen sus salarios monetarios, pues
aun cuando el producto de la industria lo consuman
los trabajadores, un aumento en el precio seguido de un
aumento en los costos de los salarios sélo provocara
una pequena reduccién del poder de compra del di-
nero, de modo que los trabajadores de esa industria
obtienen un provecho en tante que la pérdida corres-
pondiente se esparce ligeramente sobre el resto de la
comunidad. Podemos ver, de nuevo, que en un solo
pais una elevacién general de los salarios monetarios,
aun cuando esté acompafiado de una subida de precios

1 Véase Pigou, “Real and Money Wage Rates in Relation
to Unemployment”, Economic Journal, septiembre de 1937,
p. 405.
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equivalente, deja inalterables los precios de los bienes
de importacién en el primer momento, de modo que da
lugar a cierta elevacién de los salarios reales en el pais
considerado. No parece que los economistas ortodoxos
fueran mucho maés alld de este punto en su investiga-
¢ién, ni tampoco que se hayan planteado el problema
de lo que sucede cuando ticne lugar una elevaciéon de
los salarios nominales dentro de un sistema cerrado, es
decir, sin comercio internacional.

No hay duda de cuél deberia haber sido la respuesta.
Segtin los supuestos ortodoxos de la competencia perfec-
ta, el costo primo marginal es igual al costo del salario
marginal en un sistema cerrado. Y una elevaciéon pro-
porcional igual de todos los salarios nominales debe
conducir, obligadamente, a la misma elevacién propor-
cional del nivel de precios que corresponde a un ritmo
determinado de produccién. Se deduce de esto que,
excepto que ocurra algo que altere la tasa de produc-
citn, los salarios reales permaneceran inalterables cuan-
do los salarios monetarios suben: Pero esta proporciéon
no tiene fundamento en los escritos ortodoxos. Por el
contrario, siempre se supuso que el acuerdo sobre los
salarios monetarios determina el salario real, y esto
no cambié hasta que Keynes atacé ¢l supuesto y se
comenzd a discutir el problema.?

Se suponia que un crecimiento en los salarios reales
reducia la produccién en el periodo corto (aunque aqui
el argumento era excesivamente vago), mientras que
en el periodo largo se le consideraba como un estimulo
para la sustitucién de mano de obra por capital, y por
tanto, reducia la ocupacién por unidad de produccién.
Por eso se opinaba que los sindicatos, al rehusar acep-
tar un salario equivalente al producto marginal del
total de la fuerza de trabajo, pueden dar lugar a que

2 El reto fue aceptado por el profesor Pigou (T'he Theory
of Unemployment, p. 101), pero su tltimo tratamiento del
problema (FEmployment and Equilibrium) es sustancialmente
el mismo de Keynes.
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una parte de ésta quedara desocupada interfiriendo el
mecanismo natural y autorregulador del laisser-faire,
al cual se le consideraba capaz de asegurar un empleo
pleno en ausencia de toda interferencia.

Marx va todavia mis lejos que los econormnistas orto-
doxos, puesto que sostiene explicitamente que un cre-
cimiento en los salarios monetarios no tiene efectos sobre
el nivel general de precios. “Una subida general de los
salarios hace que suban los precios de las mercancias
producidas por las ramas industriales en las que pre-
domina el capital variable y que bajen, cn cambio,
los de aquellas en que predomina el capital constante
o el capital fijo.”?

Para el argumento de Marx es esencial que el creci-
miento en los salarios que llega cuando el ejército in-
dustrial de reserva es pequefio, y fuerte el poder de con-
tratacién de los trabajadores deberfa ser un crecimiento
en los salarios reales y no un simple crecimiento de los
salarios monetarios que se compense con el crecimiento
en los precios. Como hemos visto,t sostiene que el
ejéreito industrial de reserva tiene la tendencia a con-
traerse y expandirse ciclicamente. CGuando el volumen

3 Vol. 1, cap. xvi1, sec. 1, p. 305. En este caso Marx es-
taba evidentemente pensando en términos del periodo largo.
Su opinién es que, cuando suben los salarios, en el primer
momento los precios permanecen inalterables (véase infra,
p- 111), de manera quc las ganancias se reducen en una canti-
dad igual a aquella en que suben los salarios. Por consiguiente,
el tipo de ganancias cae mds en aquellas industrias en que el
costos de los salarios representa la proporcidon mas elevada,
de los costos totales. Por tanto, estas industrias se contraen,
mientras que aquellas en que las ganancias aumentan relati-
vamente se expanden. Por eso los precios suben en el primer
grupo de industrias y caen en el segundo, hasta que el tipo
de ganancia vuelve a ser igual en toda la industria a un nivel
nuevo e inferior. Si esta interpretacién es correcta, todo el
argumento descansa en el supuesto que se mnecesita compro-
bar. Esta suposicién habla de las consecuencias de una subida
en los salarios reales pero no hace nada por comprobar que
los salarios reales creceran.

4 Véasc supra, p. 53.
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de capital es grande, en relacién con Ja oferta de tra-
bajo, el margen de desocupacién se reduce y los salarios
aumentan. La elevacién de salarios contrae la plusvalia
v hace caer el ritmo de la acumulacion. El ejército 1n-
custrial (alimentado con el crecimuento natural de la
poblacién y con la apertura de nuevos campos para la
explotacién capitalista) ticne entonces tiempo para en-
orosar con relacién al volumen de capital, mientras que
los inventos que economizan trabajo reducen el volumen
de ocupacién ofrecido por un volumen determinado de
capital. Asi aumenta el desempleo y los salarios caen
de nuevo. fste es el ciclo que Marx identifica con el
ciclo econémico decenal.®

Esta identificacién es un error. La crisis del ciclo
econbinico se scfiala por una caida en el total de la
produccién, pero no hay ningn punto en el ciclo de
Marx en el cual la produccién caiga. En su esquema,
el total de la produccién estd determinado por el volu-
men de capital; el problema de la realizacion de la
plusvalia no surge, ni se plantea la cuestibn de la de-
ficiencia de la demanda efectiva, y en esta parte del
razonamiento de Marx, la ley de Say conserva todo
su poder. Cuando los salarios reales aumentan, dismi-
nuye el ritmo de acumulacién de capital (el cual esta
oobernado por Ja masa de plusvalia), pero la pro-
duccién total, los bienes de consumo vy los de produc-
ciébn en su conjunto, no disminuyen. Si la técnica per-
manece inalterable, el total del empleo también se
mantiene, aunque tenga lugar un incremento relativo
de la mano de obra disponible. Mientras que, con las
invenciones, pucde presentarse una caida gradual de la
ocupacién a medida que las viejas maquinas son rem-
plazadas por las nuevas, que requieren menos trabajo
para elaborar una produccién determninada.  Dsto es
aloo completamente distinto del ciclo econdmico. La
diferencia estd en que, en el cuadro de Marx, la decli-
nacién del ritmo de acumulacién se debe a una con-

5 Vol. 1, cap. xx1u, sec. 3.
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traccién del fondo del cual se hacen los ahorros, y no a
una debilitacién del incentivo para invertir.®

.Debe haber realmente un ciclo del tipo que Marx
analiza, Pero, si es asi, debe ser de un periodo mucho
mas largo que el ciclo econémico decenal (que él mis-
mo, en un contexto diferente, relaciona con el ritmo de
las inversiones 7), puesto que depende de los cambios
de volumen de capital y de la composicién de ese vo-
lumen, y estos cambios deben ser lentos con relaciéon a
los cambios en la tasa de inversiéon que marcan el ciclo
econémico. El funcionamiento del ciclo a largo plazo
de Marx no ha sido descubierto por los estadigrafos,
pues, si existe, se halla inmerso en los movimientos mu-
cho mas violentos del ciclo econémico y se perturba por
el cimulo de invenciones debidas al progreso de la
ciencia y las debidas a las guerras, por los descubrimien-
tos geograficos y por otros accidentes de gran importan-
cia que no estadn directamente conectados con la escasez
de trabajo, o que, de todas formas, no pueden reducirse
a una simple relacién con ella.

La confusién entre el ciclo de perfodo largo, que pue-
de encontrarse en un mundo sujeto a la ley de Say, y
el ciclo de perfodo corto de la demanda efectiva explica
la ambigiiedad de la actitud de Marx frente al proble-
ma del subconsumo. A veces acepta la ley de Say y
otras la repudia. Cuando termina la fuerza de la ley
de Say y domina la demanda efectiva, la pobreza de

" los trabajadores es, entonces, la causa final de toda crisis
real. ; Debemos concluir de esto que una crisis podria
aligerarse por un incremento en el poder del consumo
de los trabajadores? Si la ley de Say es valida la res-
puesta sera negativa. Con un total dado de produccidn,

% Como hemos hecho notar antes (p. 50, n. 3), Marx es-
cribe a este respecto que Ja “acumulacidn se amortigie al
subir el precio del trabajo, si esto embota el aguijén de la ga-
nancia”. Pero esta referencia al incentivo para la Inversién
es una aberracién {rente al resto de la argumentacién v drhe
ser considerada como un ejemplo aislado de sentido comin.

7 Véase supra, p. 6S.
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mayores salarios reales significan menores utilidades, y
menores utilidades —suspéndase nuevamente la ley—
significan crisis. -
Cuando Marx trata de demostrar que un car.nb1o.en
los salarios monetarios altera, no el nivel de prectos, s1no
la tasa de explotacién, parece hallarse en con't,radlccmn
con su propio argumento de que una clevacidn en”los
salarios reales provoca una declinacién en la produccion.
T4 subida de los salarios traerd como consecuencia
una mayor demanda de articulos de ’primer?’ necesidad
por parte de los obreros. Y aumentard también, aunque
en menor grado, su demanda de articulos de lujo o se
iniciara su demanda de objetos que antes no entr.aban
en la 6rbita de su consumo. La demanda repentina 'y
en mayor escala de articulos de primera necesm}ad hara
subir incondicionalmente, de momento, sus preclos. Con-
secuencia: una parte mayor del capital §0c1al se em-
pleard en la produccién de articulos de primera necest-
dad y una parte menor en la de artﬂicu!os .de lujo, pues,to
que bajara el precio de éstos al disminuir la 1’)1}15‘]?[118,,
disminuyendo con ella la demanda de los ca.pltah,stas
en este terreno. Y aunque los obreros adquieran articu-
los de lujo, la subida de sus salarios —en es.ta exten-
sibn— no repercute sobre el aumento de precios de di-
chos articulos, pues lo tnico que hace es desplazar: los
compradores de esta clase de mercancias. En l’a misma
proporcién en que aumenta el CONSUMo de articulos de
lujo por parte de los obreros, disminuye .el consumo d(j
estas mercancias por parte de los capitalistas. Voila
tout. Tras algunas oscilaciones, sigue oscilando una ma-
<o de mercancias del mismo valor que antes.” 8 '
No hay aqui referencia alguna a la derpanda dg bie-
nes de inversién, pero es evidente que h‘}arx considera
que las inversiones contintian en la medida en que lo
permite la declinacién de la plusvalia, pues habla de’ un
nuevo capital que abandona las industrias de los articu-
los de lujo y se dirige a las de bienes que consumen los

8 Vol. 11, cap. xvi, sec. 1, p. 304.
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trabajadores. Para completar el cuadro deberia ensefiar
que la produccién de bienes de produccién, lo mismo
que la de los de lujo, cae al par que la caida de la
plusvalia. Pero la reduccién de los gastos de los capita-
listas —en articulos de lujo, lo mismo que en bienes de
produccién— se encuentra perfectamente compensada
por el aumento de los gastos de los trabajadores, y no
existe indicio de que el alza de los salarios reales re-
duzca la produccién total. Esta linea de argumentacién
es congruente con su teoria de las fluctuaciones a largo
plazo del ejéreito industrial de reserva, porque precisa-
mente, tanto en este razonamiento como en la teoria del
ejército industrial, el problema de la demanda efectiva se
igr.lora y adquiere todo su poder la ley de Say. Por esta
nmusma razon es incompatible con la teoria de que una
elevacién de salarios precipita la crisis.

Marx estaba al tanto de que una elevacién general
de salarios monetarios (en un sistema cerrado) simple-
mente eleva los precios pero deja inalterables los salarios
reales. Pero su réplica es bastante débil: “Si dependiese
de los productores capitalistas el subir a su antojo los
precios de sus mercancias, podrian hacerlo y lo harfan,
indudablemente, sin necesidad de subir los salarios”.?

Este argumento es exactamente igual de convincente
que el que sostiene que una elevacién en el precio del
algodén en rama no tiene efecto alguno sobre el precio
de las telas. Bajo condiciones de competencia ningtin
productor puede elevar sus precios, a menos que todos
hagan lo mismo, pero si los costos se elevan para todos,
todos pueden clevar sus precios, Marx sigue diciendo:
“La clase capitalista no se opondria jamas a los sindica-
tos, puesto que podria hacer siempre y en cualesquier
circunstancias. . .: aprovecharse de cualquier alza de
salarios para aumentar en una proporcién mucho ma-
yor los precios de las mercancias, es decir, para obtener

4 N -
% Vol. n, cap. xvi, sec. 1, p. 304, El mismo argumento
se sostiene en Valor, precio y genancia. '
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mayores ganancias”.'® Este argumento olvida el con-
flicto de intereses entre los capitalistas. Cada uno se be-
neficia por la elevacién de los salarios que pagan sus
rivales vy se perjudica por el aumento de salarios que
debe pagar él mismo. Cada grupo tiene interés especial
en resistir ante el sindicato particular con el cual tiene
que transar, y del hecho de que cada uno, scparada-
mente, tenga interés en que se reduzcan los salarios, no
se deduce que todos colectivamente sufran por una ele-
vacién de los mismos.

Para una generacién criada bajo la influencia de la
“viciosa espiral” de los salarios y de los precios, la opi-
nién de Marx de que una elevacién de los salarios mo-
netarios deja inalterados los precios parece perfectamen-
te contraria al sentido comin. Sin embargo, es facil
entender como Marx la llegd a adoptar. Tl punto de
vista de que el crecimiento en los salarios causa un co-
rrespondiente aumento en los precios fue usado para
demostrar que el acuerdo sobre los salarios no puede in-
fluir en los salarios reales y que consecuentemente “los
sindicatos tienen un efecto perjudicial”.** Sin embargo,
Marx tenia un buen motivo para sostener el punto de
vista de que los salarios no influyen en los precios, y
como tal era la opinién ortodoxa corriente, no tuvo
ninguna dificultad en aceptarla.

Desde entonces la posicién se ha invertido. En el afio
1930 los opositores del sindicalismo eran los que soste-
nian que la principal causa de la depresién era la obsti-
nada terquedad de los trabajadores para aceptar una
reducci6n en los salarios. Si un incremento en los salarios
no conduce a un incremento en los precios, una caida
de los salarios tampoco debe de reducirlos. Por tanto,
una reduccién de costos aumentari las ganancias y pon-
drd en movimiento nuevamente las ruedas de la ac-
tividad industrial. A este punto de vista Keynes opuso
su argumento de que una reduccién de salarios se di-

10 Vol. 1, cap. xvi, sec. 1, p. 304,
11 Marx-Engels Correspondence, carta ntim. 83.
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solverifa en una calda de precios, sosteniendo que los
sindicatos “son por instinto economistas mas razonables
que la cscuela clasica”,!? puesto que se resisten a la
reduccién de salarios cualquiera que sea la fuerza que
las condiciones de la depresién dejen a su disposicion. Es
imposible imaginar a Marx leyendo la Addenda to the
Macmillan Report on Finance and Industry y encon-
trando al profesor Gregory mas simpatico que a Keynes.

Pera la cuestién no puede establecerse a base de sim-
patia, y un analisis exacto de los efectos de los cambios
en los salarios monetarios sobre el empleo es extremada-
mente complicado. Bajo condiciones de competencia
perfecta, un cambio proporcional igual de todos los sa-
larios (dentro de un sistema cerrado) tiene que condu-
cir al mismo cambio proporcional del nivel de precios
de una producciéon dada. Pero, en realidad, la compe-
tencia perfecta no prevalece, y un cambio en los sala-
rios puede alterar la relacién entre precios y costos pri-
mos. Muchos precios no reaccionan inmediatamente
frente a un cambio en el costo de los salarios y esto es
generalmente cierto en las rentas de las casas habitacién,
que tienen un papel importante en la determinacién del
valor real del salario monetario. Parece razonable su-
poner, por tanto, que una subida en los salarios moneta-
rios, conducird normalmente a una elevacién en los sa-
larios reales, al mcnos, durante un tiempo después de
que la primera ocurra.'?

Pero 1a etapa siguiente de la argumentacién ortodoxa
no es tan evidente. Los salarios se gastan siempre com-
pletamente pero no las ganancias, de modo que una
transferencia del poder de compra de los capitalistas a

12 Teoria general de la ocupacién, el interés y el dinero,
p. 27.

13 El comienzo de los sindicatos, en aquellos sitios donde
no existian antes, quizd tenga un mmportante efecto en el in-
cremento de los salarios reales, al exprimir ganancias del mo-
nopsonio. Este efecto depende de la introduccién de una
“regla comin” (véase supra, p. 100; véase también mi Econom-
ics of Imperfect Competition, p. 295).
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los trabajadores estimula la demanda de los bienes de
consumo, y tiende asi a incrementar el empleo.t* Puede
argumentarse, en contra de esto, que ¢l incentivo para
la inversién se reduciria si crecen los salarios, y descen-
deria, por consiguiente, el empleo en las industrias de
bienes de produccién. Quiza esto sea cierto respecto a la
construcciéon de casas, en la que una ampliacién de la
demanda debida a salarios reales mis elevados no es
probable que compense el efecto de costos méas altos; y
pucde ser cicrto también en otros tipos de equipo de
larga duracién. Por otro lado, es posible que las inver-
siones para equipar las industrias de bienes que consu-
men los asalariados se vean estimuladas.

Se introduce una complicacién més debido a los efec-
tos de una elevacién en los precios sobre la distribucién
de los beneficios totales entre rentistas y empresarios.*®
Una elevacién de precios reduce la carga de las deudas
establecidas en términos de dinero y esto puede ser un
estimulo para las inversiones.!® Por otra parte, los in-
gresos de los rentistas se gastan més plenamente que los
beneficios netos, que incluyen los ahorros corporativos
o sociales de una empresa, de modo que una redistribu-
cién, desfavorable para los rentistas, de las ganancias
totales reales puede hacer que se reduzca el consurno.'?
Por consiguiente, el efecto de la redistribucién sobre cl
empleo puede manifestarse en cualquier direccién.

La argumentacién no es concluyente; sin embargo, sir-
ve para demostrar al menos que la opinidén sostenida

14 Véase Kalecki, Essays, p. 84.

15 Habitualmente Marx trata a los capitalistas como una
sola clase, subrayando el conflicto entre ésta y los trabajadores.
Ll razonamiento de Keynes revela un conflicto subsidiario
entre rentistas y cmpresarios, en el cual los trabajadores estén
del lado de estos Gltimos. Este conflicto aparece claramente
en condiciones de hiperinflacién y, en menor medida, bajo
la inflacién de tiempos de guerra, cuando las clases que tie-
nen un ingreso fijo sufren mas en relacién con cualquier otro
sector de la comunidad.

16 Véase Kalecki, FEssays, p. 106.

17 1bid., p. 87.
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tanto por Marx como por los economistas ortodoxos, de
que un crecimiento e¢n los salarios necesariamente con-
duce a una caida en el empleo, no puede sostenerse.
La relacion existente entre el punto de vista keynesia-
no y el marxista es curiosa. Marx, con los economistas
ortodoxos, sostiene que un crecimiento en los salarios
monetarios conduce a un crecimiento en los salarios
reales, y que un crecimiento en estos tltimos produce el
desempleo. Y Keynes sostiene que un incremento en los
salarios monetarios tiene una pequenia influencia sobre
los salarios reales, pero que un crecimiento en los sala-
rios reales induce directamente el crecimiento del em-
pleo. Ambos estan de acuerdo en que un crecimiento
en los salarios monetarios seria de poca utilidad en tiem-
po de crisis: Marx porque sostiene que haran subir los
salarios reales y Keynes porque sostiene lo contrario.
Pero ambos estin completamente en desacuerdo en
cuanto al efecto de una caida de los salarios monetarios
durante una crisis. Mientras Marx afirma que esto pro-
cura un alivio transitorio y permite reanudar la expan-
sion dentro de limites capitalistas,’® Keynes dice que
no hara smo provocar mas dificultades. El problema
puede resolverse finalmente sélo mediante una investiga-
cién estadistica muy detallada, aunque en la década de
los treinta la dura prueba de la experiencia parecia dar
razén a la posicion keynesiana, y muchos de los que
creian en la reduccién de salarios como una cura para
las condiciones de la depresiéon quedaron desilusionados.

18 Vol. w1, cap. xv, sec. 2, p. 248.

CAPITULO UNDECIMO
ANALISIS DINAMICO

La argumentacién pasada ha dejado un buen ntumero de
problemas para los cuales ni Marx ni los economistas
académicos, antiguos o modernos, dan soluciones satis-
factorias, y la impresién que esto da en el estado presen-
te del conocimiento econdémico no es alentadora. Por lo
general, el destino de la teorfa econémica ha sido el de
correr en una carrera perdida contra el curso de la his-
toria y nunca haber completado el anilisis de una fase
del desarrollo econémico antes de que otra viniera a sus-
tituirla. Y parece muy probable que esto mismo ocurra
de nuevo. Pero, si el tiempo lo permite, los problemas
deberan tener una solucién.

T.os principales problemas pueden dividirse en dos
orupos: aquellos que se refieren a la divisién del pro-
ducto social y aquellos que se refieren a la magnitud del
producto. Al primer grupo pertenecen los problemas del
margen del beneficio, en el cual, como hemos visto, la
teoria moderna es completamente agnéstica, asi como el
complejo problema de la relacion entre salarios reales y
monetarios.

Estos problemas son formidables, pero podrian abor-
darse mediante la combinacién del campo de la inves-
tigacién y el ecstudio estadistico. El divorcio entre la
teorfa y la Investigacién directa, que es un reproche
fundamental a la economia académica, se ha debido
principalmente a la preocupacién de los tedricos por las
proposiciones acerca de las condiciones del equilibrio,
sobre las cuales, y por la naturaleza del caso, la eviden-
cia procedente de! mundo real no puede dar luz alguna.
Ya hay muestras de que cuando los tedricos comienzan
por preguntarse sobre problemas que pueden ser con-
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testados, los estadigrafos necesitan no desesperar por en-
contrar la situacién.

Si el problema del margen de utilidad puede resolver-
se, se aislaria una de las mayores influencias sobre la
distribucién del ingreso social entre las clases y prepa-
raria el camino para una investigacién de los factores
que gobiernan la tasa de beneficio del capital. Podria
ser, sin embargo, que el misterio de las participaciones
relativas constantes no conduzca a este tipo de anlisis
y que requiera un método completamente nuevo para
su solucién.

Los problemas referentes a la produccién total pueden
agruparse bajo dos rubros: la produccién potencial y la
demanda efectiva. El primero estd gobernado por las
ofertas de los factores de produccién y por la técnica.
El estudio de la oferta de los recursos naturales y del
trabajo implica el problema completo del imperialismo,
que fue sefialado por Marx y ha sido elaborado por los
marxistas, y que requiere una revisién a la luz del an4-
lisis moderno. El estudio de la oferta de capital impli-
ca problemas tedricos que tropiezan con cada una de
nuestras cuestiones no resueltas. Il abandono de la opi-
nién ortodoxa de un precio de oferta de equilibrio del
capital, deja un gran hueco en nuestro anilisis y parece
vana toda tentativa para cubrirlo con una teoria abs-
tracta alternativa. El problema més bien debe ser exa-
minado, como lo hizo Marx, en términos histdricos; el
. volumen de capital en cualquier momento es el resultado
del desarrollo en el inmediato y en el remoto pasado, y
el volumen de capital en existencia es un importante
factor en la determinacién de su propio ritmo de cre-
ciniento.

El conocimiento técnico, segiin la teoria académica,
es considerado generalmente como un dato arbitrario,
pero Marx tiene evidentcmente razén cuando dice que
se halla ampliamente influido por la relacién entre la
oferta de trabajo y la de capital. Aqui, y de nuevo, un
examen histérico seria de lo més prometedor. La 1n-
fluencia factor-precio sobre la técnica —Ila tasa de interés
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y el nivel de los salarios reales—, elaborada en la teoria
ortodoxa, también debe ser estudiada de nuevo con mé-
rodos realistas.

Los problemas de la demanda efectiva podrian ser exa-
minados con las categorias keynesianas de la propensién
al consumo y del incentivo para la inversién. Sobre la
primera, la principal influencia es la distribucién del
ingreso, pero hay otros elementos también en el proble-
tna, y toda la historia natural de la demnanda de los con-
sumidores necesita ser estudiada.

El incentivo para la inversién implica el problema de
la tasa de interés, y necesitamos conocer, primero, c6mo
la complejidad de los tipos de interés reacciona ante
diversas circunstancias y diversas politicas y, segundo,
cémo la inversién reacciona ante los cambios en el in-
terés. El verdadero equilibrio entre la exageracién orto-
doxa de la importancia del tipo de interés y el despre-
cio que tenia Marx por €l sélo puede descubrirse gracias
a una investigacién realista.

El problema de las deudas y la relacién entre el ca-
pital de una empresa y el dinero que consigue al ser
prestado, también se halla envuelto en el problema del
incentivo para invertir; y el marco legal y la practica
financiera en diversos palses tienen considerable impor-
tancia en el asunto. Pero lo mas importante de todo, la
relacién entre los beneficios actuales y los esperados, y
la relacién entre los beneficios esperados y el incentivo
para la inversién, deben quedar aclarados. Aqui, los es-
tadigrafos tropieczan con una formidable dificultad, pues
el incremento en la tasa de inversién es tanto una causa
de aumento cn la tasa de beneficio como una conse-
cuencia de ésta, de modo que es evidentemente dificil,
imposible quiz4, desentrafiar la verdad. Las expectati-
vas acerca del futuro introducen un elemento subjetivo
en la causacién de la inversién que no puede ser aban-
donado o reducido a términos simplemente objctivos; y
el hecho dec gue los seres humanos aprenden de la ex-
periencia (aungue no necesariamente aprendan bien)
sienifica que la historia en si misma es una influencia so-
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bre la historia. El problema del aliciente para la inver-
sibn puede no ser nunca completamente aclarado. Pero
hay esperanza al menos de que nuestra ignorancia sobre
el tema pueda disminuir.

La teoria de las fluctuaciones a corto plazo en la de-
manda efectiva, comenzada por Keynes en su Teoria
general, ha hecho ya grandes progresos; Marx estaba
principalmente preocupado por el analisis dinamico a
largo plazo, y este campo se encuentra en su mayor par-
te sin cultivar. El analisis académico ortodoxo, ligado al
concepto de equilibrio, ofrece una contribucién muy pe-
quena, y la teoria moderna todavia no ha ido mucho
mas alld de los limites del periodo corto. Los cambios
en el periodo largo que se operan en los salarios reales
y en el tipo-de ganancia, el progreso de la acumulacién
de capital, el desarrollo y caida del monopolio y las reac-
ciones en gran escala de los cambios en la técnica, sobre
la estructura de clases en la sociedad, todos correspon-
den a este campo.

Marx, no importa cuan imperfectamente sefialara los
detalles, se impuso la tarea de descubrir la ley que mue-
ve al capitalismo vy, s existe alguna esperanza de pro-
greso en la economia, estard en el uso de los métodos
académicos para resolver los problemas planteados por
Marx.
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